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Editorial 

Avanzar 
Vincem Van Gogh dijo alguna vez, "¿Qué seria de 

Ja vida si no tuviéramos el valor de intentar algo?", 

y Conexión Rural es el resultado de un acto de 

valentía en un momento especial de nuestras 

vidas. 

En agosto úlcimo cumplimos siete años de vida 

con la Revista. Los comienzos allá por el 2006 

fueron difíciles, como muchos inicios, y con 

muchos temores, incertidumbre, esperando la 

reacción y aceptación de los lectores, y sobre todo 

de los anunciantes ante un medio nuevo. 

Siete años después, y en poco tiempo hemos 

atravesado momentos difíciles, pero seguimos 

adelante con mucho esfuerzo, imaginación, 

trabajo y apoyo, sobre todo de los anunciames y la 

"gente", mucha geme, de Sociedad Rural Venado 

Tuerto y los miles de lectores que nos acompañan 

cada año. 

Al igual que todos los años cleccionarios, es tal la 

vacilación de productores, comerciantes, la 

sociedad en s~ que se hace dificultoso avanzar, lo 

extraño es que esto no sucedió en é¡xx::as donde 

hubo crisis en d campo, como sequías o 

inundaciones. 

Nosotros, al igual que lo hemos hecho en 

momentos dificilcs., seguimos apostando a crcccr, 

a sembnr y cosechar, tal lo hace el productor más 
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allá de los conflictos políticos, el clima o cual fuera 

la dificulta que toque afrontar, todos debemos y 

tenemos la obligación de continuar. 

Actualmente la Revista tiene una tirada de S mil 

ejemplares y el mes anterior Uegamos a 40 páginas 

a todo color, iniciamos este proyecto en el 2006 

con 24 páginas y una tirada de 1500 ejemplares. En 

marzo del 2008, en pleno conflicto dcl gobierno 

con el campo, decidimos apostar de nuevo y 

arriesgar de nuevo, y creamos Conexión Rural 

Radio y dimos un salto a la información 

agropecuaria comunicando con entrevistas en 

linea directa con los protagonistas. 

En el 2009 creamos www.conexionrural.com, la 

web con información y actualización diaria; 

tenemos más de 20 mil seguidores mensuales. Más 

de 4500 seguidores en twitter y 5000 seguidores en 

facebook. 

Si uno mira atrás no es poco lo que hemos 

realizado pero wnpoco es todo lo que podemos 

hacer. Podemos más, todos sabemos que 

podemos más, solo no hay que quedarse detenido, 

minndo qué sucede a nuestro alrededor. Solo 

aquellos que luchen conaa sus propios temores 

podrin avanzar. 

FOIDffiAAA 
Conexión Rural 

PU!ll.JCD\D Y ADMNSTRNJÓN 
Son Martín 1450 
Venado Tuerto. Sto. Fe 
03462 156727861 03462 46!360 
conexionrurol@conexionrurol.com 

Los notos fnnodos no representan 
necescriomente lo opirWón de lo Comséin 
CXectivo de SRVT. ni de lo CXeo:ión 
~ autorizo lo reproduo:i6n tata o pon::iol 
siempn! QUI!: ~ rite lo fuente 
Regstro Df\ClA. en t.rtnite 

T.S.P Focundo Sorri>es Borselno Impresos. Al. Ovóo l.DgOS 36.53 OCTUBRE de 2013. 

Scguinos en Q a conc:\ionrur;tl 



WWW.CONEXIONRURAL.COM 

COMISIÓN & 
DIRECTIVA ., 

Prcs idcn1c: 

Castagnani, Carlos 

Vicepresidente: 

Aramendi, Tomás 

Tesorero: 

Zampana, Sergio 

Voca1es Titulares: 

Landaburn, Robcn o 

Covernton, Federico 

Banchio, Ezequiel 

Alvado, Nanci 

Boylc, Esteban 

Boyle, Patricio 

Gallo, Gcrm:in 

PcrC)'ra, Pedro 

Vocales Suple n1cs: 

Zuza, Gabriela 

Martin, Enrique 

Rébora,Juan Carlos 

olan, Edmundo 
Revisores de Cucma Titulares: 

Cardoso, Edgardo 

Bcrasi, Luis 

Bcrructa, Claudia 

Revisores d e C ucnia Suplcn1cs: 

Urquiza, Scbastián 

Covem ton, Carlos 

umor1 
Editor ial 

Golondrfn presento su 
nuevo pulverizador en dos 
diferentes modelos. 

10 Bueno leche y malo leche 

14 Brasil: el nuevo líder de la 
alimentación mundial 

18 Produor: misión imposible 

24 Cuól es lo presión fiscal 

28 Producir conservando 

32 El desafío de lo Argentino 

36 Poco maíz en septiembre y 
octubre 

38 Se entregaron los premios 
de Ex poVenodo 2013 

Hacete socio de la Sociedad Rural de 
Venado Tuerto y accedé a los beneficios 

que tenemos para ofrecerte . 
Los mejores descuentos en: 

•• •• 
SWISS MEDICAL 

fSteban ~e"Boyle 

WDS 
AGRO 

teKnal 
Nutrición Animal 

'!' Ice no Motors Jndustri.il 

Acercate a Sociedad Rural Venado Tuerto para 
interiorizarte de todos los beneficios 

(. (Hl .. Ul1.1 1 ..... H lit 1 d .... \ .. 11 ... ( 11ndu lt l lll .. ( ll 

.1111111111 ... tr.il um tl rur.11\l'llclllc>llll'rt«).()rg . .ir 

Scguinos en IJ w'1,..w.faccbook.com / Rc\.¡SlaConcxion Ruro1.I Is 



----------------------WWW.CONEXIONRURAL.COM 

Espacio Comercial 

G.OLONDRIN 
PRESENTA SU NUEVO 

PULVERIZADOR EN DOS 
DIFERENTES MODELOS 

Son los modelos "La Lucia 3426" y "La Lucia 3421". Resultado de un trabajo 

que empezó en el año 1999 con el modelo GOLONDRIN "La Lucia 2750" y se 

convirtió, desarrollado y perfeccionado constantemente, en un elemento 

distintivo de la marca. 

Uno de los grandes atractivos del modelo 

GOLONDRIN " La Lucia 3426"y"La Lucia3421" 

es su diseño exclusivo, un trabajo de ingeniería que 

llevó más de dos años de desarrollo para lograrlo. 

Esca extraordinaria herramienta no pierde los 

principios constructivos de la marca GOLO -

DRJN; estructura fuerte y compacta, caracterizada 

por un chasis en línea; tren delantero sumamente 

fuerte, el tren trasero presenta robustez y 

accesibilidad a la hora de realizar el mantenimiento 

del sistema de cadenas y lubricación del mismo. 

perfección. Algo muy importante en estas máquinas 

son los aspectos d e seguridad; la nueva 

COLO DRIN " La Lucia 3426" y "La Lucia 3421" 

presentan frenos del tipo campana; los mismos son 

sumamente seguros a la hora del frenado ya que al 

estar protegidos de los productos, plantas y tocio lo 

que uno se pueda imaginar c:¡ue complica la labor de 

un freno de disco, con este sistema aseguramos la 

protección del elemento de frenado; a esto se le 

suma c¡uc el maquinisca tiene cinturón de seguridad 

y el aire que ingresa a la cabina se encuentra filtrado 

previamente por carbón activado. L1 filosofia de la marca es simplemente ponerse en 

el lugar del usuario, para lograr así acercarse a la Además, estas dos nuevas pulveriza.doras se 

destacan por su aspecto tecnológico y 

, ''l;:;j¡jli:;~~~~-"I! operacional, algo muy demandado hoy en el 
lj mercado. Son operacionalmente una de las más 

eficientes del mercado mundial, ya que cuenr.an con 

una perfecta combinación de capacidad y 

tecnología. 

Compuestas por un tanque de pulverización de 

3.400 litros, construido en fibra de vidrio con 

protecciones interiores de alto impacto, que dan 

Scguinos en (J u concxionrur.11 



Insumos de pulverización; todas las marcas del 

mercado en un solo lugar. Boquillas, picos, filtros, 

bombas, rótulas, computadoras, bajadas para 

fertilizante liquido, banderilleros satelital, motobombas, 

mangueras de pulverización, válvulas. 
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la tranquilidad de que no habrá fisuras de material. 

Sumado a eUo un botalón que viene en tres versiones: 

de 25, 28 y 36 metros. Construido en fibra de 

carbono (este úJtimo marca King Agro); las versiones 

de 25 y 28 metros tienen el exclusivo sistema de 

amortiguación horizontal shock-absorbing, 

diseñado por el equipo de ingenieros de 

GOLONDRJN para poder concrarrescar los 

esfuerzos en dicho cje. 

GOLONDRJ 1 incorpora en estos nuevos equipos 

lo último en tecnología mundial, estamos hablando 

de un sistema eléctrico Can Bus y un poderoso 

computador de abordo que además de codas las 

tareas de pulverización, permite cener acceso al 

sistema hidráulico y tener acceso remoro. 

Tan innovador como sus máquinas, es el servicio de 

GOL01 DRJN; es que en todas las piezas 

producidas por GOLO DRJN (chasis, botalón -

marca GOLONDRl 1- y tanque de pulverización) la 

firma brinda dos años de garantía sin límites de 

hectáreas en piezas defecruosas en buen uso, 

contando con un servicio a su disposición durance las 

24 horas y los 365 días del año. Técnicos de 

GOLONDRIN especialmente formados se hacen 

cargo de codo para rescablecer la operatividad de su 

GOLONDRJ 1 ya sea por t.eléfonoo personalmente 

en el campo. 

Y si hablamos de servicio, GOLONDRJ es el 

interlocutor apropiado también cuando se trata de 

dinero. Es que con GOLONDRJ Servicios 

Financieros le ofrece diseños a su medida y atractivas 

Seguinos en l.;J(a concxionrur.11 
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Lechería 

BUENA LECHE 
Y MALA LECHE 

Desde la Bolsa de Comercio de Rosario aseguran que la herramienta ya está 

lista para ponerla en funcionamiento y la producción ya no quiere esperar. 

El precio de referencia sería el mayor escollo. 

Te contamos qué papel cumpliría el Decreto Binner en estos contratos y los 

dichos desafortunados de la Presidenta. 

La conformación de un mercado lechero esta cada 

vez más cerca y el sueño de poder darle mayor 

transparencia y seriedad a las transacciones de este 

producto ya es casi un hecho, gracias a un impulso 

constante y un trabajo paso a paso realizado por la 

Bolsa de Comercio de Rosario. 

Según dicha entidad, lo que seria el "contrato tipo'', 

que serviría para formalizar la transacción entre 

productor e industria, ya está redactado, con un 

modelo lo suficientemente amplio para que las 

panes se sientan cómodas y le den el 

formato que mejor acuerden dentro de un 

esquema básico para que sea repetible y 

pueda ser tomado como instrumento 

base. 

El ingeniero agrónomo Eduardo García 

Maritano, asesor, productor y presidente 

de PLASSt\CO (Productores de Leche 

Asociados del Sur de Santa Fe y Córdoba) 

asegura que se está dando un gran paso y 

menciona la importancia de su difusión. 

"Se van haciendo acciones para que esta 

herramienta se vaya conociendo. Las acciones son 

permanentes hacia una mayor difusión y 

conocimiento del secror de esta herramienta" , 

indicó el especialista. 

Se estima que en unos 30 días podría estar 

funcionando, ya que la herramienta está Jisca, pero se 

está buscando la forma de lanzarla o presentarla 

para ponerla a disposición. Hay quienes preguntan 

si los contratos van a ser obligarorios. Los contratos 

por definición no pueden ser obligarorios, siempre 

que se comercializa o pacta algo con un tercero se 

hace en forma voluntaria. 

" Hoy las transacciones en el sector lechero se hacen 

en forma oral y aunque sea oral eso es un contrato, 

pern por ser oral es imposible de arbitrarlo porque a 

las palabras se las lleva el viento, entonces formalizar 

este acuerdo significa ponerlo por escrito. O sea que 

pasa de ser oral a ser escrita y por ello puede ser 

arbitrado por cámara o por un tercero", comentó 

García Maritano. 

"Hoy las transacciones en el 

sector lechero se hacen en forma 

oral y aunque sea oral eso es un 

contrato, pero por ser oral es 

imposible de arbitrarlo ... " 

Scguinos en (J u conc,.,ionrur.11 
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El papel del Decreto Binner 

Otra de las dudas del sector, es cómo se 

complemencaria el precio de referencia de la leche de 

la provincia en estos contratos. Y verdaderamente 

ese es un paso fundamental, porque el gran escollo 

para la industria es que al estar formalizado va a tener 

que poner precio, porque la ley lo dice así. 

Desde PLASSACO se intenta que la provincia 

instrumente correctamente el Decreto Binner, para 

así tener un precio de referencia esrndisticamente 

válido que sirva para ajustar las transacciones. 

"Es igual que el precio pizarra en soja, vos no estás 

obligado a comprar o vender al precio c:¡ue está en 

pizarra sirve de referencia, enmnces lo ideal seria que 

esto salga en un conjunto: la Bolsa ofreciendo los 

contratos y la Provincia mostrando al sector un 

Scguinos en (j www.foccbook.com/ Rc,,istaConcxionRur;d ltt 
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precio de referencia estadísticamente convatidado, 

que inequívocamente sirva para ajustar las 

transacciones", manifestó el ingeniero. 

E l Decreto Binncr fue una herramienta que permitió 

definir qué es leche, punto de partida para poder 

armar un mercado, ya que sin saber qué comprar o 

vender no se puede poner un precio. Entonces, para 

la provincia de Santa Fe, " leche" es el producto 

o rdeñado de la vaca, el cual posee determinadas 

caracccásticas. "Según como se define, yo te puedo 

decir cuánto va1e eso y comparar cuánto pagó ese 

mismo producto otra fábrica y entonces, gracias a 

tener un estándar, generar un precio de referencia'', 

elijo el asesor. 

Ese precio de referencia se genera porque el 

Gobierno de Sama Fe, en su porestad federal , pone 

en práctica la Ley de Defensa de la Competencia, 

que establece en uno de sus aráculos que las 

provincias tienen autoridad de policía para solicitar y 
publicar precio. 

Aún hay partes del Decreto Binner que no están en 

acción, como Ja habilitación del arbitraje de los 

parámetros de comercialización. " Hay que poner en 

plena vigencia el Decreto Binner, que fue el primer 

pedido que le hizo la producción lechera santafesina 

a este gobierno", pidió el presidente de PLASSACO. 

" Desde la producción no manejamos los tiempos, 

no nos queda más que creer en la buena voluntad y 
en la buena fe de los funcionarios, que nos dicen que 

lo van a hacer, pero por ahora no se hace y desde 

201 O que está vigente este decreto y nosotros 

venimos pidiendo que se cumpla", enfatizó García 

l'v1aritano. 

i\•Liencras tamo, CFK nuevamente faltó a la verdad al 

afirmar en un discurso c¡ue "esta ha sido una década 

ganada también para la leche", agregando c¡ue este 

año la producción de leche será record llegando a los 

11 .800 mmones de Litros, cosa que no es verdad. 

"Está mal informada. Del 2003 a la fecha 

desaparecieron 3 mil tambos y recién en 2010 

volvimos al buen nivel de producción que teníamos 

en 1999, por ejemplo. Hoy estamos un 7% abajo en 

lo que es producción con respecto al año anterior y a 

este ritmo será casi imposible llegar a esos 11.800 

milJones de litros", dijo el profesional. {fil) 

Scgufoos en [J(u concxionrur:i.I 
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Un ejemplo a seguir 

BRASIL: 
EL NUEVO LÍDER DE LA 
ALIMENTACIÓN MUNDIAL 

Por: Juan Cruz Rey Kelly. Economista. Jcrk@cra.org.ar 

Nuestro país vecino lidera los mercados alimentarios a nivel global y 

ha alcanzado una evolución de su sector agroalimentario 

extraordinaria. Te mostramos el paso a paso del plan agrícola 

brasileño y sus notorios resultados. 

La realidad marca hoy en día que Brasil se ha 

transformado en un nuevo líder en el mercado 

mundial de alimentos. Este proceso hacia el 

liderazgo no ha sido casualidad, tiene c¡ue ver con 

una visión común entre el sector privado y el secror 

público, recursos naturales, recursos humanos, 

tecnología, políticas públicas, instituciones, el sueño 

En esta serie de artículos describiremos la 

entario de Brasil en las 

últimas décadas, resaltaremos 

los cambios ocurridos, los 

resultados alcanzados, los 

cambios en las políticas 

públicas y las mecas para el 2020. 

Evolución del Agro en Brasil 
La agricultura en Brasil se puede estructurar en tres 

grandes ciclos; el primero hasta 1960, el "Ciclo del 

Café"; una segunda etapa, que la podemos catalogar 

como "tvlodernización Verde" que llega hasta los 90; 

y por último, la etapa de "Liderazgo Alimentario 

Mundial" en los 2000. En el "Ciclo del Café" Ja 

agriculrura brasileña estaba dominada por el café, 

siendo el resco de los cultivos, así como tas 

actividades pecuarias, de relativa importancia. La 

misma se basaba en la calidad natural del suelo y en el 

uso intensivo en la mano de obra. La mecanización, 

la incorporación de tecnología y la productividad 

todavía no estaban incorporadas dentro del modelo 

agropecuario, así como tampoco las políticas 

públicas. 

En la década del '60 el proceso de sustitución de 

importaciones generó una creciente industria­

lización y una explosión en la migración hacia los 

centros urbanos, lo c¡ue planteó serios desafíos al 

abastecimiento alimentario de Brasil }' por lo tanto 

hizo repensar el modelo agropecuario. 

Asimismo, era necesario contar con las divisas para 

pagar las importaciones necesarias para el proceso 

de industrialización y en este caso el seccor 

agropecuario jugó un rol clave. Estaba claro que era 

necesario alimentar a los nuevos ciudadanos, con 

nuevas dietas, y el modelo extensivo no satisfacía 

estas demandas. 

Scguinos en lJra concxionrural 
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1\ partir de esta oportunidad, comienza el ciclo 

"ivlodernización Verde" que consiste en el uso intensivo de 

fertilizantes y agroquímicos y la mecanización de la 

producción. 

Para satisfacer estas demandas fue indispensable la 
modernización de las políticas públjcas dirigidas hacia el sector, 

basándose en dos pilares: La creación del Sistema Nacional de 

Crédito Rural, que permitiría el financiamiento de la 

mecanización y el uso intensivo de insumos; y la Política de 

Garantía de Precios que permitía, dado el casi nulo desarrollo 

de futuros y opciones, contar con herramientas para la 

RUTA8Yl0PEZ . 2600"VENADOTUEUO . 
SANTAFE.UGENTINA 

TELOJ462422l46 . FAX0l462435970 
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El resultado fue sorprendente, en 15 años lograron 

duplicar la producción de g ranos pasando de 25 a 50 

millones de toneladas para Jos ' 80. 

40 años del Plan Agrícola de Brasil. 
Resultados v• Liderazgo Alimentario Mundial 

Como se describe en la sección anterior, es 

indudable que Brasil mantiene una política de 

Estado dirigida hacia el sector de los agronegocios y 

productor de alimentos que viene cumpliendo con 

sus objetivos a partir de las oportunidades que tanco 

el mercado externo como el interno le plantearon, 

independiente del color de los políticos. 

En un primer momento era abastecer de alimentos a 

la nueva población urbana (similar al fenómeno 

chino de las últimas décadas) que migraba desde las 

zonas ruraJes, lo que implicaba una agricultura más 

moderna e intensiva, dados los nuevos requerimien· 

cos de alimentación de esta nueva población e 

incrementar las exportaciones para conseguir divisas 

que financien las importaciones induscriales. 

Posteriormente, fue incrementar la productividad, 

crecer en área sembrada }' la producción de proteína 

animal, tanto en cerdos, aves como en bovinos. Ya en 

los 2000 la meta fue posicionarse como Líder 

l\•f undial en Alimentos y en el Agronegocio. Es decir, 

Brasil no se plantea sólo abastecer al mundo con 

alimentos sino que se posiciona como líder mundial 

de energías a partir del agro. 

Resultados: entre 1960 y 2010 la producción de 

granos se ha multiplicado casi por 9 y el stock 

ganadero 3 veces }' media. 

En el siguiente cuadro destacamos los resultados de 

la política agrícola de Brasil, entre 1960 y 201 O. 

BRASIL-EVOLUCION DE INDICADORES AGROPECUARIOS 
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A LA CARTA 

Seleccionamos las mejores compañias, coberturas y precios 
para que puedas realizar una muy buena elección del seguro de granizo que necesitás. 

Asi, con la tranquilidad de la siembra protegida, tu preocupación será solo la cosecha ... 

... del vino que elijas para festejar una gran campaf'la agrícola 2013-2014. 

<é<v Cuicch i Gaveglio 

Departamento Agro, Ruta 8 (O.Lagos 520) y Uruguay - Venado Tuerto 
www.cuicchigaveg11o.com.ar 

~1'LICOOPER !i.A. ACA :;~ 
~ NUTRICION ANIMAL 

Visitas a campo 

Asesoramiento vetermano 
permanente 

Formulacion de rac10nes 

W' ~ 10 Petting ---- _,,_ 
'Ruúw. 

CooperaeUn 
SUPLEMENTOS 

Va.rtg~~ VTTAMINICOS MICRO SUSTITUTOS ALIMENTOS PARA 
MINERALES CONCENTRADOS LACTE OS MASCOTAS 

Marcos C1an1 2155 Venado Tuerto 1Santa Fc1 Tel Fax 103462 437272 crocenz1v1c ricevt com ar www alicoopersa com ar 
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Presión Impositiva - Nota de tapa 

PRODUCIR: , 

MISION IMPO 
Hoy por hoy, el sector agropecuario argentino se 

encuentra en una situación realmente delicada y los 

números no terminan de cerrar. La presión fiscal es 

verdaderamente muy elevada, los precios 

internacionales que no ayudan y el aumento 

constante de costos pone en aprieros al productor 

que no encuentra ningún tipo de incentivos para 

seguir produciendo. 

El flagelo de la alta presión impositiva está instalado 

entre productores y empresarios vinculados al sector 

y está muy claro que existe una enorme 

distorsión en materia impositiva que 

resta incentivos a una actividad 

que ve en riesgo la posibilidad de 

obtener ganancias con cada 

explotación. 

Dejemos en claro que la presión fiscal 

es el cociente entre la recaudación fiscal y el 

Producto Bruto Interno (PBI) de un país. En 

recaudación fiscal se incluyen los impuestos directos 

(impuesto sobre la renta, patrimonio, etc.), los 

impuestos indirecms o impuestos al consumo y en 

algunos casos las cotizaciones a la seguridad social. 

Hay algunos expertos que apuntan que es más 

preciso hablar de la presión fiscal como el porcentaje 

del gasto público respecto al PBJ. 

Un estudio de CREA estima que esa presión fiscal se 

lleva hasta un 80% de los ingresos del sector, 

número con pocos antecedentes en el país. Las 

provincias que menos presión fiscal tienen van del 

71 o/o al 72%, tomando como base un año normal de 

resultados físicos en cuanto a producción y clima. 

En general, a lo largo y ancho del país, se ven esos 

números que varían entre el 72 y 80%, es decir que 

del resultado del producror (ingresos menos gastos), 

por lo menos el 72% se lo transfiere al Estado, sea 

nacional, provincial y/ o municipal. 

El ingeniero agrónomo Ricardo egri, responsable 

de Investigación y Desarrollo de CREA, aseguró 

que " la producción agropecuaria con estos números 

de presión impositiva es viable únicamente en años 

buenos, transformándose en imposible en años 

malos, ya sea por inclemencias climáticas o alguna 

que otra falla técnica". 
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La presión fiscal que recibe el campo argentino 

hace inviable la producción en t ierras alquiladas y 

pocos incentivos da para trabajar en campo propio. 

En estos últimos el Estado se lleva hasta un 80%y en 

los primeros en ocasiones la cifra llega a 120%. 

Cada vez se produce menos y la situación afecta a 

todos y todas. 

Podemos decir además, que como resultado de la 

inrervcnción oficial sobre los mercados de trigo y 

maíz, dependiendo de cuál sea su composición de 

lotes, hay un 11 o/o más en el caso del sudeste 

bonaerense o un 7% más en el norte de Santa Fe, que 

es como un impuesco privado, como una 

transferencia del productor al siguiente eslabón de la 

cadena. 

Para ajustar aún más los números, podemos aclarar 

que hoy el 95% de la presión fiscal es nacional, un 4% , 

provincial y sólo el 1 % municipal, por lo que el 

Estado nacional es quien mayor provecho saca del 

sector. " Hay que ser conscientes de que no se puede 

ordeñar siempre la misma vaca, el agro es la mjsma 

vaca c¡uc o rdeñamos todos y se llegó al límite de la 

capacidad de ordeñe, por lo que hay que pensar en 

algo distinto. Desde lo técnico se pueden hacer 

muchas cosas pero el problema es politico no 

técnico", explicó Negri, y ejemplificó con productos 

menores (más allá de la soja y el maíz) afectados con 

retenciones sin ningún sentido ya que son ingresos 

fiscales muy insignificantes. 
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En campo alquilado es imposible producir 
Ahora bien, lo analizado hasta el momento se refiere 

a campo propio, pero en tierras arrendadas la realidad 

es mcalmente diferente y aún peor, para el productor 

claro está. En un año con problemas como 2012, en 

un campo alquilado, se estima que en cualquier zona 

del oeste de la provincia de Buenos Aires y sur de 

Santa Fe la presiÓn fiscal supera el 110%, y queda 

entre el 110% yel 120%. Eso significa que el Estado 

se queda con más dinero de lo que genera el 

productor, que debe perder capital operativo para 

pagar sus impuestos. 

La baja en los precios de los alquileres pudo haber 

sido mayor, para así facilita r un poco la vida del 

productor que trabaja sobre campo ajeno, pero es que 

el dueño de las tierras también necesita vivir y no 

puede dar el brazo a torcer. 

El consultor privado Salvador Di Scefano analiza la 

situación y opta por dividir al sector agrario en tres 

parces. Los dueños de campo que lo dan en alquiler, 

quienes ganan dinero; los dueños de campo que lo 

explotan, quienes también ganan dinero; y los 

emprendedores que alquilan y los números no le dan. 

"El 70% del campo argentino está en manos de 

emprendedores, que a la hora de sembrar tienen que 

pagar impuestos terribles y sumado a eso un alquiler, 

por lo que hoy el 70% del campo argentino está en un 

problema serio", indicó el especialista. 

Además agregó que muchas veces la clase política no 

se detiene en este tema y hay que empezar a pensar en 

el campo argentino y otra estructura impositiva, 

donde el dueño del campo que no lo trabaja y lo da en 

alquiler pague un Impuesto a las Ganancias más aho 

que el que lo trabaja. "Así vamos a hacer un incentivo 

para que los pueblos productivos del interior crezcan 

más y no se produzcan más migraciones a los grandes 

centros urbanos", manifestó Di Stefano. 

Participación del Estado 
en la Renta Agrícola 

"la producc1on agropecuaria con estos numeras de pres1on 1mpos1t1va es 

viable un1camente en años buenos " Ricardo Negn 
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Fuentes/ En este estudio se consideran los cuatro principales cultivos de Argentina: soja, trigo, maíz y 

girasol . Para cada uno de ellos, se analiza la estructura de ingresos, costos e impositiva para una hectárea 

de uso propio con costos de fletes promedio a nivel nacional. Se utilizan los rendimientos nacionales 

promedio de las Ultimas cinco campañas y los precios de septiembre de 2013 

Por otra parte, el vicegobernador de Santa Fe, Jorge 

Henn, también opinó y recordó la falta de djáJogo 

que hay en el país, indicando que sería una de las 

salidas. "Estamos en un momenco donde pareciera 

que es dificil sentarse a diaJogar, necesitamos un país 

donde haya mayor diálogo, mayor justicia 

distributiva y que Ja presión fiscal no la tengan los 

sectores que menos tienen. También se deben crear 

incentivos que inviten a los productores y sobre 

todo tener reglas de juego claras", dijo el 

funcionario. 

Henn advirtió que saben lo que pasa con los 

• Establecimiento libre de brucelosis y tuberculosis. 

• Trazado para Unión Europea. 

(03462) 15661085115415277115415233. 2600 Zona Rural Venado Tuerto . lnggoytla@yahoo.com.ar 

Máquinas Agrícolas 
BENEFICIOS ADICIONALES La tranquilidad de estar protegido 

ante cualquier imprevisto. 

COOPERACION 
SEGUROS 

ad •• 
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pequeños productores y están acompañándolos con 

medidas que tienen que ver con las cadenas de valor. 

"Las mayores variables son nacionales y no hay 

diálogo. 

Compartimos la necesidad de repensar el sistema 

económico, financiero, impositivo y de copartici­

pación. Pero primero el Gobierno nacional debe 

entender que el campo es un aliado, una parte 

medular y central para pensar en términos de 

desarrollo de la Argentina", indicó el vicegober­

nador. 

Quizá suene exagerado y hasta ilógico, pero el país se 

encuentra entre la espada y la pared ante situaciones 

como ésca. Las retenciones son un impuesto a los 

ingresos y como tal desestimulan la inversión, sobre 

todo en los lugares de riesgo, entonces en esos se 

disminuye el arca o bien la tecnología, )' eso 

claramente afecta a la productividad }' sustemabi­
Jidad ambiental. 

"Va a haber menos tecnología y menos producción, 

ya hay varios analistas que hablan de que no se va a 

sembrar rodo el área agricola en Argentina y ahí 

perdemos todos. Es por Ja presión fiscal 

insoporcable, que hace que sea imposible y entonces 

no lo hacés, re quedás en tu casa. Y dejar de producir 

es algo terrible para un país como el nuestro", 
advirtió Ricardo Negri. 

Por su parte, el consultor privado Di Stefano 

sostuvo que se necesita algo más desde el sector 

político, ya que los números no dan}' los días siguen 

pasando. "Sembrar soja en campo alquilado da 

pérdida, maíz también da pérdida, y asi podría 

enumerar muchísimas economías regionales. 

Estamos lejos de los temas productivos, hay mucha 

presión tributaria nacional y la situación del campo 

hoy es muy compUcada", insistió el ruralista. 

Más números 
Para ahondar la investigación, recabar mas fuences y 

datos y confirmar el duro momento por el que pasa 

el campo argentino, repasamos algunos números de 

la Fundación Agropecuaria para el Desarrollo de 

Argentina (FADA). 

Midió que la participación del Estado en la renta 

agrícola es del 76,3% (2% impuestos provinciales, 

6, t % coseos de intervención y 68,2% impuestos 

nacionales), mientras que la renta de la explotación, 

es decir, del capital invertido, es del 4,3%, al tiempo 

que la rema de la tierra es del 19,4%. 

A partir de esta distribución, se formuló el Índice 

FADA de participación del Estado en la rema 

agrícola c¡ue refleja la suma de impuestos 

provinciales, impuestos nacionales y costo de 

intervención sobre la renta agricola. 

Dicho índice es 76,3%, lo c¡ue significa c¡ue cada 100 

pesos de renta que produce una hectárea promedjo 

representativa de uso agricola a nivel nacional, el 

Estado recibe (en forma directa o indirecta a través 

de subsidios a otras actividades de la cadena) 76,30 

pesos.(fil) 
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CONCESIONARIO OFICIAL NEW HOLLAND 

///I\\.~ 
agro i•i•i#•I 

Fertilizantes Agrícolas 

UN PRODUCTO DE LABORATORIO ARGENTINO e:J ._ ... 
www.agrodoro.com.ar 
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Impuestos 

CUÁLES LA , 

PRESION FISCAL 
De que hablamos cuando hablamos de pres1on f iscal, en esta nota 

te mostramos cada uno de los impuestos que le cobran al campo 

Por: CPN Gustavo Buzeta. BDPM Asesores Contables SA. Estudio.bdpm@gmail.com 

Impuesto al Valor Agregado 
El seccor agropecuario esti gravado por dos tipos 

diferentes de tasas. La rasa general es del 21% y la 

llamada tasa reducida equivale a la mitad de la 

anterior, o sea, el 10,50%. 

Si hablamos de retenciones, el sector agropecuario 

está sujeto a varias de ellas. Respecto al !VA las 

operaciones sujetas a retención son la compraventa 

de granos no destinados a la siembra y legumbres 

secas. Estableciéndose que son agentes de retención 

los adquirientes de granos no destinados a la siembra 

y legumbres secas que estén inscriptos en JVA, los 

exportadores de estos productos y los acopiadores, 

cooperativas y demis intermediarios. En tanto son 

pasibles de retención quienes estén inscriptos en JVA 

y comercialicen los mencio nados productos 

anteriormente. 

Los montos a retener van de una 8% a un 10,50% 

dependiendo de si el productor está o no inscripto en 

el Registro Fiscal de Operadores de Granos. Nótese 

que en caso de no estar inscripto la retención equivale 

aJ total del impuesto a ingresar producco de 

Es importante agregar que los sujetos 

inscriptos en !VA que realicen ventas 

y/ o p restaciones de servicios/ 

locac io nes con o tros su jetos 

inscriptos, quienes cancelen dicha 

operación con granos no destinados a la 

s ie mbra, deb e n efectuar un a 

percepción en concepto de IVA sobre 

el precio de venta, la cual será de una un 1 % (sujetos 

inscriptos en el Registro) o un 10,50% (sujetos no 

inscriptos). 

Impuesto a la Ganancia 
Mínima Presunta 

L'l ley prevé la exención para aqueUos sujetos cuyos 

activos gravados, en conjunto, no superen el valor de 

200 mil pesos. Al respecto vale mencionar que se 

prevén formas de valuación particulares para 

determinados bienes a los fines de medir el límite de 

exención. Superado ese límite, el contribuyente 

tributa por el to tal del valor de sus bienes. 

E l impuesto a pagar surgirá de aplicar la alícuota del 

1 % sobre el valor to tal del activo del contribuyente, 

de acuerdo a lo mencionado en el pirra fo anterior. La 

ley permite que el Impuesto a las Ganancias 

determinado para el ejercicio fiscal por el cual se 

liquida el gravamen, pueda computarse como pago a 

cuenta del Impuesto a la Ganancia Mínima Presunta. 
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INGRESOS BRUTOS 
En el caso particular de la provincia de Santa Fe, la 

actividad se encuentra exenta, ya que así lo establece 

el Código Fiscal provincial, siempre que la 

producción se realice en la provincia. Para el caso de 

producción que se comercialice en territorio 

provincial }' se haya producido en otra jurisdicción, 

los ingresos están gravados al 1 %. 

IMPUESTO SOBRE LOS BIENES 
PERSONALES 

El monto a ingresar en concepto de impuesto a 

pagar, se calcula a través de la tabla progresiva que la 

misma ley estable en su artículo 25 y que establece 

po rcentajes c¡uc van del 0,50% al 1,25% para 

patrimonios que estén entre 305 mil pesos y más de 

5 millones de pesos. Cuando el valor en conjunto de 

los bienes gravados sea igual o inferior al importe de 

305 mil pesos, dichos bienes se encuentran exentos 

IMPUESTO SOBRE LOS BIENES 
PERSONALES APARTADO SOCIEDADES 

GANANCIA NETA SUJETA 
A IMPUESTO 

Más de$ A$ 

o 10000 

$ 

10000 20000 900 

20000 30000 2300 

30000 60000 4200 

60000 90000 11100 

90000 120000 19200 

120000 En adelante 28500 

Las sociedades ingresan a la finalización del año 

calendario un monto en concepto de bienes 

personales de sus socios equivalente al 0,50% de su 

patrimonio neto al 31 de diciembre de cada año. 

IMPUESTO A LA GANANCIAS 

En cuanto al productor agropecuario la ley divide las 

ganancias en cuatro categorías: rentas del suelo, 

rentas del capital, rentas de explotaciones 

unipersonales y/ o explotaciones, rentas de la 

empresa y rentas del trabajo. Una vez determinada la 

ganancia de cada categoría, las mismas se suman y al 

resultado le siguen las deducciones generales a las 

cuatro categorías, a fin de obtener la ganancia neta. 

t\ esta, le descontamos las deducciones personales 

permitidas por el artículo 23 de la ley, lo cual nos da 

como resultado la ganancia neta sujeta a impuesto. t\ 

los fines de determinar el impuesto correspon­

diente, sobre la ganancia neta sujeta a impuesto del 

período se aplicará la escala progresiva que establece 

la ley en su artículo 90, que establece lo siguiente: 

PAGARAN 

Más el % Sobre el excedente de $ 

9 

14 10000 

19 20000 

23 30000 

27 60000 

31 90000 

35 120000 
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IMPUESTO A LAS GANANCIAS APARTADO 
SOCIEDADES 

Las denominadas sociedades de capital deben 

prcscnL·u Balances Contables y al resuJtado se le 

aplican ajustes determinados por las leyes 

impositivas para transformarlo en un resultado 

impositivo. Luego se le aplican las deducciones que la 

ley permite realizar y obtenemos la ganancia neta 

sujeca a impuesto. A ello se le aplica la alícuota del 

35% yel resultado es el impuesto a pagar en concepro 

de Impuesto a las Ganancias. 

RETENCIONES A LAS EXPORTACIONES 
AGROPECUARIAS 

Los valores actuales de retenciones para los 

principales productos agríco las son los siguientes: 

soja 35,0% , girasol 30-32% (dependiendo del cipo 

y/ o condiciones particulares), trigo 23,0% y maíz 

20,0% . L..'l forma de liquidación es través de las 

exportadoras, quienes actúan como meros agentes. 

de retención de las mismas. El costo total recae sobre 

el productor, que es quien vende o entrega los 

productos al exportador para su posterior venta. 

Actualmente se encuentran en tratamiento en el 

Congreso de la Nación dos nuevos impuestos, el 

" Impuesto a la transferencia de acciones'', el cual 

grava las ventas, permutas, daciones en pago, y demás 

transferencias de acciones de sociedades de capital 

que no operen en oferta pública sus acciones (bolsas 

y mercados organizados). La alícuota sería de un 

15%. 

Y el " I mpucsto a la asignación de dividendos", el cual 

tiene como objetivo gravar la asignación de dividen­

dos que hagan las sociedades a sus accionis­

tas/ socios. Laalicuotaenésteseríadeun 10%. [HD 
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PRODUCIR 
CONSERVANDO 

La realidad marca que el recurso suelo tiene fecha de venc1m1ento y a este 

ritmo no sera muy le1ana Los sistemas de monocu lt ivo y la casi nula rotac1on 

conspiran contra la sustentabil1dad Producir Conservando es uno de los 

caminos hacia un futuro productivo y rentable 

"Producir Conservando" es una fundación que 

nació allá por el año 1991, con el fin de promover la 

utilización de "Sistemas Conservacionistas" de 

producción en el sector agropecuario argentino. 

Hoy se compone por 22 años de experiencia y un 

equipo de valiosos empresarios y técnicos de 

distintas zonas del país. Consolidándose como 

fuente de información de alta calidad y confiabilidad 

sobre temas que abarcan a coda la cadena 

agroindustrial, su potencial y sus desafíos en el 

comexco local y global actual. 

Se inició en su momento con una tarea netamente de 

extensión y difusión de los citados sistemas 

conscrvacioniscas de producción, y ya a partir del 

año 2000 comenzó a trabajar más en temas 

relacionados con la parce económica del sector, 

realizando diagnósticos de potencial 

de p roducción, como así 

también de limitantes de 

producción y muchos otros 

trabajos. Hoy se encuentra más 

abocado a temas que tienen 

c¡ue ve r con logística, 

infraestructura y sustentabi­

lidad. 

Todos sus trabajos son 

públicos y se encuentran 

permanentemente en su 

página web, como así 

también se los puede ver en las redes sociales 

Twiner y Facebook. Además la Fundación realiza 

dos semjnarios anuales en Buenos Aires y recorre el 

interior con diferentes jornadas. También participa 

de los grandes congresos anuales del sector como el 
de CREA, AAPRESID y otros más. 

El ingeniero agrónomo Gustavo Oliverio, 

coordinador de la Fundación Producir Conservan­

do, comenca que la clave de, juscamente, producir 

conservando es poder tener un sistema de rotación 

confiable, y que la sustentabilidad es un tema que 

tiene que ver con lo ambiental, lo económico y lo 

social. "A medida que se puede dar el equilibrio 

entre modelos rentables y que puedan permitir la 

incorporación de todos los cultivos de la rotación, se 

conservará en mayor medida la sustentabilidad'', 

dijo el profesional. 

Algunas empresas, agrupaciones o fundaciones 

apuestan a la concientización del productor para 

lograr sistemas más sustentables, pero Oliverio 

apunta a otro lado. " Hay que ver por qué los cultivos 

de cereales no son rentables, hoy el 'por qué' claro 

de la no rentabilidad del trigo, por ejemplo, es el 

Escado, que interviene en esos mercados a través de 

regulacio nes, de controles de comercio exterior, de 

otorgar o no permisos de exportación, que hacen 

que el mercado haya perdido transparencia", indicó 

el ingeniero. 

Trascartón agregó que "hay alguien que se queda 

con 20, 30 y hasta 50 dólares, que no son ni los 

producrores ni los consumidores y eso desvirtúa 

totalmente el mercado". 
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Por otra parce, se sabe que los alquileres de cono 

plazo, cuando se alquila año a año, conspiran contra 

la sustcntabilidad, porque lo único que uno busca es 

salvarse para ese año. Distinto sería si los sistemas de 

contratos fueran de mediano o largo plazo, ya que se 

vería algo más equi]jbrado. 

La soja y el doble discurso oficialista 

Quien conspira también contra la sustentabihdad a 

largo plazo es la "sojización" que se produce año 

tras año en el país, disminuyendo los sistemas de 

rotación y perjudicando notablemente al recurso 

suelo. 

En lo que respecta a la nueva campaña 2013/14 que 

está dando los primeros pasos, se cree c¡ue lotes 

destinados a maíz terminen siendo de soja, debido a 

la situación actual. "Está básicamente orientado a 

los precios que se están manejando, ya que estamos 

hablando de una soja a 300 dólares, entrega abril, 

contra un maíz de 160", manifestó el licenciado 

Guscavo María López, consultor de la Fundación 

Producir Conservando. 

Además, si se piensa en los cosws c¡ue involucran al 

maíz que son mucho más altos, la situación se vuelve 

más complicada para aquellos que deciden el maíz, 

más aun hablando de los tardíos. Al respecto se 

especula que seguirá incrementando el área de soja 

en Argentina y es bastante factible que se llegue a las 

20 millones de hectáreas. 

Hay quienes creen que el gobierno de turno quiere 

llevar al país a esta especie de sojización, ya que es 

conveniente económicamente hablando. Pues 

desde el punto de vista del ingreso de divisas, son 

casi 1 O mil millones de dólares que entran y de el.los 

hay no menos de un 70% que viene del complejo 

soja. " La conveniencia es muy g rande}' a veces se lo 

trata como al 'yuyo maldito'. Por otra parte se está 

manteniendo una carga tributaria enorme a los 

cultivos que teóricamente d eberían estar 

reemplazando a éste y no se los mueve, no se genera 

ningún tipo de incentivo para cambiar la situación", 

sostuvo López. 

Luego agregó que más allá del discurso oficial, lo 

que le interesa al Gobierno es nada más que la soja, 

ya que es el gran incentivo que tienen de todo el 

sector. "La soja es c¡uien motoriza todo. Acá existe 

un doble discurso, donde se plantea que se va a tratar 

de generar algún tipo de incentivo para equilibrar la 

situación y no es así. Situación además que se hará 

insostenible en el tiempo, por una cuestión de 

rotación y sustencabilidad del sistema", planteó el 

profesional. 

En sí, el desinterés por el sector es evidente y aunque 

haya incentivos o no el campo seguirá produciendo 

de todas sus formas posibles. "Tendrían que 

empezar a reflexionar sobre el sector y utilizar 

algunos instrumentos de política agrícola como el 

tipo de cambio, para otorgar un poco más de 

rentabilidad e incentivos a cien os productos. El 

marco mundial sigue siendo favorable para 

nosotros, hay que pensar en incentivar a cultivos 

tradicionaJes c¡ue permitan un esc¡uema más 

sustentable en el tiempo", opinó el consultor. 
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Situación actual de los mercados 
Se está viendo una sicuación a nivel internacional 

donde se encuentran recomponiendo las 

producciones y eso está llevando a que el principal 

líder del mundo, que es Estados Unidos, haga un 

aporte sustantivo en materia de producción y por 

ende se está esperando que crezca el consumo, pero 

no al ritmo que crece la producción, entonces eso va 

a llevar a una situación de stocks más altos y tendrá el 

resultado de un nivel de precio algo menos sostenido 

a lo que fue el año anterior. 

De igual manera, aún está todo muy dependiente de 

lo que pase con el d ima en el hemisferio norte, en la 

zona maicera de Estados Unidos siguen los 

problemas de falta de humedad y la posibilidad de 

una mala cosecha es muy grande. "Si no tienen una 

buena producción van a tener una caída en sus stocks 

y los precios ahí van a escar sostenidos. Es más 

factible c¡uc el c¡ue termine motorizando todo sea la 

soja, a parcir de un mejor nivel de precios 

incernacionalcs", explicó Gustavo María López. 

Luego es el momento del hemisferio sur, donde hay 

una apuesta fuerte en lo c¡ue es Brasil y Argentina, y la 

situación tampoco está decidida, las condiciones de 

L1c Gustavo Mana Lopez 

humedad no son ideales y se demoran un poco las 

siembras. "En Brasil hay zonas muy secas y la soja 

sobre codo es un interrogante. En alguna medida la 

soja, dado el grado de sustitución c¡ue tiene con el 

maíz}' el resto de los cultivos, puede hacer una suerte 

de sostenimiento en los precios de casi codos los 

commodities'', expresó el profesional. (fil) 
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CREA 
, 

EL DESAFIO 
DE LA ARGENTINA 

Otros paises del mundo, si bien cuentan con suelos 

fértiles y un cLima similar al presente en la Argentina, 

no logran generar resultados económicos 

significativos. Los empresarios agropecuarios 

argentinos pudieron incrementar la producción de 

granos en un 260% entre l 989 y 2012 a pesar de 

contar, muchas veces, con concliciones locales 

adversas. 

Han sido siempre los mejores en lo que respecta al 

seguimiento de las tendencias de mercado 

muncliales, demostrando grandes habilidades tanto 

productivas como comerciales. 

Y e l Movimiento CREA 

desempeñó un papel decisivo 

en ese proceso al promover la 

generación de conocimiento y 

el intercambio de información. 

Sin embargo, ¿puede el modelo 

productivo argentino, basado en la exportación de 

commodities agricolas, ser considerado un modelo 

sostenible? La respuesta es sí, pero siempre y cuando 

se mantengan flexibles y abiertos a nuevos desafios. 

Tendencia 1/ La crisis financiera 
internacional de 2008 no quebró el orden 
económico mundial. 

Por el economista francés Guy Sorman 

Aún tenemos un mercado globaJ y el espíritu 

emprendedor es todavía la clave del crecimiento. No 

ha aparecido ningún modelo alternativo. Ningún 

gobierno ha optado por el proteccionismo o bien 

porapLicar una devaluación competitiva. 

El libre mercado aún constituye el mejor sistema 

posible. Está lejos de ser perfecto. L'l crisis es 

intrínseca al sistema mismo, porque el libre mercado 

requiere innovación y la innovación requiere tanto 

de los fracasos como de los éxitos. El proceso es 

conocido como destrucción creativa. Dicho proceso 

ha sido la causa de la última crisis, así como también 

de las crisis anteriores. 

No podemos prever una crisis y probablemente no 

podemos tampoco prevenirla. Pero, ante esa 

situación , la política no d ebe reaccio nar 

exageradamente, porque eso puede hacer que la 

crisis sea más profunda y extensa. 

Tendencia 2/ Los parámetros productivos 
cambiarán: los precios probablemente 
descenderán. 

El costo de la energía descenderá porque nuevas 

fuentes de recursos naturales aparecerán, aunque la 

mayor parte será de energías no renovables, 

especialmente en lo que respecta a producción 
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de shale gas (gas no convencio nal que se encuentra 

en formacio nes rocosas sedimentarias). 

Las patentes serán cada vez más dificilcs de proteger 

por una mayor co mpetencia y un crecimiento de la 

pirnteria. Las industrias químicas, farmacéuticas)' de 

semillas se verán obligadas a trabajar con precios 

decrecientes. 

Los precios del transporte también caerán a medida 

que se implementen infracsrructuras más eficiemes 

en todo el orbe. 

Escas fuerzas reductoras de costos promovenin la 

aparición de nuevos participantes en el negocio y esa 

mayor competencia generará a su vez meno res 

precios. 

¿Quiénes se bcneficianín de ese proceso de 

destrucción creativa que renovará al mercado? 

Favorecerá a aquellos c¡ue puedan entender que las 

nuevas grandes tendencias mundiales 

oponunidad antes que una amenaza. 

Tendencia 3/ Muchas marcas pasarán a 
ser commodit ies. 

~>acabuco ~,: 3 Tel 03.!62 .!36.!01 .:02 Te efax 03-162 .!36.!03 
E '!"a 1 conasoc ~ poM r>'t com ar 2600 Venado Tuerto Sta Fe 

Para las amenazas del futuro sería adecuada la 

creació n de una marca sólida que garantice calidad 

tanto del producto como del servicio de venta. 

" Made in Argentina" debería ser una construcción 

asociada a esos desafios. Una marca sóLida, además 

de una djferenciación con los competidores, permite 

contar con una suerte de amo rciguado r contra la 

volatilidad de precios. E l mercado siempre 

determinará los precios, pero una marca basada en la 

calidad podrá compensar parcialmente la inevitable 

variación de precios presente en todo mercado. 

Tendencia 4/ Cambios en los patrones de 
consumo de alimentos. 

~luchos asiáticos han adoptado patrones de 

consumo occidentales al incrementar la ingesca de 

carne. Ese proceso fue mur favorable para la 

Argentina. Pero ese proceso podría cambiar si, por 

ejemplo, en las principales naciones occidentales y 

posteriormeme en las asiácicas avanza la tendencia a 

consumir más vegetales en desmedro de la carne. 

Los asiáticos tienen la tradición de obtener proteínas 

a travCs de insectos y ya escá siendo considerada a 

El meJOr serv1c10 en auxilio del Automotor 

Stnoldoln24M. 

"""'""'­eonc.nlbhldriub. 
lllhimlMgllfidMlen~. 
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T .... lnttrgrWn • ._ .. ....._._ 
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una escala industrial en algunas regiones. 

Tendencia 5/ La globalización 
permanecerá amenazada por el 

nacionalismo y las ideologías 
autosuficientes. 

El proteccionista en Europa y Japón está más fuerte 

que nunca: ambo~ mercados seguirán cerrados. La 

única manera de ingresar sin inconvenientes al 

mercado europeo será ofrecer alimentos muy 

sofisticados con el respaldo de una sólida marca. Lo 

mismo se aplica en el mercado estadounidense. 

Tendencia 6/ Las próximas fronteras 
estarán en India y África. 

China podría comenzar a cerrarse para perseguir el 

sueño de la autosuficiencia alimentaria y eso 

obligaría al sector agroindustrial argentino a buscar 

nuevos mercados. 

India podría resultar ser una alternativa más 

sostenible que China al disponer de una economía 

más abierta y diversificada. Millones de indios están 

incorpo rando hábitos de consumo occidentales y 

África es actualmente el mercado más promisorio, 

con una clase media emergente del orden de 200 

millones de personas. La agricultura africana no está 

en condiciones de alimentar a esa nueva clase media: 

Argentina tiene una gran oportunidad en ese 

mercado, no sólo en lo que respecta a la exportación 

de alimentos, sino también a la tecnología de 

producción de los mismos. 

Tendencia 7/ Una Argentina más 
predecible. 

¿Argentina alguna vez podrá instaurar un sistema 

que reemplace al m1diciona1 auroritarismo político? 

L.1 respuesta es sí: eso sucederá porque la gente 

estará más informada con lo que sucede a su 

alrededor. 

En el tiempo de lntcrner ninguna información 

podrá ser ccnsurnda. L1 gente percibe progresos 

afuera que no aparecen en la realidad argentina. 

Eii Argentina no existen reglas de juego claras 

instrumentadas sobre un sistema legal sólido. Pero la 

gente aprende de sus propios er rores y la Argentina 

ya ha cometido la cantidad suficiente de errores 

como para volverse una nación racional. 

La modernización política permitirá promover un 

futuro económico sostenible, una mejor vida para 

las nuevas generaciones, una creciente reducción de 

la pobreza y una sociedad, en definitiva, más 

civilizada. 

El Movimiento CREA no es un partido. Pero es una 

fuente de pensamiento racional. Es lo que necesita la 

Argentina para pasar de la pasión a la razón y hacer 

así que los gobiernos y los partidos políticos sean 

más responsables. 

Una p regunta final. ¿Somos lo suficientemente 

éticos? Nadie podrá negar ciuc el Papa Francisco es 

un hecho significativo para la realidad argentina. 

Pero como ciudadanos, ¿están ustedes haciendo lo 

suficiente? ¿Están marcando una diferencia? ¿Están 

haciendo Jo que ustedes consideran ético? Una 

sociedad mejor comienza con la autocritica. La 

autocritica es esencial para la civilización occidental: 

nos hace a todos mejores y mejora la sociedad en la 

que vivimos. (fil) 
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PROVIMI, LIDER MUNDIAL EN NUTRICIÓN ANIMAL 
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Panorama complicado por las pocas lluvias. 

POCO MAÍZ 
EN SEPTIEMBRE Y OCTUBRE 

La primavera viene algo atrasada, como así también la siembra de maíz. 

La falta de agua mantiene en pausa la campaña maicera y los productores 

comienzan a especular con la soja o maíces tardíos. Además de la sequía, 

las bajas temperaturas y algunas heladas complicaron a los trigos. 

Comenzó la campaña de maíz 2013/ 14 con los lotes 

bien barbechados a la espera de las lluvias de la 

primavera, que según los expertos no cardarán en 

Uegar, para poder recibir la siembra que viene 

bastante atrasada y amenaza con disminuir el área. 

Si bien se ven lotes con buenas reservas de agua en el 

perfil, todavía no ha llovido en la mayor parte del área 

)' hay una seca importante, sobre todo en la 

superficie. Por otra parte, tuvimos una importante 

alternancia de temperatura en este invierno, donde 

hubo heladas y mucho frio por momentos. 

Hoy en día es muy difícil calcular el déficit de agua 

que existe, no se puede hablar de 

valores exacros sobre la falta de 

humedad. Es un concepto 

bastante variable, ya que 

tiene mucho que ver si el lote 

tiene o no napas. "Cada región 

tiene diferentes sub zonas, hay 

lugares que le llueve 50 mm )' se moja bien 

toda la capa superficial, conecta bien con el resto de 

la parte húmeda del suelo )' las napas y ya se puede 

sembrar" explicó Santiago Gallo, coordinador 

Región CREA Surde Sanca Fe. 

En este comexco, sale perdiendo el maíz )' gana 

terreno la soja, ya que el productor que en este 

momento escá decidiendo sembrar maíz tiene dos 

variables en contra como Jo son la poca humedad y 
las temperaturas bajísimas. A medida que nos vamos 

corriendo para adelante y no llegamos a 60 o 70 

milímerros los productores se irán a la soja. Una 

situación económica ajustada del productor irá a lo 

seguro, o a maíces tardíos de diciembre, que es una 

buena opción ya que la primavera viene atrasada. 

Es que en el maíz es muy importante arrancar con los 

perfiles llenos y en esos lugares donde no hay napas 

hacen falta entre 50 y 100 mm para arrancar con una 

cierta seguridad y ya no depender tanto de lluvias 

posteriores. 

También hay otros factores, como puede ser el 

efecto de Ja chinche. "En monitoreos que se están 

haciendo hay lotes que tienen chinches de los 

cuernos en los rastrojos y lo que se ve es que 

químicamente es bastante complicado su control y 

por ahi hay que buscar sembrar un poco más tarde, 

hacia fines de septiembre, ya que la emergencia es 

más rápida y las probabilidades de picado de la 

chinche son menores'', indicó el profesional. 

De todas maneras, para que se posible el comienzo 

de la siembra deberá caer al menos una lluvia 

bastante consistente para que los lotes presenten 

mayor uniformidad. "i\fochas veces la cobertura en 

los lotes no es pareja y eso hace que tenga sectores 

que no tengan condiciones óptimas de humedad, así 

que una lluvia emparejaria más o menos todas las 

zonas", completó GalJo. El área de siembra en lineas 

generales se especuJa que se mantendrá, siempre y 

cuando las precipitaciones no Ueguen muy tarde. 
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exportadores mundiales del cereal, 

según algunos expertos climáticos. 

Las heladas son especialmeme 

dañinas en momentos en que el 

cereal, ya golpeado desde hace 

semanas por una severa escasez de 

agua, comienza a encaminarse hacia 

su etapa de floración, en que las 

plantas se tornan más vulnerables al 

clima extremo. 

Aunque puede ocurrir que haya una 

mayor superficie dentro del área de 

maíz que se siembre con fechas 

tardías (fin de noviembre, principio 

de diciembre) y se perderá un poco el 

área de siembra de primera. Se da esto 
por las condiciones que se presentan y 

sobre todo por el tipo de ambientes. 

En esta agricultura el impacto que 

tiene el ambieme, el tipo de sucio y su 

relación con el clima, llevan aJ manejo 

yen este caso los productores deciden 

hacer su cultivo mas tarde de lo 

habitual. 

Los costos de implantación del maíz 

rondarian entre los 400 y 500 dólares 

Santiago Gallo, 
coordinador CREA 

Sur de Santa Fe 

Las heladas seguidas pueden ser 

fa tales, esta es una etapa de alta 

sensibilidad y depende de lo 

adelantado que esté el desarrollo de 

cada lote. Según repones del 

por hecr:l.rea, sin contar el alquiler, lo que significa en 

lineas generales un aumento aproximado del 20% 

con respecto a la campaña anterior. 

Se complican los t r igos 
Las heladas que se produjeron a fines de septiembre 

en gran parte de la región agrícola de Argentina, 

afectaron al trigo del ciclo 2013/ 14, lo que generaría 

pérdidas de rendimiento en uno de los mayores 

Servicio Meteorológico acional, 

se reportaron temperaturas de entre O y -5 grados 

cenágrados en gran parte de la provincia de Buenos 

Aires y en dos importantes distritos muy 

perjudicados por la sequía: Córdoba y el sur de Santa 

Fe. 

Toda esa zona está muy seca y los trigos que se 

pudieron hacer están muy exigidos, casi en nivel de 

sequía, y justo cuando están entrando a su ecapa de 

mayor demanda de agua. {fil) 
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SE ENTREGARON LOS PREMIOS DE 

EXPOVENADO 2013 
El premio ma}·or, un Fiat Uno O Km de Méndez 

Automotores, ya está en poder de la venadense 

Adriana !barra, que posó jumo al coche en el predio 

rural.ista, recibiendo las llaves de manos de 

Cascagnani y la coprdinadora de Gabinete, Norma 

Orlanda. 

La moto Corven correspondió a Alejandro 

Gonzálcz, o riundo de Arias. 

En el caso del silobolsa Plastar, de Ferrari Agro, fue 

ADRIANA IBARRA RECIBE LLAVES O KM DE MANOS DE 
CASTAGNANI Y ORLANDA, JUNTO A JORGE MENDEZ 

GANADORES CHOMBAS EQUIPO DE PATO 

El primer premio de "Arte con Semillas" fue para el 
grupo La Semilla, integrado por i\falena Naiara Arce, 
Alejo Alejandro Cabrera y Facundo Ezequiel Casero, 
alumnos de 5° de la Escuela 676 "Carlos Federico 
Brandsen" de La Chispa. 
El segundo premio correspondió al grupo 1, 
conformado por Lucas Ferreyra, Ezequiel Armayor, 
Pedro Ramón y Agusán lñíguez, de 6º de la Escuela 
6391 ''Antártida Argentina" de Venado Tuerto. 
El tercer premio recayó en el grupo "Las chicas de las 
semillas", integrado por Agustina Vallini, Miranda 
Cavanagh y Trinidad Boccalini, de 6° de la Escuela 
1329 "Culcura 1 nglesa" de Venado Tuerto. 

para Osvaldo Tosoni, de Venado Tuerto. 

L'l Súper Promo Bingo Club Centenario y Unión y 

Cultura benefició este año a Ricardo Lcotta (VT), 

Roberto Carlos Ubal (V·í), Gastón Sosa (\rí), 

Miguel Miranda (\rr) y Rocío Semprini (Chañar 

L'ldeado). 

Por último, las chombas oficiales del equipo de Pato 

de Sociedad Rural fueron para María Cecilia Pcreyra 

( !Codclina) y Brenda Cepa (María Teresa).{fil) 

CASTAGNANI Y PIELI JUNTO A LA FAMILIA 
GONZALEZ, GANADORA DE MOTO CORVEN 
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moderna exige de un marcado 

profesionalismo. Cuando contrate a un 

ingeniero agrónomo asegúrese que esté 

matriculado y habilitado. 

No es más caro y es más seguro. 
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