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Como todos los años, las primeras marcas dirán 

presente en la mega muestra del sector 

agropecuario argentino, para presentar sus 

últimas novedades del 6 al 9 de marzo en Junín, 

Provincia de Buenos Aires. Lo último en 

innovación y también las promociones de cada 

empresa tendrán su lugar en el predio de 

Expoagro 2012. 

Por ejemplo, como ya es habitual año tras año, 

Mecalfor presentará en Expoagro las 

innovaciones en pulverización, ya sea en equipos 

de arrastre como autopropulsadas para 

Agricultura de Precisión. En lo que respecta a 

cosecha acercarán dos modelos que están 

comercializando actualmente: la Nueva MA 

1370 y la MA 1475 Axial, presentadas en 

Expoagro 2011 con gran suceso. En 

este caso, exhibirán la cosechadora 

Axial con innovaciones y mejoras 

tecnológicas, especialmente el 

botalón de caño redondo que 

permite alivianar la máquina y darle 

mayor robustez. También cuenta 

con banderilleros satelitales y 

algunos aspectos estéticos que le 

brindan un mayor atractivo a la 

máquina. Con respecto a los planes 

de financiación y promociones, 

como siempre, cuentan con el apoyo 

de bancos v inculados y la 

financiación de fábrica, que genera 

un trato con el cliente más ameno y agradable. 

Este año habrá también una fuerte apuesta al 

mercado de los equipos usados reacondicionados 

y a las reparaciones de equipos de terceros. 



Tarjeta Galicia Rural, 

la tarjeta que su campo 
necesita. 

Una vez más, su Tarjeta Galicia Rural, 

líder en el mercado agropecuario, 

Galicia Rural f 

le acerca los mejores beneficios de financiación para su campo. 

Durante marzo de 2012, compre en las mejores condiciones con acuerdos 

a tasa 0% en estas y otras empresas líderes, y pague en 2013'.': 
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También Cestari estará en Expoagro, afirmando 

el compromiso de la empresa con sus contratistas 

y con los productores usuarios de la marca. Se 

presentarán con su línea totalmente renovada de 

acoplados tolvas autodescargables, que 

acompaña la gran inversión realizada por el 

usuario en la cosechadora que haya adquirido. 

De esta manera, la firma brinda en sus 85 años de 

vida comercial, una línea totalmente renovada, 

acorde a las cosechadoras a las que tiene que 

asistir, con un servicio de mantenimiento muy 

simple y fácil de reacondicionar, y velocidades 

de descarga que no dependen de aumentar las 

RPM, sino de agrandar los tubos de descarga, 

acompañados por cajas de trasmisión de mayor 

porte. Además la marca se diferencia por su 

servicio post venta, que, más allá de su simpleza, 

al dedicarse únicamente a este producto tiene un 

compromiso total y una disposición plena con el 

contratista rural y el productor agropecuario a la 

hora de trabajar. Transitando la cuarta 

generación, sus premisas siguen siendo la 

creatividad, la innovación, la competitividad, la 

orientación al cliente y, por supuesto, la calidad. 

Asimismo, Massey Ferguson presentará su 

familia de tractores {series MF2600, MF4200, 

MF6400, MF7000 y MF7100), todos ellos con la 

opción de piloto automático. La serie MF7000 

tiene la particularidad de contar con una 

transmisión Dyna-6 automática, que en su modo 

auto drive selecciona la marcha más eficiente del 

tractor según la demanda del implemento y del 

terreno. Además cuenta con un circuito 

hidráulico de centro cerrado de 150 les/ minuto. 

En cuanto a cosechadoras, se exhibirá la 

afianzada línea 90 (MF9790 y MF9690) con 

rotor hidrostático de mayor desempeño en 

condiciones difíciles de cultivo, mapeo satelita1 y 

opción de piloto automático. La línea de 

forrajeras Massey Ferguson fabricadas y 

diseñadas por H esston {marca del mismo 

grupo), ya tiene 14 años en el país, lanzando 

modelos en Argentina conjuntamente con los 

lanzamientos en EEUU. Esta línea está 

compuesta por segadoras acondicionadoras de 

alta productividad y pivot central, las únicas 

rotoenfardadoras inteligentes del mercado y 

enfardadoras prismáticas estándar y gigantes. 

Mientras tanto, se presentará la MF96 de la línea 

vial, un equipo que el año pasado fue récord de 

ventas histórico de la marca, con una clientela 

basada en feedlots, consorcios camineros, 

corralones y municipios. Además prometen 

importantes novedades en cuanto a condiciones 

de financiación de los productos de la marca. 
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Por su parte, luego de haber sido premiada con el galardón 

Quality Crown Award - London 2011, por su eficiencia y 

compromiso con la calidad y la satisfacción del cliente, la firma 

TBH-Banfi Hnos estará presente con roda su línea de 

productos, y particularmente prometen algunas novedades de 

riego que lanzarán al mercado este año. Entre ellas se 

encuentran las electrobombas sumergibles, fabricadas en la 

planta de Balcarce y que siguen la línea de rendimiento de 

todos sus productos. 

Gherardi e hijos también se acercará 
ajunin con cuatro interesantes novc­

dada para el sector: 

1) g-647 sembradora de granos finos 

air drill de 47 líneas a 21 cm, 2 ttenes 

de siembra, abr=m:os doble disco, 

con rolva de 10.000 litros de 

capacidad. 

2) g-636 sembradora de granos 

gruesos air dril! de 36 líneas a 35 cm, 

1 tren de siembra, abr=m:os doble 

disco, con rolva de 10.000 litros de 

capacidad. 

3) g-731 sembradora de granos finos 

air drill de 31 líneas a 21 cm, 2 trenes 

de siembra, abresurcos doble disco, 

con rolva de 4.000 litros de capacidad. 

4) kit de granos gruesos con 

Al· BARs.R.L. 

COl'l .. CWftPO 

AGROOUIMICOS - SEMILLAS - FERTILIZANTES 

TRANSPORTE· ASESORAMIENTO 

COMERCIALIZACIÓN DE GRANOS 

Av Marcos C1an1 2047 - Tel 03462 428870 - 2600 Venado Tuerto - S F 
a1barsrl@hotma1I com ar a1barsrl@gma1I com 
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Cristina Aisemberg 

"El trabajo de PROHUERTA 
apunta a la CALIDAD 

de VIDA" 
Cristino Aisemberg, técnico responsable del ProHuerto, hoce un análisis 

del año que se fue y miro hacia el 2012 con mucho más opt1m1smo. 

Afirmo que hoy más de 7500 huertos en todo el departamento General 

López y que yo dejó de ser un recurso de supervivencia poro 

transformarse en un emprendim1ento económicamente rentable. 

Un intenso trabajo viene desarrollando desde 

hace años, y con especial predicamento a panir 

de la crisis de 2001, el programa ProHuerta que 

permitió a muchas familias lograr su sustento 

alimentar io durante duros momentos 

económicos que atravesó el país. 

Más allá que la situación ha cambiado para bien 

en la última década, el proyecto logró sostenerse 

en el tiempo y de hecho fue trasladado a otros 

países, entre ellos el siempre caótico H aití, 

víctima constante de crisis políticas, económicas 

y naturales. 

Para analizar la situación del programa en la 

región, Conexión Rural dialogó con Cristina 

Aisemberg, técnica responsable del ProHuerta 

en el departamento General López: "En general 

el trabajo de ProHuerta no está a simple vista, 

porque las huertas están en los patios, están en las 

casas, están en los barrios, están en los pueblos. 

La realidad es que venimos trabajando muy 

intensamente y con mucha llegada en toda 

nuestra zona. El programa llega a todas las 

localidades del departamento y hemos superado 

las 7500 a 7600 huertas que están recibiendo cada 

temporada su paquete de semillas". 

El programa incluye tanto las huertas familiares, 

como aquellas de mayor escala que llegan a 

vender parte de su producción "en algunos casos 

generando ingresos interesantes para la familia", 

reconoció la funcionaria. 

"En un pequeño espaoo. con un poquito 

de t ierra. so l, agua y algo de trabOJO, 

podemos generar parte de nuestro 

propio alimento" 

Para favorecer el trabajo de estos huerteros que 

trabajan a mayor escala se organizó un sistema de 

ferias que en Venado Tuerto funciona todos los 

sábados en el predio de Belgrano y 9 de Julio. 

Experiencias similares se han desarrollado en 

Rufino y Teodelina, y en forma ocasional en el 

resto de las localidades del departamento. 
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''Hoy una mov1lizac1ón permanente y lo 

que hacemos desde ProHuerta es apoyar" 

"Hay una movilización permanente y lo que 

hacemos desde ProHuerta es apoyar, estimular, 

impulsar estas actividades y aportar algunos de 

los insumos, que son básicamente las semillas", 

acotó Aisemberg. 

Paralelamente, todas las temporadas se entregan 

pollitas ponedoras y pollos camperos de muy 

buena calidad genética, producidos en el área 

avicultura del INTA Pergamino, a la vez que 

ProHuerta tiene en Santa Fe su propio centro de 

multiplicación en San Genaro donde se produce 

para toda la provincia. 

"Nada de esto sería posible si no articuláramos 

con comu nas y municipios de todo el 

departamento. La fortaleza nuestra es poder 

delegar y armar una gran mesa de consenso con 

las comunas y las municipalidades, con algunas 

instituciones y con los establecimientos 

educativos", afirmó la técnica para luego 

describi r que "nosotros tenemos en nuestro 

departamento más de 90 colegios, de distintas 

modalidades, que hacen huerta". 

En la misma línea aseguró que "la presencia de 

ProHuerta en las escuelas es de una potencia muy 

importante, porque nuestro ritmo de vida, más 

allá de que vivamos en una ciudad mediana o e 

un pueblito pequeño, es cada vez más urbano y 

s.rviclola24hs. 

Unld.dequ¡p.cs. 
concam~lahidriulica. 

Mbirnfl MgUñdad en !miado. 

Concnionarios. 

Tallernlntegraln. 

EmptffltdtAailtlncla. 

CompaftíasdtSaguro. ............ 
Logístlcu. 

Tel 10346.2115 616120 

eso nos va alejando de los ciclos de la naturaleza, 

de la observación. Tener una huerta es un anclaje 

en lo sensorial". 

A la hora de historiar el nacimiento del 

programa, la responsable de ProHuerta a nivel 

departamental recorció: "Esto nació como una 

propuesta de autoproducción de alimentos para 

resolver carencias alimentarias importantes en 

los 90' , en épocas de crisis. La realidad es que 

ProHuerta apuesta fuertemente a lo que es la 

calidad de vida. Aprender a nutrirse, aprender a 

alimentarse adecuad amente, aprender a 

incorporar distintos productos de origen vegetal 

y animal a la dieta diaria. P roHuerta, 

definitivamente, es un programa educativo, y se 

asienta tratando de aportar a lo más sano y a lo 

elemental que tiene que ver con la calidad de 

vida, con la vida sana, con conocer los ciclos de la 

naturaleza. Esto no quiere decir que se sea 

fundamentalista, ni que se apunte a ser 

vegetariano, sino todo lo contrario. Aprender 

que en un pequeño espacio, con un poquito de 

tierra, sol, agua y algo de trabajo, podemos 

generar parte de nuestro propio alimento". 

CONSULTORES 
ASOCIADOS 

Co b dad Aud1tona 

Seguridad Social - Contratos 

Anális is de Gestión - Impuestos 

1 u 
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Paralel amente, come ntó que "cu ando 

comenzamos nuestros grupos de trabajo eran de 

gente con problemas económicos importantes y 

mucha gente mayor que ya traía la cultura de la 

huerta o de la quinta. H oy, con mucha alegría, 

vemos mucha gente joven haciendo huerta, 

muchos matrimonios o parejas jóvenes con 

chicos que quieren darles a sus hijos una 

alimentación de calidad y que saben dónde está la 

diferencia. También tenemos muchos de esos 

jóvenes que han hecho huerta en la escuela, y 

entonces la educación que parece lenta, llega. Ya 

tenemos 20 años de trabajo de ProHuerta, 

entonces hay generaciones de chicos que 

hicieron huerta en la escuela y han 

llevado parte de esa capacitación, de esos 

aprendizajes a sus familias". 

Por otra parte, la profesional destacó que 

la mayoría de los huerteros que integran 

el programa producen para el consumo 

propio, y una mínima parte genera un 

excedente para comercializar. 

Convenios adicionales tiene ProHuerta con 

distintas instituciones, entre ellos centros de 

diálisis, centros de día, escuelas laborales y 

especiales, "porque las huertas son un anclaje 

muy importante para personas que tienen alguna 

carencia, y el contacto con la tierra, el ser testigos 

y artífices de ese ciclo de vida, es muy sanador. En 

general nuestro programa es muy amplio, tiene 

una carga humanitaria muy grande, y adherimos 

fervientemente a ir conociendo los distintos 

procesos de la naturaleza de la que formamos 

parte. El contacto con la tierra nos enseña, nos 

humaniza, nos sensibiliza". 

Proyectos para 2012 

"Nosotros en 2012 tenemos proyectado seguir 

trabajando como hasta ahora. No hemos tenido 

ningún tipo de recorte en el aporte de los insumos 

básicos, y ya hace un tiempo largo que desde las 

áreas gubernamentales nos vienen cuidando 

mucho corno proyecto y tenemos lo que 

necesitarnos para trabajar", 



En este marco, dejó abierta la invitación a la 

población para sumarse a esta propuesta 

inscribiéndose en las comunas y municipalidades 

del departamento, en el caso de Venado Tuerto a 

través del programa Chacras Urbanas, que 

depende de la Secretaría de Desarrollo 

Productivo de la Municipalidad. 

Para terminar, la coordinadora remarcó que 

"Venado Tuerto es la ciudad con más huertas en 

samos y trabajamos en conjunto con las 

autoridades y cada equipo se organiza a su 

manera, pero el ProH uerta es el ámbito para 

solicitar las semillas, y nosotros en INTA estamos 

Nosotros en 2012 tenemos 

proyectado seguir traba1ando como 

hosta ahora" 

dispuestos para las consultas o capacitaciones en 

los lugares donde nos invitan. Trabajamos muy 

fuertemente, no hay techo en esto, y 

toda la provincia de Santa Fe. 

Tenemos en Venado más de 3500 

familias que retiran semillas, así 

es que hay toda una infraestruc­

tura y un equipo de trabajo muy 

importante. En cada una de las 

localidades articulamos, conver-

!!11119 
HUER·-"'-

continuamente llegan nuevas 

pro pues t as y nos va m os 

fortaleciendo en redes regionales, 

p rovinc ia les y nacionales, 

intercambiando experiencias y 

apuntando a lo que nos demande 

la comunidad". 
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1912 . 15 de febrero . 2012 

Cien años de LUCHA, 
' ESFUERZO y PRODUCCION 

La Constancia hace honor a su nombre con un siglo de historia; el 

15 de febrero cumplió 100 años el establecimiento por el cual ya 

pasaron cinco generaciones de productores. 

El pasado 15 de febrero cumplió sus primeros 

cien años de vida el establecimiento La 

Constancia1 un espacio rural emblemático de la 

región, que haciendo honor a su nombre ha 

logrado sobrellevar crisis económicas, vaivenes 

políticos y las inclemencias del tiempo. 

Los cien años comienzan a contar a partir del 15 

de febrero de 1912, fecha en que la familia Gallo 

llegó al lugar que había adquirido un año antes. 

Parte de la familia viajó en tren desde Santa 

Teresa, y otra en chatas tiradas por caballos en las 

que venía todo el mobiliario y cargamento 

adicional, incluida una buena dotación de leña, 

porque según les habían informado en esta zona 

de la pampa húmeda no había árboles para 

quemar. 

"El 15 de febrero es la fecha en que la familia llega 

a La Constancia. Todos sus imegrances eran 

nacidos en Argentina, aunque los abuelos eran 

italianos", detalló Celso Gallo uno de los 

primeros propietarios del emprendimiento 

familiar. 

Apenas llegados al campo comenzaron con la 

producción de ladrillos y lo primero que se 

construyó fue el galpón en 1913, el baño y el 

lavadero, dando origen de esta manera a la 

próspera empresa agropecuaria. 

En los primeros años de instalados en La 

Constancia se su cedieron hec h os de 

trascendencia para el país y el mundo: una gran 

sequía azotó ese año al país, en 1914 se inició la 

Primera Guerra Mundial, y el período 1923 a 

1930, sin muy buenos recuerdos, marcaron el 

futuro del emprendimiento. 

Este marco histórico obligó a los Gallo a demorar 

las intenciones de progreso, y las comodidades 

familiares pasaron a un segundo plano. Así fue 

que durante años la familia vivió en un rancherío 

tipo "chorizo" de barro y paja, asentados sobre 

hilos de alambre, mientras que los cereales y 

equipos ocuparon el galpón. En estas 

condiciones vivieron hasta 1919, año en que 

pudieron terminar la construcción de la casa 

principal, que había comenzado en septiembre 

de 19 18. 
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La diversidad era una característica particular de 

la actividad productiva de La Constancia: "En el 

campo se hacía fundamentalmente agricultura, 

pero también había ganadería, porque siempre 

tuvimos hacienda, además de criar aves", recorcló 

Celso. 

En La Constancia habitaron varias generaciones, 

entre ellos los bisabuelos, abuelos y padres de 

Celso Gallo, Don Antonio Mariano Gallo y 

Clementina Airasca, quienes tomaron la posta 

junto a sus hijos, Celso, Delmo y Mario, para 

mantener viva la llama encendida en 1912. 

El 16 de julio de 1928 Don Antonio F. Gallo y su 

familia se trasladan a Venado Tuerto y queda en el 

campo Antonio Mariano Gallo y su familia. 

Montevideo, allí estuvo cerca de un mes en 

cuarentena y después lo mandaron de vuelta a 

Italia, sin poder desembarcar, porque decían que 

en el barco había fiebre amarilla. Después, no se 

sabe exactamente cómo, mi abuelo volvió a 

embarcar, aparentemente como polizonte, y allá 

por 1870 llegó a la Argentina", recordó 

Celso. 

Celso Gallo: "El 15 de febrero de 1912 es la 

fecha en que la familia llega a La Constancia. 

Todos sus integrantes eran nacidos en 

Argentina, aunque los abuelos eran italianos" 

Primero trabajó en el puerto y de 

ayudante en un hotel. Un tiempo 

después vinieron sus padres y hermanos 

y se instalaron en una chacra en la 

provincia de Buenos Aires, en la zona de 

LA LLEGADA DE LOS GALLO 

A l A ARGENTINA 

La llegada de los primeros integrantes de la 

familia Gallo al país se produjo en 1870, luego de 

algunos inconvenientes que marcan a las claras la 

férrea determinación que guiaba a los inmigrantes 

que se animaron a cruzar el océano para iniciar 

una nueva vida en las Américas. 

Don Antonio Filiberto Gallo nació en Scarnafigi 

Cuneo Italia, el 15 de junio de 1867. A los 17 años 

emprendió viaje hacia la Argentina. 

San Antonio de Areco. 

Se casó con Doña Constancia Antonia 

María Mireto, con quien tuvieron siete hijos, dos 

varones y cinco mujeres, entre ellos Antonio 

Mariano. 

"Cuando juntó unos pesos alquiló un campito en 

la zona de capitán Sarmiento, para luego trasla· 

darse a Santa Teresa, en Santa Fe. Después un tío 

que vivía en Santa Isabel le comentó que por esa 

zona vendían campos fraccionados, y así fue como 

el abuelo compró 160 has que fueron la base de La 

Constancia", comentó Don Celso, con la vista en 

el horizonte, debajo de uno de los árboles que 

enmarcan el parque del establecimiento. 
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"El talento es d hombre en li.bertad., 

nace en cualquier persona que se sienta 

capaz de volar con sus ideas". 

Luis Alberto Spinetta (1950 - 2012) 
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1 AS Nl JEVAS GENERACIONES 

Roberto Gallo tiene el honor de haber sido el 

primer integrante de las nuevas generaciones 

(primer nieto de Antonio, y primero de los hijos 

de los tres hermanos, Celso, Delmo y Mario) que 

tuvo la posibilidad de sumarse a la actividad 

productiva de La Constancia. 

"Yo viví la época en que se cosechaba todo en 

bolsa. Viví las primeras veces en que se llevaron 

carneros a la exposición, con todas las lanas largas 

y la inexperiencia de aquel momento en el 

proceso de prepararlos. Acompañaba mucho a 

Mario, que entonces era el encargado de la cabaña. 

Me acuerdo que la abuela Clementina nos daba de 

comer a la noche y al mediodía a 16 personas", 

rememora Roberto. 

Durante esos años también era común la 

contratació n de trabajadores golondrina, 

principalmente santiagueños, que trabajaban en 

la juntada del maíz y que se movilizaban en tren, y 

desde la zona se enganchaba un vagón para 

llevarlos hasta Rosario, donde realizaban el 

trasbordo para regresar a sus pagos. 

La ampliación de la familia llevó a que en un 

momento determinado se produjera la disolución 

de la sociedad madre Antonio M. Gallo e Hijos, 

que luego pasó a llamarse Hijos de Antonio 

Gallo, hasta que finalmente el establecimiento se 

dividió entre los tres hermanos. 

De la mano de Roberto, La Constancia comenzó 

a lograr trascendencia nacional a partir de la 

participación en las exposiciones organizadas por 

la Sociedad Rural Argentina en Palermo, y en la 

actualidad presenta sus animales en doce muestras 

del interior del país. 

Por si le faltaran actividades productivas que 

encarar, La Constancia también decidió 

incursionar en el turismo rural, veta que comenzó 

a explotar hace 38 años con la visita de 

productores de todo el planeta, y desde hace 19 

años se hizo extensivo el emprendimiento de 

agroturismo a toda la población. 

De esta forma, en el presente en la estancia se 

realizan tanto campamentos juveniles, como 

fiestas familiares, reuniones empresarias y 

charlas. 
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1 A QUINTA GENERACIÓN 

Luis Gallo forma parte de la quinta generación de la familia 

que administra La Constancia desde 1912: "Con Germán 

somos la quinta generación y en su momento decidimos 

quedarnos en La Constancia, la estancia pasó un muy mal 

momento y estuvo a punto de desaparecer. Entonces cuando 

salimos de la secundaria decidimos jugarnos acá. Además, 

para mi es una pasión trabajar con las ovejas, y espero que 

sea así para el resto de mi vida". 

Con especial cuidado se refirió Luis a la importancia que 

tiene para los actuales administradores el ejemplo de las 

cinco generaciones anteriores que tuvieron el mando, y 

prueba de ello es la repuntada que logró el establecimiento 

después de la crisis. 

Y en ese renacimiento mucho tiene que ver el incentivo de 

participar cada año de las exposiciones, especialmente la 

rural porteña: "Dentro de lo que es la cabaña, si bien hay 

muchos negocios paralelos, nosotros trabajamos para 

Palermo. Cuando termina la exposición y tomas la ruta 8 ya 

venís pensando en los animales nacidos para volver al año 

siguiente. Nosotros seguimos trabajando día a día, con el 

incentivo de que esto es nuestro, y con la pasión que es 

necesaria para llevarlo adelante. Acá trabaja toda la familia y 

por eso es primordial el trabajo en grupo". 

A su turno, Germán se mostró orgulloso "por formar parte 

de La Constancia y poder participar de este festejo de los 

cien años. Cuando empezamos era como estar metido en un 

poro, donde no veíamos cuántos escalones teníamos que 

subir para salir, pero la lucha del día a día, y el meterle para 

adelante nos permitió resurgir. Por eso estos cien años son el 

reflejo de lo que mamamos desde chicos, y el ejemplo de 

cinco generaciones que jamás bajaron los braros", y remató 

con un especial agradecimiento a todos los integrantes de la 
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Una masa de casi 3000 productores agropecuarios 

anualmente reciben en sus domicilios fiscales una 

nora de la AFIP donde deben informar la fecha de 

recolección de la cosecha gruesa.- Esto ha 

generado en varias oportunidades confusión 

entre los productores y por ello queremos aclarar 

algunos conceptos al respecto, para que no se 

generalice una preocupació n: 

1 / ¿Quiénes son los obligados a otorgar dicha 

información? 

- Solamente aquellos productores agropecuarios a 

los cuales expresamence el Fisco Nacional se los 

haya solicitado y dentro de las 48 horas antes de 

comenzar la cosecha, ya que el requerimiento no 

tiene el carácter de masivo 

21 ¿Porqué medios? 

- Por nota o mail y ante cualquier cambio 

también podría informarse hasta telefónica­

mente, ya que sabemos que al tratarse de activos 

biológicos, diversos acontecimientos pueden 

hacer variar dichas fechas enunciadas 

3/ ¿Qué sucede cuando el productor posee más 

de un inmueble rural? 

- Debe proceder a comunicar cuando comenzará 

la cosecha en el primer predio y posteriormente 

acordará con los inspecrores.-

4/ ¿Qué datos son requeridos po r la AFIP en 

las mismas? 

-La fecha y hora en que se realizará la cosecha de la 

superficie sembrada-campaña 2010/2011-, 

-La duración aproximada de la recolección, 

- Localización de cada predio (coordenadas de 

latitud y longitud en grados, minutos y segundos) 

-El número de partida inmobiliaria, 

-Si utiliza maquinaria propia, 

- Si utiliza maquinaria de terceros, informando en 

este caso razón social o nombre y apellido y 

C UIT del prestador del servicio de cosecha. 

5/ ¿Siempre se deben contestar las mismas? 

- Es de fundamental importancia dar respuesta en 

consonancia con la realidad de los hechos.- Ante 

cu alquier cambio (llám ese incleme ncias 

climáticas, demora de la máquina que debe entrar 

en el inmueble del producmr, falta de condiciones 

propicias para el inicio de la cosecha, entre otros) 

se puede volver a informar el cambio de fecha, ya 

que puede diferir la realidad de la cosecha con las 

expectativas del productor.- Además recordemos 

que dadas las condiciones de tratarse de activos 

biológicos y expuestos a factores climáticos puede 

haber un sinnúmero de situaciones que pueden 

hacer posponer las fechas establecidas en primera 

instancia como ideales para cosechar.-

Debe considerarse que el contribuyente tiene un 

deber de colaboración con el Fisco N acional y 

consecuentemente debe dar respuesta a este tipo 

de requerimientos 

6/ ¿Cuál es la función del inspector que se 

apersonara en el establecimiento rural? 

a-Control de quintales producidos por hectárea 

b- Control de la masa de empleados que 

trabajarán en la cosecha y su correspondiente 

inscripción 

c- Control de la documentación de transporte del 

grano 

d- Condiciones generales de los cultivos 

e- D eterminación exacta del inmueble rural 

f- Y cuestiones que tengan estrecha vinculación 

con los rendimientos, documentación y personal 

entre otros. 

Ores. CP .: Alfredo Brnnotti - Ana Deldo - Lidia 
Giovannoni·Nestor Lazzaretti - Teresa Stafforte­

(Integrantes de CIPDA· Cent ro Integración 

Profesional para el Desarrollo Agroalimentario), 

especial para Conexión Rural 



El campo revive su 
experiencia máxima 

En Expoagro 2012 

encontrarás lo más 

avanzado en genética 

de semillas, la tecnologla 

en maquinaria a través 

de la muestra dinámica, 

cientos de expositores, 

conferencias entre miles de 

novedades a las que podrás 

acceder sólo con venir. 
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Cumpliendo casi al pie de la letra con lo 

pronosticado durante gran parte del año pasado, 

la sequía se hizo sentir en gran parte del país, y la 

pampa húmeda no fue la excepción a la regla. 

De hecho durante diciembre y enero, los escasos 

chaparrones caídos no lograron cubrir las 

necesidades hídricas del maíz y la soja. 

De todas formas, las lluvias caídas en los primeros 

días de febrero en la denominada zona núcleo de 

los cultivos de soja, trigo y maíz, "mejoraron 

notablemente" la situación de los mismos, según 

informó la Bolsa de Comercio de Rosario. 

De acuerdo al último informe elaborado por la 

Guía Estratégica para el Agro (GEA), las lluvias 

arrojaron montos significativos en casi toda la 

zona núcleo, con un máximo de 130,4 milímetros 

en General Pinto, en la provincia de Buenos Aires, 

seguida por Rosario, en Santa Fe, con 100,4 

milímetros. 

"Estas lluvias son más que bienvenidas", destacó 

Cristian Russo, de GEA, quien precisó que 

"estábamos con los cultivos de soja más avanzados 

en pleno periodo crítico, y estas 

lluvias generalizadas de 50 o 60 

~--- milímetros por primera vez 
l!lll!'llfiliii~ cubriendo toda el área núcleo, van 

a tener una importancia fun­

damental". 

pérdidas importantes y esto 

limita esa probabilidad". 

"Estábamos en una situación 

entre regular y mala y ahora nos alejamos de esa 

situación, e inclusive de 2009", cuando la sequía 

ocasionó la peor cosecha de la década, indicó el 

experto. 

Según el informe de GEA, titulado "¿Chau 

sequía?", con los últimos valores "se recompone la 

humedad en los perfiles en la mayor parte del área 

núcleo". 

"Indudablemente, las perspectivas para el cultivo 

de soja mejoran significativamente luego de estos 

montos, sobre todo para los sembrados que se 

encontraban en mejores condiciones con 

anterioridad a las lluvias", concluyó el análisis. 
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Antes de los lluvias 

"En djciembrc y enero sólo se dieron lluvias 

aisladas, con acumulados de 50 milímetros pero, 

lamentablemente, tampoco fue algo regional, 

po rque alcanzó a cubrir la mitad del 

departamento General López. Fue un sector 

muy reducido de la zona núcleo que nosmros 

estamos moniroreando para el cultivo el que 

recibió estas lluvias", resumió Russo. 

En este marco, el investigador comentó que 

diciembre fue muy crítico en cuanto a lluvias, y 

enero no trajo el agua que los cultivos 

necesitaban para mejorar su condición. 

Antes de las lluvias de febrero el peor foco de 

sequías estaba ubicado en el sur de Córdoba. 

A partir de las consultas que se realizaron en los 

primeros días de febrero en distintos puntos de la 

zona núcleo, el nivel de pérdidas en soja estaba, 

en ese momento, rondando entre el 20 y el 40 por 

ciento. "Tenemos que esperar lo que ocurra en 

los próximos d ías, pero en los ciclos cortos la 

recuperación va a ser complicada. 



Ya es tam os 

habland o d e 

pérdidas que serán 

imposibles de remontar" , 

comentó el técnico en los primeros 

días de febrero. En cuanto al maíz, informó que 

"los rendimientos en la zona núcleo van a estar 

rondando los 60 quintales. Esta es una primera 

proyección y estamos comenzando a ajustar estos 

resultados, pero es un número inferior al que 

estábamos dando para lo que es el maíz a nivel 

nacional. Diciembre fue un mes muy fuerte en 

cuanto a la sequía y eso pegó de lleno en la zona 

núcleo, y los maíces han sufrido mucho. Los 

números que nos dan los técnicos son terribles". 

Russo evitó emitir una opinión sobre las 

condiciones que enfrentarán los cultivos en las 

próximas semanas, alegando que "los modelos 

meteorológicos en estas condiciones no son mu y 

fiables, y entonces es difícil hablar de una mejora 

o un empeoramiento de las condiciones". 

A nivel nacional se habrían sembrado alrededor 

de 18,5 millones de hectáreas con soja, de las 

cuales 5,5 millones pertenecerían a la zona 

núcleo, en tanto que habría 4,5 millones de 

hectáreas sembradas con maíz, 1 millón en la 

región núcleo. 

Sequía y plagas 

"En la zona núcleo los productores están 

luchando con las plagas, como bolillera y crips, 

que son todas plagas que tienen que ver con la 

falta de agua. Hay productores que ya nos están 

hablando de lotes en los que han hecho hasta 

cuatro aplicaciones contra insectos. Este es un 

problema enorme que hoy están enfrentando los 

productores", afirmó Russo. 

Campaña triguera 

Si bien los productores todavía tienen problemas 

puntuales que resolver con el maíz y la soja, la 

futura campaña triguera ya forma parte de la 

planificación y los comentarios no son 

demasiado alentadores: "Se está hablando de que 

hay un descontento con el trigo por la cuestión de 

la comercialización. Habría que ver cómo influye 

el nuevo diagrama, pero ya se está hablando 

mucho de buscarle alternativas al trigo con otros 

cultivos de invierno. Se está hablando mucho de 

cebada, lentejas y arvejas. El trigo tuvo una buena 

campaña en cuanto a rendimientos, pero creo que 

esto se va a revertir y probablemente haya algún 

t ipo de cambio a la hora de pensar en repet ir la 

misma cantidad de hectáreas de trigo". 
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El técnico también ofreció datos sobre la última 

cosecha fina: "Estuvimos haciendo un trabajo 

con imágenes satelitales que nos da la idea de que 

lo que se sembró fue mucho más que lo que 

estábamos pensando. Estamos hablando que en 

la región núcleo hay un hectareaje cercano a las 

800 mil hectáreas de trigo y los rendimientos 

estuvieron en el orden de los 30 quintales por 

hectárea. Ha sido un año bueno y el volumen 

total rondó los 13,5 millones de toneladas, más 

que nada por el aumento que se djo en la 

superficie sembrada, porque de las 4,5 millones 

de hectáreas a nivel nacional que se habló 

originalmente, ahora estarnos pasando a 4,8 

millones. Se sembró más que lo que en un 

principio se pudo relevar", concluyó Russo. 
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¿Cuánto me van 
a pagar la LECHE? 

Por: lng. Agr. Eduordo García Moritono, presidente de PLASSACO. 
Especial poro Conexión Rural 

La incertidumbre, sobre el precio de la leche que 

el productor "entrega" diariamente es de tan vieja 

data que para muchos productores (y para la 

industria ni dudarlo) es una condición "natural" 

propia de este negocio. 

El enorme esfuerzo que, el productor realiza para 

lograr más y mejor leche, utilizando toda la 

tecnología disponible en el país, y buscando la 

última novedad productiva que esté dando vuelta 

por el mundo, contrasta con el escaso interés que 

pone en la búsqueda de mejores reglas de juego 

comerciales, mejores marcos transaccionales. 

Es curioso porque si le preguntamos a un 

productor si es importante el precio que cobra 

por su leche para definir la marcha de su negocio 

sin duda le va a contestar que .. es fundamental!!!. 

Pero si a continuación le preguntamos que 

acciones cree, que son necesarias para que ese 

precio sea transparente y surja de mecanismos 

equitativos, se escucha una exclamación, que se 

repite con mucha frecuencia y resignación ... "y 

siempre fue así"!!! 

¿Debe seguir siendo así? 

El precio de la leche cruda se tracciona desde la 

demanda de productos lácteos. 

La demanda de productos lácteos no siempre es 

acompañada con la oferta de leche cruda 

necesaria en tiempo y cantidad, esa 

descoordinación crea tensiones de precios de la 

26 I 

leche al productor, tanto a la suba como a la baja. 

El desafío es, establecer mecanismos de mercado 

que hagan que el precio surja transparente para 

todos los integrantes de la cadena y no se generen 

situaciones de dominancia de un eslabón sobre el 

otro, capturando el más informado la renta del 

más desinformado. 

La ausencia de un mercado institucionalizado en 

lechería, que significa tener reglas de juego 

transaccionales {como ocurre en granos o 

ganado), nos ponen siempre en la misma 

situación de incertidumbre, cuando se producen 

las fluctuaciones de precio. 

Seguimos si n t ener mínimas reglas 

transaccionales, que son fundamentales para 

ensayar soluciones más duraderas y equitativas al 

problema de ... ¿cuánto vale mi leche??. 
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1-Saber que se transacciona (leche? qué leche, 

sólidos? qué sólidos) 

2-Medición objetiva e imparcial y arbitrable 

de lo que vendemos. 

3-Precio cierto (el precio que expresa el 

mercado, si no se sabe lo que se compra o se 

vende, le puedo poner un precio justo?). 

4- Bajo qué reglas transaccionamos, (compra· 

venta, consignación, abastecimiento). 

5-Cómo se dirimen conflictos (si no se cumple 

lo pactado, precio, calidad, plaw, quién 

arbitra? una Cámara Arbitral, la Presidenta, 

la Suprema Corte de Justicia?). 

Si no tenemos solucionada la micro economía de 

la transacción la cadena no se forma, esto es 

porque lo que une los eslabones de la cadena es la 

transacción, si ésta no está balanceada entre 

5 puntos antes enunciados) la tensión es 

permanente: 

Si estas cosas no están presentes en un mercado, 

no hay transacción es "entrega" y el reclamo por 

el precio de la leche que logra el productor se 

convierte en un letanía, sin posibilidad de 

solución. 

La puesta en marcha de la liquidación única 

univeral y obligatoria sin duda fue un paso en ese 

sentido, pero por falca de preocupación y 

reclamo de la producción se ha transformado en 

un formato único de liquidación (todas las usinas 

facturan con un facturero semejante, pero 

seguimos sin tener un estándar). 

Cambiar esta situación está en manos del 

productor, para esto tiene que darle más 

importancia a las cuestiones comerciales 

poniéndolas al mismo nivel de importancia que 



Muchos dirigentes hablan de la posibilidad de 

produci r 120 millones de toneladas de cereal, o 

aún más, siempre y cuando haya créditos, 

políticas de Estado y condiciones climáticas que 

lo permitan. Pero haciendo un análisis más 

amplio se necesita algo más que eso. Es 

fundamental un diseño de una red vial y 

ferroviaria que permita mover no solo las 

toneladas de cereal sino también la provisión de 

insumos para dicha producció n. 

Durante el conflicto del campo, fundamen­

talmente, se ha escuchado a muchos dirigentes 

ruralistas y también políticos en general, decir 

que nuestro país está en condiciones de producir 

120 o 150 millones de toneladas de cereal 

siempre y cuando el Estado Nacional aplique 

políticas que apoyen a la producción, con 

créditos a tasas bajas y mercados transparentes. 

De hecho es una realidad más que ciena. 

Agroecológicamente hablando, nuestro país 

t iene condiciones excepcionales para la 

producción agropecuaria. En estas últimas 

campañas se produjeron casi 100 millones de 

toneladas con el aporte de los productores 

agropecuarios, ingenieros agrónomos, empresas 

y comercios proveedores de insumos como 

también entidades bancarias, que desde hace 

unos años están cada vez más incorporados al 

sector agropecuario con sus planes de 

financiación mediante las tarjetas agropecuarias 

y otras herramientas financieras. 

Teniendo en cuenta que la variable climática 

estaría del lado de la producción, (no como esta 

campaña), la manera más simple de aumentar la 

producción sería cambiar algunas hectáreas de 

soja por maíz, de esta manera pasaríamos de 

producir 3 tons/ ha de soja a 9 tons/ ha de maíz. 

Esto significa que podríamos producir 6 tons 

más por hectárea simplemente con un cambio 

de cultivo. Si llevamos este número a nivel 

nacional y de las 18 millones de hectáreas de 

soja, unas 4 millones de hectáreas las cambiamos 

por maíz, aumentaríamos la producción en 24 

millones de toneladas. Así casi estaríamos de 

una campaña para la otra en 120 millones de 

toneladas. 
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Parece muy simple, de hecho muchos lotes de 

soja, vienen con monocultivo desde hace tres, 

cuatro o más años y es necesaria la incorporación 

de una gramínea a la rotación por los 

inconvenientes que se ven con el control de las 

distintas plagas y la productividad misma del 

lote. 

Para poder llegar a estos valores de producción lo 

principal es contar con la provisión de insumos, 

algo fundamental. Haciendo algunos números 

simples lo primero es contar con 4 millones de 

bolsas de semillas más de maíz, algo básico y 

e lemen ta l. A es to le s iguen algunos 

agroquímicos, unas 600.000 tons de fertilizantes 

nitrogenados, (urea básicamente) y otro tanto de 

fe rtilizantes fosfa t ad os, (fosfa to di y 

monoamónico). Para dar una idea de tamaño 

estamos hablando de 20 barcos de fertilizantes 

nit rogenados y otros 20 barcos más de fosfatados. 

Hasta aquí todo esto se consigue con el aporte de 

las empresas proveedoras de insumos y con los 

semilleros que en la medida que aumente la 

demanda de insumos en general siempre 

encuentran la manera de satisfacer la misma. 

El cuello de botella viene con la cosecha. El 

aumento de la producción en 24 millones de tons 

de maíz, implica que es necesario movilizar hacia 

los puertos todo ese cereal, teniendo en cuenta 

que este excedente se va a destinar a la 

exportación y el consumo interno va a cubrirse 

con lo que ya se viene produciendo y que para 

transportarla utilizamos el ílete de camión que 

cada uno puede cargar 29 toneladas aproxima­

damente, lo cual implicaría que se deberÍa 

disponer de 827.000 viajes de camiones hacia los 

puertos para poder llevar esta producción y así 

ser exportada. 

Si tenemos en cuenta que de los 365 días del año 

t ene mos 54 d o min gos y 20 fe ri ad os 

aproximadamente, nos quedan 290 días de 

trabajo, en los cuales los transportistas deberán 
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llevar las 24 millones de tons producidas. 

Siguiendo con la regla de tres implicaría que sobre 

las rutas argentinas que van hacia los puertos 

deberían viajar 2850 camiones por día, 

(equivalentes a un camión cada 30 segundos). Si 

cada camión consume 140 lts de gasoil para hacer 

un viaje de 200 km, estamos hablando de un 

aumento de la demanda de combustible de 

400.000 lts por día en las estaciones de servicio de 

la región agrícola del país. 

¿Se imaginan lo que serÍa viajar desde nuestra 

localidad hacia Rosario en las rutas que hoy 

tenemos y produciendo 120 millones de 

toneladas? Una misión verdaderamente 

IMPOSIBLE. 

Parte de esto podemos reemplazarlo con el 

transporte por trenes, una solución muy rápida y 

efectiva, no solo por la practicidad sino también 

por su menor impacto ambiental en relación al 

flete de camión. Lamentablemente la red 

ferroviaria, también pasa por la misma situación 

que la red vial. 

Las cuentas son simples, si se aumenta la 

producción hay que moverla de alguna manera 

para poder exportarla. Es aquí donde se genera el 

inconveniente más difícil de sortear: LA 

INFRAESTRUCTURA DISPONIBLE. Es 

evidente que no sólo necesitamos del clima, la 

tecnología y de los insumos para aumentar la 

producción. La falta de una red vial y ferroviaria 

acorde al crecimiento del país, hace casi 

imposible pensar en que se puede llegar a 

manejar semejante crecimiento en la producción 

granaria.Es necesario, y podríamos decir 

indispensable, que cualquier política de 

crecimiento y de aumento de la producción debe 

acompañarse de una mejora sustancial de la red 

vial y de los servicios que esto implica 

(combustibles, autopartes, camiones disponibles, 

etc). Esta materia pendiente debe ser resuelta 

cuanto antes, con un sentido amplio, dejando de 

lado los intereses sectoriales o zonales, ya que el 

beneficio no sólo es para la producción 

agropecuaria, sino para toda la sociedad 
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moderna exige de un marcado 

profesionalismo. Cuando contrate a un 

ingeniero agrónomo asegurese que esté 

matriculado y habilitado. 

No es más caro y es mas seguro. 
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