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La formulación TBP se aplica a todas las 
presentaciones de lnoculantes 
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Investigación en semillas y microbiología 
Conozca más de las ventajas TBP en nuestro sitio 
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, EDITORIAL 
U n año que comienza que nos llena de esperanza y fuerza para continuar creciendo. 

N uestro séptimo año ininterrumpido con Conexión Rural, muy imponanre para 

los que somos responsables de la edición de la revista. 

EstO no es mérito solo de los hacedores de Conexión Rural, sino de los que año a año 

apoyan esta in iciativa, los auspiciantes, columnistas, los lectores. Cabe destacar que 

comenzamos con 2000 ejemplares y 24 páginas y hoy estamos en 32 páginas y con más 

de 5000 ejemplares en la calle. 

Nuestro especial reconocimiento a las comunas y municipios del Departamento 

General Lópezque distribuyen nuestro medio, pudiendo llegar a toda la región. 

A la Sociedad Rural Venado Tuerto que encomienda en nosotros una comunicación 

directa con el productor agropecuario , publicando y desarrollando información y 

opinión, que hace llegar a cada uno de sus asociados. 

H oy nuestra forma de comunicarnos no se limita a la revista, lo hacemos a través de 

nuestro programa de radio cada sábado de 12 a 13 po r LT 29 Radio Venado Tuerto, 

nuestra página web www.conexionrural.com, y las herramientas sociales como 

facebook y rwiner, que son una alternativa de comunicación inmediata. 

Y por último y sobre todo queremos destacar a nuest ros anunciantes que apuntalan 

este emprendimiento periodístico todos los meses, sabemos de su esfuerzo y ellos 

saben del nuestro, es la forma de estar comunicados; al igual que Sociedad Rural con 

sus socios, las empresas con sus clientes. 

Como todo comienzo, hay objetivos po r los cuales vamos a trabajar, poniendo todo el 

empeño y energía. Continuar creciendo es la base de sustento, seguir desarrollando la 

página web, acceder a más productores, ampliando la zona de cobertura y de tirada de 

la revista. Y si a números nos referimos, llegar a las 40 páginas para fin de año, superar 

los mil seguidores en twitter y los más de lOOOen facebook. 

Para todos y po r todos un excelente 2012. 

con ·non nunnL 
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En el mes de octubre se hizo cargo de la 

presidencia de Confederaciones Rurales 

Argentinas (CRA), Rubén Ferrero, y una de las 

primeras calificaciones que recibió de los grandes 

medios de comunicación nacionales fue la de 

moderado, al ser comparado con la gestión 

llevada adelante por su antecesor, Mario 

Llambías, que fue uno de los representantes del 

campo en el conflicto por la resolución 125. 

La respuesta de Ferrero a Conexión Rural sobre 

este cal ificativo fue contundente: "Si ser 

moderado es estar dispuesto al diálogo, soy 

moderado. Toda mi vida fui así, y es mi intención 

también serlo desde la Confederación nacional". 

Sobre los objetivos que se ha trazado para su 

gestión, el dirigente santafesino detalló que 

"nuestra idea es ir dando respuesta a cada 

inquietud de las economías regionales, a cada 

problema que surja en los sectores productivos 

del país, siempre pensando que nuestro 

compromiso es la defensa del productor 

agropecuario". 

con tlc.lllftP<l 



Tarjeta Galicia Rural, 
la tarjeta que su campo necesita. 
• Más de 7.000 comercios adheridos en todo el país. 

• Tasa 0% y plazos que van de los 90 a los 180 días en las empresas con acuerdo"' 

• Tasas preferenciales en remates de hacienda. 

• Vencimientos en función de su ciclo productivo. 

Banco Galicia, siempre junto al campo. 

~~,-~, 

Solicítela en cualquiera de nuestras sucursales 

bancogalicia.com/agro Cada día más. DAR 0810 777 3777 

(')Costo Financiero Total Máximo: 1,5%. ,.,,.,.,,.... .,,,._ .• , .. .,. . ..,. 
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Con respecto a la relación con la reelecta 

presidenta de la N ación, C ristina Fernández, 

Ferrero consideró que "por lo menos en el 

discurso, est<\lllos viendo una actitud distinta con 

los sectores productivos. Ahora el Gobierno dice 

que la confrontación que se llevó adelante tiempo 

atrás no le sirvió a nadie, que es lo que venimos 

manifestando nosotros, así que esperamos con los 

listintos responsables de cada ,. n A área mantener un diálogo que 

~ ""' nos permita intercambiar 
ideas, debatir cada uno de los 

proyectos, para ver si en cada tema encontramos 

lo que sea más beneficioso para el país y todos los 

argentinos". 

Como muest ra de la relación aceitada que tiene 

CRA con la administración central el dirigente 

comentó que h an mantenido contactos 

telefónicos con el ex ministro de Agricultura, 

ahora diputado nacional, Julián D omínguez, y 

una audiencia con el recientemente designado 

ministro de Agricultura G anadería y Pesca de la 

ación N orberto Yauhar. 

El encuentro sirvió no solo para el saludo 

protocolar, sino también para una primera 

presentación de los problemas más urgentes que 

enfrenta el sector y asimismo el compromiso de 

hacer una presentación desde Confederaciones 

Rura les Arge ntin as , jun to a las 14 

confederaciones que la componen, con especial 

mención a la situación de cada producción 

regional, sus problemas y las propuestas que tiene 

la entidad para solucionarlas. 

A juicio de Confederaciones Rurales Argentinas 

su representación federal amerita un detallado 

informe de cada región y producción, que 

con temple las dificultades en asp ectos 

productivos, costos, rentabilidad, y comerciali­

zación en cada caso. 

En cuan to a la cartera agropecuaria, Ferrero se 

mostró optimista, y afirmó: "Esperamos un 

Ministerio de puertas abiertas, donde podamos 

debatir cada uno de los temas, donde podamos 

entre los distintos integrantes de la cadena 

productiva lograr lo más beneficioso para el país. 

"En el ámbito ¡:ir vado el Mercosu~ 

Creo que si eso se logra y cada uno de los temas se 

debate en serio, tratando de mejorar cada una de 

las p ropuestas va a ser verdaderamente 

productivo. 



Nosotros la intención que tenemos desde CRA es 

trabajar de esa manera, esperemos que desde el 

Gobierno se entienda y podamos transitar ese 

camino". 

Relación del Mercosur 

El presidente de CRA participó semanas atrás del 

encuentro de la Federación de Asociaciones 

Rurales del Mercosur, desarrollado en Brasilia, a 

partir de lo cual realizó un análisis sobre el 

ante todo por las diferencias surgidas por la 

aplicación de barreras arancelarias. 

'"En el ámbito privado el Mercosur ha venido 

trabajando bien este último tiempo, nosotros 

intercambiamos proyectos, ideas y tratamos de 

trabajar juntos en temas que nos son comunes a 

todos en asuntos sanitarios y de comercialización. 

Por el otro lado tenemos el aspecto público, que 

durante mucho tiempo el Mercosur estuvo 

parado. Lo que vislumbramos es que hay de parte 

de Brasil, Argentina, Paraguay y Uruguay una 

visión distinta y ganas de que el Mercosur se 

cada uno de los temas" 

consolide como proveedor de alimentos e 

insumos para todo el mundo. Esperemos que esto 

beneficiar a todos", 

Al· BARs.R.L. 
AGROQUfMICOS - SEMILLAS - FERTILIZANTES 

TRANSPORTE - ASESORAMIENTO 

COMERCIALIZACIÓN DE GRANOS 

Av Marcos C1am 2047 - Tel 03462 428870 - 2600 Venado Tuerto - S F 
a1barsrl@hotma1I com ar a1barsrl@gma1I com 



Una de las organizaciones internas que mayor 

respaldo recibe de la Comisión Directiva de 

Sociedad Rural Venado Tueno, es el Ateneo 

Juvenil, semillero de dirigentes que este año 

tuvo un balance más que positivo, sobre todo 

porque terminó de constituirse institucio­

nalmente. 

Realizando un análisis de todo lo actuado en el 

último año dialogaron con Conexión Rural su 

presidente, Luis Gallo, y el ex presidente y hoy 

vocal, Ezequiel Banchio. 

.. El 2011 fue muy productivo para el Ateneo, 

básicamente porque nos terminamos de formar 

como grupo, y seguimos trabajando en los 

proyectos que ya venían en marcha, siempre 

apuntando a lo solidario que, creo, es en lo que 

más hemos tenido resultados", relató Gallo 

resumiendo el presente de la organización. 

Paralelamente, recordó que .. este año seguimos 

participando de los encuentros, nos seguimos 

relacionando con chicos de otros ateneos y 

viendo las realidades de otros lados del país. Eso 

nos sirvió de mucho, tuvimos recambio de gente 

y seguimos en el mismo camino y apuntando a 

los mismos objetivos que teníamos en años 

anteriores". 



WWW .CONEXIONRURAL.COM------ ----------------

Otro de los importantes logros del Ateneo fue 

incluir a sus dirigentes en la Comisión Directiva 

de Sociedad Rural, puestos que ocupan Banchio 

y Germán Gallo (hermano de Luis): "Cuando 

arrancarnos uno de los objetivos era formar 

nuevos dirigentes, y la Comisión Directiva nos 

dio la posibilidad de tener primero uno, y este 

año ya somos dos integrantes del Ateneo en la 

comisión mayor, y esperamos que el próximo 

podamos sumar alguno más. 

Independientem ente de es to, siempre 

trabajamos a la par de la Comisión, y ellos nos 

dan el espacio para poder desarrollar nuestras 

actividades en la Rural". 

En la actualidad el Ateneo está integrado por un 

grupo activo de veinte jóvenes, muy heterogéneo 

en cuanto a las actividades que desarrollan, son 

productores agropecuarios, empleados 

con .. c-.po 

Serriclolas24hs. 

Unldad1q11ipada 
concamilllhickiulica. 

Mhim. MgWidld "' tralldo. 

'°"""""'"'· 
T...._integraln. 

~·Asistencia. 

CompeñlasdlS9guro. ........... 
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administrativos, emprendedores y empresarios, 

estudiantes de carreras afines con el 

campo y otros no, cada uno desde su 

espacio participa y aporta 

ampliando las visiones del grupo. 

Si bien la agenda definitiva de 

trabajo para 2012 la terminarán de 

conformar en enero próximo, 

Banchio se animó a adelantar que 

"'seguramente la base será un proyecto 

social, y al mismo tiempo tenemos el 

compromiso de participar de las reuniones y 

congresos juveniles. Por ejemplo el año que 

viene está el Congreso de Ateneos en Jesús 

Los jóvenes aprovecharon la ocasión para 

recordar que el Ateneo venadense se había 

postulado para ser sede del congreso anual 

en 2011, pero finalmente ese honor recayó 

en la ciudad de Santa Fe, que también había 

presentado candidatura. Dado que para 2012 ya 

está elegida la sede de Jesús María, a los dirigentes 

locales sólo les queda seguir trabajando para 

poder ser anfitriones en la reunión de 2013. 

1 

Seguridad Social - Contratos 

Análisis de Gestión - Impuestos 
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Como antecedente de lo que significa este 

trabajo organizativo, Gallo recordó que muchos 

de los que hoy integran el Ateneo venadense, en 

2009 colaboraron en la organización del 

Congreso Anual de CRA en la Sociedad Rural 

local. 

Por otra parte, el presidente consideró que uno 

de los objetivos principales de la agrupación es 

seguir sumando gente: "Seguramente 

lanzaremos alguna campaña y organizaremos 

alguna charla para poder sumar gente y empezar 

con el recambio. El Ateneo ya hace cuatro años 

que está funcionando y se ha incorporado poca 

gente, comparado con lo que nosotros teníamos 

pensado, y por eso queremos trabajar para 

revenir esta tendencia". 

Una de las últimas actividades desarrolladas por 

los jóvenes este año, fue colaborar en la 

~·:r> 

"C~a,n?_o,arrancamos uno.de los 

objetivos era formcir n"uevos 
!-. l •i'!fl""''. ~- . "', • . 

dirigentes'' 
:~1'_.:.'""r"-~ *"· 

coordinación del encuentro de la Federación de 

Criadores de Hampshire Down que se realizó a 

fines de noviembre en la Sociedad Rural de 

Venado Tuerto: "La idea del Ateneo es tener 

siempre alguna actividad, y en este caso como se 

trató de una charla abierta que se desarrolló en la 

sede de la Rural, nos pareció bien participar y 

trabajar en la organización. Esto nos significa un 

beneficio por el lado económico, y representa un 

crecimiento para nosotros, porque por ejemplo 

en este caso se trató de una reunión 

sudamericana, con representantes de Uruguay, 

Paraguay y Brasil, que nos concaron sus 

experiencias en sus respectivos países", 

argumentó Banchio. 

En tren de trabajar en cuestiones organizativas, 

el Ateneo Juvenil ya forma parte vital de la 

coordinación de las actividades de la muestra 

anual Expo Venado: "Con la gente de la Sociedad 

Rural creo que nosotros ya nos ganamos nuestro 

espacio. Estamos trabajando a la par del grupo 

organizativo como todos los años, y en 2012 por 

los 75 años tenemos que hacer una muy buena 

exposición, y además tendremos la reinaugu· 





La Comisión Directiva de la Sociedad Rural 

Venado Tuerto, encabezada por su presidente, 

Carlos Castagnani, rubricó en las últimas 

semanas tres nuevos convenios de beneficios 

mutuos con empresas del medio. 

Las nuevas firmas que se 

suman a esta experiencia 

integradora son: Esteban 

Pampa SRL, representadas 

por Esteban Boyle, Martín 

Mu jica y Lisandro 

Capozucca, respectiva­

mente; junto a las ya 

panicipantes Swiss 

Medica! y Cuicchi Gaveglio. 

El convenio marco de beneficios 

mutuos, que comparten en su contenido básico 

las tres empresas, establece que la Sociedad Rural 

ofrece "la posibilidad de dar beneficios a todas las 

personas que presenten el carné de socio de la 

SRVT con la cuota al día". 

En este m arco, la entidad ruralista se 

compromete a publicitar por distintas vías, 

incluida la difusión a través de Conexión Rural, 

de tales beneficios, dará preferencias de 

ubicación de stand en la Expo Venado, realizará 

descuentos en el alquiler de los salones y 

difundirá en distintas actividades. 

En el caso de las empresas, el compromiso es de 

"proporcionar de forma trimestral distintos 

tipos de promociones que impliquen beneficios 

económicos o tratos preferenciales para los socios 

de la SRVT que pueden consistir en: descuenms, 

rebajas, gratuidad, acceso a lugares preferenciales 

en acontecimientos, inmediatez en la atención". 

Para otorgar escos beneficios las firmas primero 

deberán corroborar que la persona que lo solicita 

sea socia de la SRVT y se encuentre con la cuota 

del año anterior cancelada, e informar a la 

Sociedad Rural de la obtención de beneficios por 

parte de sus socios, sólo a efectos de que la entidad 

ruralista pueda realizar informes de la utilización 

de esta herramienta por parte de los socios. 
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B!eban ~e"'Boyle 

AGROVETERINARIA 

Según se informó, la duración del convenio es de 

un año, a partir de la fecha de suscripción de los 

respectivos acuerdos. 

En el caso de la fi rma Esteban Roque Boyle en el 

convenio particular se establece que "se otorga 

una bonificación de un 2% sobre los gastos de 

remates ferias mensuales en Venado Tuerto y un 

1 % en sus cargas en todo el país al Mercado de 

H acienda de Liniers". En el caso de Genpro "se 

otorga una bonificación de un 10% en el 

producto: semen convencional tanto nacional 

como importado, ya sea de carne o leche. 

La modalidad de aplicación consiste en que a 

partir del precio de lisca vigente al momento de 

realizar el negocio se agrega al descuento ya 

existente por pago contado y volumen. Este 

descuento no es aplicable a instrumental ni 

semen sexado. Se realizará sobre toros con stock 

de semen disponible". 

Por último se suma Pampa SRL, que partir de la 

fecha de firma del convenio otorga una 

bonificación de un 5% en la línea lvomec. Dando 

la posibilidad de cambiar cada mes el producto 

sujeto a bonificación. 

¡ 1s 



Confirmados los cambios que el gobernador de 

Sama Fe, Amonio Bonfatti, realizó en el 

gabinete de su antecesor del mismo signo 

político, H ermes Binner, uno de los que dejó la 

función pública es el titular del Ministerio de la 

Producción, Juan José Bertero. 

Entre los máximos logros de sus cuatro 

años de gestión junto a Binner, está 

el desarrollo de la idea de las 

cadenas de valor, planteo .. 
,.._}. largamente promocionado en 

r . la plataforma electoral del 

Frente Progresista. 

"Nosotros tenemos un balance 

positivo de la gestión, que se desarrolló en un 

contexto complejo, porque cuando empezamos 

teníamos el conflicto lechero, al poco tiempo 

tuvimos la resolución 125, después la sequía, la 

crisis económica, y todas esas son cuestiones que 

pasaron por Producción", recordó Bertero en 

entrevista exclusiva con Conexión Rural. 

Más adelante, el funcionario explicó que "al 

asumir con nuestro equipo de trabajo, lo 

hicimos con plena convicción de llevar bien alto 

las banderas de la transparencia, participación y 

solidaridad que nos encomendó el Gobernador 

y procuramos que la "reforma del Estado" 

tome forma concreta y es por eso que el 

Ministerio que hoy entregamos poco tiene que 

ver con el recibido en 2007. Dijimos que íbamos 

a cambiar el perfil del Ministerio en su forma de 

presentar e interactuar con los actores de la 

producción, y además se iba a requerir un 

cambio hacia adentro, dotando al Ministerio de 

una estructura diferente, acorde a lo que 

estábamos hablando. Por eso las cadenas de 

valor fueron el eje vertebrador, no solo como un 

concepto nuevo en la provincia de Santa Fe, sino 

que después también terminó tratándose a nivel 

nacional". 

Centrando su análisis en las cadenas de valor, el 

ministro argumentó que "hoy nadie duda sobre 

este concepto, y si bien en muchos ámbitos a 

nivel nacional ya se ha implementado de esta 

forma, no todas las organizaciones han 

modificado sus respectivas estructuras para 

funcionar como fiscalizadoras, cosa que si hemos 

logrado en Santa Fe". 

De la misma forma, Bercero puso énfasis en 

defender la buena articulación que se logró entre 

lo público y lo privadoo 

"Hemos estado permanen­

temente en con tacto, no 

solamente en situa­

ciones conflictivas, sino 

también en situaciones 
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La producción agropecuaria 

moderna exige de un marcado 

profesionalismo. Cuando contrate a un 

ingeniero agrónomo asegurese que esté 

matriculado y habilitado. 

No es más caro y es mas seguro. 
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De consultas sobre cómo llevar 

adelante esto. Este Ministerio, se 

constituyó como pionero en 

gestionar, políticas públicas de 

producción desde la mirada de 

Cadenas de Valor y nos esforzamos 

por ampliar todos los espacios de 

articulación público privada como 

también en avanzar en la descentra·lización de 

las políticas actirvas". 

Sobre el caso puntual de Venado Tuerto, el 

ministro recordó la coordinación de tareas que 

se logró con la gente del Parque Industrial La 

Victoria y la Sociedad Rural venadense. 

18 I 

El titular del Ministerio de la Producción 

también destacó "la creación de plataformas 

para el desarrollo productivo, en lo que están 

incluidos los parques industriales, que es un 

tema en el que nos hubiese gustado avanzar un 

poco más, pero el impedimento de recursos nos 

frenó de dotar a cada parque industrial de más 

infraestructura. Igual logramos un avance muy 

importante en que Santa Fe tenga su zona 

franca. En esta gestión, después de 15 años de 

estar el proyecto con llamados a licitación para 

quienes tenían que hacer la explotación de la 

zona franca, con llamados que quedaban 

desiertos, esta gestión reformuló los llamados, 

conseguimos que siete empresas compraran los 

pliegos, una de ellas salió seleccionada y en 

pocos días todo este trámite quedará 

formalizado, con contrato definitivo. Santa Fe 

ya tiene una zona franca que está en Villa 

Constitución, y no todas las provincias tienen 

esta posibilidad de tener un espacio de 

promoción de la exportación y que 

tiene que aportar ventajas 

competitivas p ara las 

empresas que quieran salir a 

competir al exterior". 

"Nos es imposible resumir cuatro años, por eso 

hemos elaborado la Memoria de la Gestión 

del Ministerio del periodo 2007-2011 que 

ponemos a consideración en la página web: 

www.santafe.gov.ar (opción producción)", 

indicó Bertero. 

Faltó tiempo 
Más allá de la continuidad política que habrá en 

la gobernación, Bertero reconoció que "nos ha 

faltado tiempo, porque éramos conscientes que 

poníamos en marcha procesos que llevaban 

tiempos que superaban los de una gestión. 

Veíamos que los pasos que diéramos eran los 

pasos estructurales de manera tal que, si no 

continuábamos nosotros, las cosas quedaran 

ordenadas y un camino marcado para que quien 
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Lo tuviese que continuar lo hiciera de manera 

sencilla". 

En tal sentido precisó que ya quedaron por 

escrito para la próxima gestión el organigrama 

de trabajo, los planes estratégicos de cadenas de 

valor por escrito, y además se trabajó en armar 

un esquema del plan de gestión para los 

próximos cuatro años de gobierno. 

"Queremos dar una señal clara de que cuando 

hablarnos de una cuestión programática nos 

referirnos a evitar improvisaciones. Dejamos 

en manos del ministro designado Carlos 

Fascendini, un resumen de los temas iniciados, 

como así también las bases del Plan Maestro 

2012-2015 y el Plan de Fiscalización cuya 

documentación podrán observar en 

www.samafe.gov.ar (opción producción), para 

que encuentre un camino señalizado, al que 

tendrá que darle la impronta propia, que no 

puede ser diferente de la cuestión programática 

que venimos generando en estos últimos cuatro 

años y que además está referenciada en el plan 

estratégico de la provincia que hemos 

construido entre t0dos los santafesinos". 

El funcionario se refirió también a las 

anteriores administraciones justicialistas, al 

señalar que "cuando recibimos el Ministerio, el 

presupuesto estaba armado de una manera que 

nada tenía que ver con la estructura orgánica y 

nada tenía que ver con los programas que se 

ejecutaban, hoy al tener esa plena coincidencia 

le permitirá al nuevo ministro retomar la 

dinámica del Ministerio y además terminar la 

tarea que iniciamos". 

Paralelamente, aclaró que no influirá en el 

funcionamiento del Ministerio que su sucesor 

sea un hombre del radicalismo, porque "lo 

primero que hay que entender es que el que 

gobierna es el Frente Progresista Cívico y 

Social, y que las distintas fuerzas políticas que 

lo integran responden al programa del Frente, 

por lo tanto si un ministerio va a pasar a manos 

de alguien del radicalismo, no significa que sus 

acciones no van a estar dentro de este pro-grama 

de gobier-no del Frente Progresista. Ese es el 

camino que creo tenemos que transitar y en eso 

estamos trabajando todos". 

Más allá de este discurso de unidad, Bercero 

reconoció que "terminadas las elecciones 

generales a nivel provincial el radicalismo y las 

otras fuerzas políticas venían planteando una 

mayor participación en las áreas del Ejecutivo, 

y creo que el resultado final al ver como se 

integra el gabinete responde a eso, a un Frente 

Progresista que integran varias fuerzas políticas 

y que quieren tener una presencia más 

importante en la gestión de gobierno. Yo 

siempre he dicho que estoy dispuesto a 

acompañarlo a Bonfatti en su gestión como 

gobernador si lo pide, pero también soy 

consciente de que hay que dejarle las manos 

libres para que el arme su gabinete en función 

del escenario político que le toca vivir. Esto es lo 

que ocurr ió. Bonfatti me manifestó muchas 

veces que quería que lo acompañe, pero la 

situación es ésta, las negociaciones en el Frente 

dieron como resultado lo que pasó". 

Para terminar, el funcionario rescató como lo 

más positivo de su gestión "haber instalado el 

concepto de cadenas de valor y todos los 

aspectos de la articulación público privada. Y lo 

que me hubiese gustado tener listo es la 

corporación financiera y una ley que favorezca 

la promoción industrial dinámica y no tan 

acorcetada como la que tehemos en la 

actualidad". 

El lng. Juan José Bertero fue designado como 

Administrador General de la Dirección 

Provincial de Vialidad (DPV), el gobernador 

Antonio Bonfatti y el ministro de Obras 

Públicas y Vivienda, julio Schneider le toma­

ron juramento el pasado 15dediciembre. 

119 



Durante 2011 la ganadería volvió a repetir un 

buen año con niveles de precios aceptables, con 

una ofena que está recomponiendo su stock, 

previa pérdida de 10 millones de cabezas, pero 

que por su carácter biológico recién está en plena 

etapa de consolidación. 

Asimismo podemos decir que hay dos etapas 

diferenciadas durante el año que marcan 

expectativas distintas. Por un lado, todo el 

primer semestre el período de la zafra de terneros 

de invernada encontró a una demanda sostenida, 

y, por otro lado, un segundo semestre que fue 

aterrizando hacia el final del año con un proceso 

más calmado en los precios y ajustado a la 

dinámica del mercado, con su clásico juego entre 

la ofena y la demanda. 

Ahora bien , debemos hacer algunas 

consideraciones previas para comprender como 

actúa el mercado, y así poder sacar conclusiones y 

proyecciones hacia el futuro. 

La fuerte caída del stock y la demanda de carne 

fueron actuando como una pinza de doble juego 

que ajustaron los precios, existiendo una 

diferencia manifiesta entre los precios pagados 

por el consumo y los precios en la demanda de la 

hacienda de invernada. Este movimiento de 

pinzas produjo el primer componente a tener en 

20 1 

cuenta: el sistema de Feedlot, otrora hacedor de 

una importante ofena destinada al mercado 

interno de consumo, padeció durante este año el 

impacto de la pérdida de las compensaciones. 



Éstas nunca más se completaron y actuaron con 

ocupaciones más bajas de lo habitual, su funcionamiento 

se garantizó solamente logrado sobre la base de un precio 

del maíz que se mantiene bajo de forma artificial. En 

cambio, como un hecho positivo del año, debemos 

destacar que se consolidó la presencia del invernador 

tradicional de Argentina, que volvió a repoblar parte de 

su campo, antes dedicado en un 100% a los cultivos, y así 

diversificó el riesgo de sus inversiones. 

Otro elemento a tener definitivamente en cuenta es el 

cambio de la dieta alimentaria de los argentinos. 

ST/HJ.: / 
Tel. 03462 - 432500 
Av. 12 de Octubre 626 
www.mecan-sa.com.ar 

~ 
PATAGONlA 
FLOORI NG & OECKS 

PISOS DE MADERA PREFINISHED 
DECKS - ESCALERAS 

Mird® 
AGENTI: OFlCIAL EN VENADO TUERTO Y ZONA 

121 



-----------------------WWW.CONEXIONRURAL.COM 

La ganadena ante la ca1da de las precios 

1nternac1onales de los productos agncolas segu1ra 

siendo una buena mot1vac1on para el productor 

Hoy la el consumo de carnes comienza a 

asemejarse más al del resto de los países del 

mundo, donde la principal carne es la aviar o 

porcina y después, de acuerdo a cada país, la 

bovina y el pescado. 

En Argentina la producción de pollo creció del 

2004 al 2008 un 70 %, en el año 2009 el consumo 

se estableció en 30 kilos per cápita anuales y para 

el 2011 se estima que rondará 40 kilos anuales. 

Así mismo las proyecciones para el 2015 se 

estiman en 45 kilos per cápita anuales. Este 

crecimiento de la oferta de productos 

sustitutivos en precios accesibles como resultado 

de las compensaciones que recibe la industria ha 

convenido al pollo en un producto que ha 

llegado para quedme en la dieta de los 

argentinos. 

El tercer jugador en la dieta alimentaria es el 

cerdo el cual ha venido creciendo en la última 

década, no obstante ello el salto a casi 10 kilos per 

cápita anuales dista mucho del recorrido que 

puede hacer, el cual está más dependiente de la 

construcción de una oferta permanente que del 

deseo de incluirse en el consumo. 

El otro componente que marca la situación de la 

cadena de ganados y carnes es lo que ocurre con 

la industria frigorífica, la cual durante mucho 

tiempo fue circunscripta a las posibilidades de la 

exportación y que ahora, a panir de la crisis 

Europea, también sufre sus coleraws por la caída 

del precio del cuero, principal componente del 

recupero del sector. 

La industria exportadora extiende a cuatro años 

un juego de pinzas que hasta ahora lo único que 

logró es reducir significativamente la oferta de 

pesado por las permanentes trabas a la 

exportación y la exigencia de abastecimiento 

atado al consumo interno que elaboró un coctel 

explosivo para el sector, el cual produjo un 

funcionamiento a pérdida de toda la cadena sólo 

mitigada por la transferencia de plantas enteras 



exportadora es la que más afecta desde las 

expectativas de los productores. Es que 

sin ningún futuro visib le los 

invernadores han parado el crecimiento 

del novillo pesado en un buen novillo de 

consumo, seguramente esta limitación 

productiva afectará el año que viene a la 

industria que sobrevive con Cuotas Hilton 

otorgadas siempre a último momento. 

Con este marco referencial se fue desarrollando 

todo el 2011, con valores sostenidos que permitió 

al criador seguir recibiendo buenos precios 

analizados desde el punto de vista histórico 

durante toda la zafra, con un valor del animal 

gordo en pie que se fue manteniendo y recién en 

el segundo semestre comenzó a desinflarse, 

siendo los feedloteros quienes más debieron 

hacer cálculos permanentes ante una diferencia 

entre compra y venta que siempre los dejó muy 

finitos en el resultado. 

Terminar un año con valores de la invernada más 

cercanos a los 2,50 dólares que a los 3 dólares no 

ha sido una mala noticia, sigue siendo en 

términos históricos valores muy buenos, los 

cuales seguramente durante el 2012 estarán 

calmos resultado de un incremento de la ofena, 

que aunque la misma se verá fortalecida por 

mayores pariciones de ninguna manera 

imaginan una incorporación abundante de 

terneros. 

La ganadería ante la caída de los precios 

internacionales de los productos agrícolas 

seguirá siendo una buena motivación para el 

productor, que permitirá incentivarlo a poner 

sus inversiones en distintas canastas, las cuales en 

forma complementaria podrán dar al productor 

otro año positivo en su rentabilidad*. 

* Este análisis fue realizado por el director 

Ejecutivo de Rosgan, Raúl Milano, y el 

presidente de Rosgan, Mariano Cabal. 



Nos tomamos nuestro tiempo, pero lo hicimos, 

después de mucho hacer la plancha la lechería 

argentina comenzó a nadar hacia la isla del 

crecimiento que tanto se hacía desear. 

Como dice el refrán, lo importante no es llegar, 

sino mantenerse. Y para mantener este 

crecimiento ciertas variables que se dieron en el 

2011 deberán modificarse en este flamante 2012. 

Uno de los focos de conflicto que quedaron sin 

resolverse el año anterior tiene que ver con el 

precio al productor. Si bien la abundancia de 

leche que se registró en el año que se acaba de ir 

no produjo una baja en el precio del litro de leche 

cruda en valores nominales, sí en valores 

relativos, fundamentalmente a causa de la 

inflación, que fue muy superior al pobre 

incremento de precio que recibieron los 

tamberos este año. 

Esta coyuntura no podrá ser sostenida mucho 

más tiempo, fundamentalmente porque al 

aumento del costo se le suma una ya 

) 
impo rtante situació n de 

sequía en varias zonas 

productivas, lo que no 

ayuda al sostenimiento de 

la producción. 

Que el precio al productor 

no haya caído en valores 

nominales y que la caída en 

valores constantes no haya sido más abrupta tuvo 

que ver con la distribución que se hizo de los 

excedentes entre mercado interno y externo. 

Según los datos del SEN ASA en los primeros 10 

meses del 2011 se exportaron unos 550 millones 

de litros más que en igual período del año 

anterior, lo que equivale al 48% del aumento de 

producción en ese período, con lo que queda 

claro que la distribución del excedente fue 

equitativa. 

A estos datos hay que agregarle que se pusieron a 

trabajar fierros que estaban abandonados y que se 

han comenzado a planificar inversiones, en 

algunos casos muy importantes para aumentar la 

capacidad de procesamiento de la leche que se vio 

al límite el año pasado. 

En el camino no todas las empresas van a lograr 

usufructuar este crecimiento. Doce pymes 

lácteas cerraron sus puertas en los últimos dos 

meses del año mostrando uno de los eslabones 

más débiles de la cadena. Recién en los últimos 30 

días se pudo observar un aumento en los precios 

de los quesos en fábrica, algo venía muy 

demorado y se contraponía fuertemente con la 

realidad de la góndola. Lo cierto es que desde el 

sector dicen que aquellas pymes que supieron 

hacer los deberes han .. .crecido al ritmo de la 

producción y son un poco más optimistas sobre 

lo que se viene. 



Las claves del 2012 se centrarán en lo que suceda 

en el contexto exterior. En caso de que la crisis no 

se profundice y afecte el precio de las materias 

primas en este año puede haber complicaciones 

pero no graves, otro sería el contexto si el precio 

internacional desciende a los valores del 2009, ahí 

el panorama puede complicarse y mucho. Se sabe 

que en nuestro país los costos van a seguir 

creciendo más que lo que lo haga el tipo de 

cambio, y que el crecimiento económico va a ser 

menor que el registrado en los últimos años por 

eso la importancia de los valores internacionales 

y la situación económica de nuestros principales 

compradores, caso de Brasil en leches y quesos, 

de Rusia, México y Chile en quesos, y de países 

del África tales corno Argelia, Senegal y igeria, 

en leches. Además de nuestro principal socio 

¡2s 
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La Comisión de Enlace de Entidades Agropecuarias (CEEA) se reunió en la 

sede de Confederaciones Rurales Argentinas para continuar trabajando en una 

serie de temas pendientes con el fin de mejorar las condiciones del productor 

agropecuario. 

En consecuencia, se definieron como temas prioritarios de agenda a 

tratar en el corto plazo: economías regionales; 

Análisis de una reforma tributaria integral tendiente a un sistema más 

justo y equitativo que contemple las distintas realidades de los 

producto res del país; 

Buenas prácticas productivas que permitan la sustentabilidad de la 

producción y de los productores, y la conservación del medio ambiente; 

Análisis de un sistem a para la propiedad intelectual en semilla 

Comercialización de productos agropecuarios: trigo, maíz, leche, 

carne. 

La CEEA, en representación del campo argentino, ratifica su compromiso 

como proveedor de alimentos, en la esperanza de contribuir con diálogo a la 

búsqueda de consensos para generar a futuro mejores condiciones que aporten 

al desarrollo del país. 



Lo que compraste barato 
puede haber costado una vida. 
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