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Incrementa la supervivencia de las bacterias 
sobre semilla y en el suelo. 
Potencia los beneficios PGPR de la formulación 
Turbo con Pseudomonas y Azospirillum. 

La formulación TBP se aplica a todas las 
presentaciones de lnoculantes 

Barenbrug Palaversich. 

Consultar par 
presentaciones Premlum 
con fungicida Metalaxil-M 

EL SISTEMA 
BIOTECNOLÓGICO 
QUE POTENCIA 
EL RINDE 
DE SU SOJA 

Investigación en semillas y microbiología 
Conozca más de las ventajas TBP en nuestro sitio 
www.lnoculantespalaverslch.com 
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COMPROMISO, P ARTICIPACIÓN y P ERTENENCIA 

Una reflexión sobre escas dos importantes palabras. 

que quizás solitarias no nos digan mucho, y sin 

embargo son de una tremenda importancia cuando la 

usamos en el contexto correcto. 

Una de las canca's integradoras de una comunidad, son 

las entidades intermedias, quizás sin ser valoradas en 

el rol que cumplen dentro de una sociedad organizada. 

Es muy común escuchar en las mesas de café o a 

quienes desde el relato nos indican qué hay que hacer y 

cómo, pero a la hora de la acción, de trabajar, brillan 

por su ausencia y dan prioridad a otros temas; y en el 

momento de la llegada de Jos inconvenientes, que 

carde o temprano en toda actividad aparecen, son los 

más exigentes y preguntan que se ha hecho al respecto. 

La primera repuesta que se me ocurre, es que hicimos 

Jo mucho o lo poco que otros no hicieron, y esta 

reflexión, es para llevarlos al terreno de lo importante, 

que se resume en estas tres palabras: COMPROMISO, 

PARTICIPACIÓN Y PERTE ENCIA. 

En roda actividad, especialmente la gremial y muy 

especialmente, cuando dicha actividad es ad honorem 

y por vocación, es imprescindible sentirse 

acompañado, ya sea desde una critica, una idea, y por 

supuesto en lo económico también, porque es 

imposible hacer grcmialismo sin recursos. 

Cuando hablo de participación es simplemente eso, 

estar junto a la entidad, apoyarla en los buenos 

momentos, pero por sobretodo en las siruaciones 

dificiles. Esa participación es indispensable y si a esa 

participación le agregamos el COMPROMISO, 

seguramente que vamos a ser parte importante de esa 

entidad, y cuando hablo de importante no me refiero a 

los cargos que nos roque desempeñar, porque todos 

son importantes, me refiero al trabajo mancomunado, 

al aporte de ideas, a la representación solidaria de mis 

~u~~~ooóón ~el ~~~l 1 ~Goce 
Sooedod Rural de Venado k.Jerto Lic. Monano V.tul~ 

PROPE1AAlA 
G..la Y. Goce 

T .S.P Focundo Sorribes 
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pares. Con estas acciones basadas en d compromiso y 

participación, pilar fundamental para una buena base 

de una entidad, se desencadena la penenencia. 

PERTENENCIA en el más amplio sentido, que w 

más allá de haber nacido o no en esta hermosa región. 

hoy pertenecemos a ella, nos servimos de ella, vivimos 

en ella, educamos nuestros hijos en elfa, y podemos 

continuar porque la lista es muy larga. 

No añoremos viejos tiempos, seamos parte del hoy, de 

éste, nuestro presente. 

Concibamos la pertenencia de nuestra actividad 

gremial, defendemos al productor agropecuario, sus 

derechos y la forma de vivir (no el estilo que es muy 

distinto), y cuando hablamos de defender, no defender 

lo que me afecta a mi personalmente, defender con 

más fuerza Jo que perjudica a mi par. 

Hay que aprender a sentirse orgulloso de una entidad, 

defenderlas, que para nada quiere decir ser 

consecuentes, todo lo contrario, la mejor defensa es 

siendo críticos, sabiendo que siempre se puede 

mejorar, nadie mejor que un dirigente activo y 

comprometido para saber las debilidades, etc. 

En el plano nacional, hoy existen cuatro entidades, que 

tienen el enorme trabajo de defender los derechos del 

hombre de campo, y se puede ser parte en cualquiera 

de ellas con COMPROMlSO, PARTICIPACIÓ Y 

PERTENENCIA.-

Hoy Sociedad Rural Venado Tuerto, esta orgullosa de 

pertenecer a CARSFE y a CRA, nuestra entidad madre 

a nivd provincial y a nivel nacional. 

Y nuestro orgullo va acompañado de esas treS 

sustanciales palabras: 

COMPROM I SO, PARTICIPACIÓN Y 

PERTENENCIA. 

fCJTOGV-AA 
Conexión Rural 

PUBUCJOAD Y ADMINISTIWJÓN 
Son Mortin 1450 
Venado Tuerto. Sto. Fe 
03462 15672788 

Dro. CP. Ano Amolio Delrio 03462 461360 
conexionrural@conexionrural.com OOECTOR 

Lic. Monono Vituli 
mvrtuliOpowervlcom.or 

RED'ClOR 
Pcblo Saino< 
a..<a Goce 
T.S.P Focundo Sorrbes 

Centro de ritegroción Profesional pare 
el Desorrolo Agrooimentorio 

AArE y [)158\K) 
Mo. C.edio Bondone 

M'llESIÓN 
Borselno Impresos 
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COMISIÓN 
DIRECTIVA 
Presidente 
ü1.s12g112.ni, Carlos 

Vice· P rcsiden1e 
Ar:unendi, Tomis 

T esorero 
z~pm:a,Scrgio 

Sccrc1ario 
Zuza,G:;ibriela 

Vocal Titular 
Martín,Enric¡uc 
Sánchez de Bus12manle, Eduardo 
Ro m a, Hcrmí.n 
Landaburu, Roberto 
Covermo n, Federico 
Banchio, Ezequiel 
De Elia, Edu2rdo 

Vocal Suplcn1c 
Alvado, Nand 
Roai, \'lh .lter 
Cardoso, Edgardo 
Gallo, Germin 

Revisor de cuen1a Titular 
Blanc Codin:a, Paula 
Bo)'k, Es1cban 
Guiroy, Altjandro 

Revisor de cucnt;i. sup lente 
Boylc, Patricio 
Percyr.i, Pedro 

Hacete socio de la Sociedad Rural de 
Venado Tuerto y accedé a los beneficios 

9,Ue tenemos P.ara ofrecerte. 

Los mejores descuentos en: 

•• •• 
SWISS MEDICAL 

ca~1r 
WDS 
AGRO 
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El ciclo "De la Tierra a la Mesa" de CRA sigue 

demostrando las grandes diferencias que existen entre Jos 

precios que reciben los productores y lo que pagan los 

consumidores en las góndolas. A continuación algunos 

ejemplos que certifican que el productor nada tiene que ver 

con los costos y la permanente inflación. 

El relevamiento de precios de más de 20 alimentos hecho 

por " De la Tierra a la Mesa" de CRA, indica gue los 

producto res no son formadores de precios, y poco inciden 

en el costo final de góndola y la elevada inflación. 

En octubre, la brecha de precios entre lo que reciben los 

productores agropecuarios por los alimentos que producen 

y lo que pagan finalmente Jos consurrúdores en las 

góndolas, promedia un 1368 por ciento para la gran 

mayoría de productos que componen la canasta básica 

alimenticia. 

El ciclo "De la Tierra a la Mesa", que lleva adelance CRA 

desde marzo pasado, expone además que los precios que se 

le pagan a los productores por la materia prima, sólo 

inciden en un 16 por ciento en el precio final de los 

productos en las góndolas. 

En frutas como la manzana, el durazno, la mandarina y la 

naranja, la brecha de precios entre lo que percibe el 

productor y lo c¡ue paga el consumidores de más de 450 por 

ciento, llegando en el caso de la mandarina a 1025 por 

ciento. 

Si hablamos de hortalizas como la cebolla, el tomate y la 

lechuga, podemos decir c¡ue la diferencia de precios trepa 

hasca 698 por ciento. 
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Actualizado el 27109/12 

Predoal Incidencia del 
Productor por 

Predoal 
precio dela 

Producto de 1ónclola ... ...-
prima 

necesaria 

Manzana x l Kg 1,80 
Durazno - Fresco - x lKg 1,71 
Lat a de durazno x 1 Kg 0,97 
Pan Francés x lKg 1,00 
Medialuna x 1 docena 0,25 
Mandarina x lKg 0,4 
Naranja x 1 Kg 0,65 
Lechuga x 1 Kg 0,88 
Cordero x 1 Kg 19 
Leche fresca x 1 Lt 1,5 
Queso Pate Grass x 1 Kg 16 
Queso Reggianito x 1 Kg 19 
Yogur cremoso x 200 ce 0,2 
Pollo entero x 1 kg 0,71 
Suprema x 1 kg 0,71 

Pat a y muslo x 1 kg 0,71 

Cebolla x 1 kg 0,52 
Arroz x 1 kg 1,46 
Yerba x 1 Kg 6,9 
Aceite x 1 Lt 3,7 
Tomate fresco x 1 Kg 2,8 
Tomat e pelado en lata x 400 gr 0,18 
Polenta x 1 Kg 0,75 

M iel x 1 Kg 8,3 

Promedio 

Dentro de los productos lácteos, por el litro de leche 

el productor tambero recibe en promedio 1,50 peso, 

mientras que en los supermercados el precio del litro 

sube hasta 5,60 pesos, es decir un 273 por ciento más. 

En lo que respecta al arroz, la brecha es aún más 

amplia y crece hasta el 400 por ciento, ya que el 

produccor arrocero recibe por kilo 1,46 peso y el 

consumidor paga 7 ,5 pesos. 

En productos procesados, donde la materia prima 

precisa de instancias de elaboración más complejas, 

Consumidor - Materia Prima 
en el Precio 

Final 

10 450% 18% 
15 777% 11% 
17 1660% 6% 
12 1100% 8% 
21 8300% 1% 
4,5 1025% 9% 
5,5 746% 12% 
10 1036% 9% 
so 163% 38% 
5,6 273% 27% 
55 255% 28% 
67 253% 28% 
3 1192% 8% 

12 1590% 6% 
32 4407% 2% 
16 2154% 4% 
4,5 765% 12% 
7,5 414% 19% 
20 190% 35% 
9 143% 41% 
11 293% 25% 
6,5 3511% 3% 
14,5 1833% 5% 
32,5 292% 26% 

1368% 16% 

las brechas son aún más amplias. Por ejemplo, por el 

trigo necesario para hacer una docena de medialunas 

el productor recibe 0,25 peso, rl}ienrras que el 

producto final en las panaderías tiene un cosco de 21 

pesos. Es decir 8300 por ciento más. Situación 

similar se da también con el comace pelado en laca, 

donde el productor recibe 0, 18 peso por el comate 

necesario para una laca de 400 gramos y el 

consumidor paga 6,50 pesos. 

Fuente: CRA 
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El 7 de noviembre se llevará a cabo la Jornada Anual 

de Trigo y Cebada, organizada por el l TA Venado 

Tuerto y sus represen tantes Alben o Malmancille }' 

José Rossi. Destinada a técnjcos y productores, 

tendrá lugar en el Establecimiento Agropecuario San 

Carlos, Estancia La Unión. 

Luego de las acreditaciones y bienvenida café de por 

medio, se dará comienzo al p rograma con la 

elección de variedades, su comporta-

l~¡¡¡j'J!l~i~~ miento san.icario y una recor rida por 
variados ensayos de trigo, 

cultivares de ciclo largo, ciclo 

corto y cebada, a cargo del ingeniero agrónomo Jorge 

Fraschina, de INT A Marcos Juárez, haciendo 

especial hincapié en enfermedades de trigo, ya gue 

cada vez se acentúan más. 

U no de los organizadores del evento, Alberto 

MalmanriUe, de lNT A Venado Tuerto, comentó 

sobre la imporcancia de los ensayos y el avance de este 

últim o año. ''Tenemos un ensayo muy imporcame en 

este 20 t 2 ya que pudimos conseguir todas las 

variedades nuevas que ha}' en el mercado, tanto de 

trigo de ciclo corto como de ciclo largo", señaló el 

profesional. 

BI Seguinos en GJ@: concxionrural 
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continuará con el ingeniero Román Donúnguez, 

del servicio técnico de Syngenca, y la presentación de 

Reflect Xtra, un nuevo fungicida en cereaJes de 

invierno. Luego finalizará con una disertación sobre 

el cultivo de cebada, la que también se podrán ver 

algunos ensayos, y su comercialización a cargo de 

Paul Kecgan del área comercial de Cargill, ~falta. 

Malmantille destacó también la relevancia de una 

acertada elección de las variedades de trigo y la 

obtención de una buena calidad, ya que se están 

viendo diferenciales de precio muy importances por 

calidad. "Teniendo buena calidad en trigo siempre se 

paga un poquiro más, hoy en día los molinos buscan 

los mejores productos", remarcó el investigador. 

Los objetivos que plantea el INTA a cravés de los 

ensayos realizados, es identificar las variedades que 

superen el rendimiento promedio de la zona y 

diferenciar los trigos por producción, pero también 

por calidad. " Las empresas han era bajado mucho ysc 

están viendo trigos con gran pocencial de 

rendimiento y de muy buena calidad", aseguró 

MalmantilJe. 

Desde INTA afirman que es de suma importancia 

para el productor informarse sobre las distintas 

variedades y comportamientos, para obtener así un 

buen producto de gran potenciaJ y calidad,)' luego la 

recompensa en Jos diferenciales de precio. 

"El ma)·or beneficio para los productores en esta 

jornada es poder diferenciar bien los productos, es lo 

más interesante ya que como se ha mencionado lo 

que importa es la calidad", completó el técnico de 

INTA Venado Tuerto. 
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Análisis de la RG AFIP 3342 
f 

Más REGIMENES 
de información 

para el AGRO 
El fisco ha estado nuevamente presente en una requisitoria de 

información a un sector, el agropecuario, y especialmente el 

agrícola, que hoy por hoy transita uno de los escenarios mós 

complejo, en lo productivo, lo comercial y lo tributario. 

Anólisis del texto de la norma: 

Alcance: En su aráculo 1°, la norma ciñe el alcance 

de la misma exclusivamente a la producción, no 

destinada a la siembra de trigo, maíz, soja y girasol, 

ya que los enuncia taxacivamente. EUo dejaría fuera 

de la misma a determinados cereales, oleaginosas y 

legumbres, cuyo cultivo ha avanzado signffica­

tivamente en Jos úJcimos ciempos, cales como cebada 

forrajera y cervecera, centeno, avena, sorgo, colza, 

garbanzos, lentejas, entre otros. 

Sujetos obligados: La amplitud de la definición de 

la obligatoriedad referida a los sujetos incluye en la 

práctica todo tipo de tenencia del predio cuya 

producción debe exponerse, agregando a los 

propietarios (explotación directa o por aparcería) y a 

los arrendatarios (apa rceros tomado res, 

arrendatarios accidenta1es del aráculo 39 de la ley 

13246 o arrendatarios comunes del aráculo 40 de la 

misma norma) a otras modalidades que involucra 

comodacario s, partícipes de contratos de 

explotación conjunta y todo otro poseedor de 

inmuebles rurales donde se produzca trigo, maíz, 

soja o girasol. 



ESTAMOS EN TODO ® Borsellino Impresos 
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Procedimiento: La información se realizará 

medjante el acceso por clave fiscal a la página web de la 

Afip, utiJizando el servicio " Productores Agricolas­

Capacidad Productiva". 

Los sujetos obLigados, deberán cumplir con la 

presente norma aun cuando no dispongan. al 

momento de suministrar la información, de 

existencias y/o superficies afectadas a la producción 

agricola y/ o de producción de trigo, maíz, soja y/ o 

girasol. 

Vencimiento: Trigo, desde el 1 de septiembre del año 

de inicio de campaña, al 28 de febrero del año 

siguiente. Así, la campaña 2012/2013 de trigo, deberá 

informarse desde el 0 1 /09/2012 al 28/02/2013. 

Soja, maíz y girasol, desde el 1 de enero al 31 de agosto 

del año subsiguience al inicio de campaña. Así la 

producción de soja, maíz y/ o girasol 2012/ 2013 debe 

ser informada desde el 01 /01 / 2013 al 1 / 08/ 2013 

El cumplimienco de la información que requiere esra 

resolución, referida a g ranos no destinadas a la 

siembra, por definición del aráculo 1° cuenta con dos 

límites que expone la norma en el aráculo 4°, segundo 

párrafo, que se refieren a la oportunidad de suministro 

de tal información y c¡ue debe ser cumpLida: 

- Con posterioridad a la presentación de Ja superficie 

productiva correspondiente a cada grano (RG 2750). 

*Con anterioridad al traslado y la comerciaLización de 

los productos obtenidos. 

- La resolución prevé que si existieran errores o 

inconsistencias, se producirá un rechazo de la 

información. Esto, como se ha visto en la práctica, 

resultará un obstáculo a veces dificil de sortear en 

épocas de cosecha, que implica invalidar el traslado y 

la comercialización, con los perjuicios productivos 

c¡ue ello genera, cuando podria ser considerado "con 

observaciones" c¡ue podrían subsanarse en un plazo 

adecuado, no imposibilitando el proceso productivo, 

especialmente en una etapa tan sensible como es la 

recolección de los g ranos. 

- El sistema emitirá un acuse de recibo y permitirá 

ingresar datos modificarorios hasta los vencimientos 

de Trigo y Soja/ Maíz/Girasol, del 28 de febrero y d 

3 1 de agosto respectivamem e. 

- Si se debiera modificar con posterioridad, se deberá 

tramitar mediante nota fundada. 

Y es el aráculo 5° dentro de las "disposiciones 

generales", el que refrenda lo previamente expresado, 

cuando indica que el incumpLimiemo, parcial o total, 

Scguinos en (;;J(á concxionrural 
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de este régimen de información producirá los siguien· 
ces efectos: 

A) Obstará al expendio de cartas de porte, así como a 

la obtención del Código de trazabilidad de Granos y la 

Regiscración de los contratos conforme a la RG 
2596. 
B) Determinará la aplicación de sanciones de la ley 

11683. Resulta lógico pensarlo si no ha sido 

informado lo requerido a su vencimiento, nunca si no 

se hace en forma previa al traslado y comercializa· 

• Carga de Audios en noticias 

• Soporte para dispositivos móviles 

ción, por lo expuesto. 

C) Implicará la determinación de Ja Afip de Ja 

"incorrecta conducta fiscal de los responsables", con 

los consabidos efectos que ello tiene sobre la 

permanencia del contribuyente en el Registro Fiscal 

de Operadores de Granos. Hoy por hoy, una 

verdadera sanción, aunque Ja resolución se ocupa de 

separarla, critcriosamence en otro aráculo de los 

efectos sancionatorios indicados en el 5°. 

• Mejora de la calidad de las imágenes 

• Carga de videos integrados dentro de las noticias 

• Módulos para compartir en las redes sociales 

• División de categorías para una mejor búsqueda y organización 
de las noticias 

• Mayor rapidez en la navegación 

• Seguimos acercando la mejor tecnología de la información 
A la mejor producción del agro. __________________ con on RURRL 

~ 
con el~ Jts Scguinos en IJ www.faccbook.com/ RevistaConcxionRural 



Crece la polémica por las fumigaciones. los proyectos que buscan 

reformar la ley de fitosanitarios parece no tener fin. Todos opinan 

de todo y buscan dffender su parte. Diferentes prciesionales de 

distintos sectores plasman sus ideas. 

Muchos se preguntan hasta dónde Uegará la 

polémica de las fumigaciones, ya sean aéreas o 

terrestres, y c¡ue pasará con los proyectos que 

buscan reformar la Ley de Ficosanicarios. Cómo 

aplicar, cuándo y dónde, son algunas de las 

cuestiones a resolver de un problema en el que 

codos opinan. 

Son siete los proyectas, emre ambas cámaras, para 

la reforma de la Ley de Ficosanicarios. En algunos 

casos, se busca la prohibición total de las 

aeroaplicaciones y algunos produccos como el 

glifosato, entre otros. 

Sandro Peisino, presidente de la Cámara de 

Aeroaplicadores de Santa Fe, secretario de la 

Federación Argentina de Cámaras Agroaéreas, 

comentó que se reunieron con legisladores y 

obtuvieron una muy buena reflexión. Además dijo 

que intentaron informar a diputados y senadores ya 

que creían que no tenian los conocimientos 

suficientes sobre la profesión, en qué ámbitos se 

desempeñaba y con qué cipo de reglas. 

" os asustó la propuesta de la prohibición cocal de 

las aplicaciones aéreas, nos parece absurdo y por 

eso queremos informar sobre la importancia de la 

aviación agrícola en la producción agropecuaria. 

Hay muchos comentarios que no son acertados y 
queremos mostrar la realidad de nuestro trabajo'', 

indicó Peisino. 

Lo cierto es que la ley existe y los profesionales 

concuerdan en que no es mala, pero quizás necesita 

ciertas mejoras. Mientras tanto, los habitantes de 

diferentes ciudades se manifiestan y ejercen presión 

para que el Estado controle las aplicaciones. "La ley 

existe, si se cumpliera serian menos los problemas, 

si se ejecutaran las prácticas como debieran. La 

gente se siente indefensa y tiene derecho a reclamar, 

aunque en algunos casos apelan sin conocimien­

tos", destacó Edgardo Seguro, subsecretario de 

Gesción Ambiental de la Provincia. 

En canco Peisino, aset,JUra que prohfüir las 

aplicaciones es ir en contra de la producción, que d 

tema no es prohibir o imponer algo, sino plantearse 

cómo hacer las fumigaciones y controles. 

" La ley no es mala, cal vez hace falta agregacle 

algunas cosas, cocregicla y mejorarla como codas las 

leyes. Nosotros lo que menos quecemos es afectara 

alguien y estamos convencidos de que no lo 

estamos haciendo, por eso defendemos nuestro 

trabajo", dijo el presidente de la Cámara de 

Aeroaplicadores de Santa Fe. 
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"Hay muchos comentarios que no son ocertodos y queremos mostrar la 
realdad de nuestro trabajo", Sandro Peisino. 

>,-- . -

Por otra parte, el ingeniero agrónomo Esteban Frola, a su vez 

asesor privado con más de 15 años de experiencia en 

pulverizaciones, manifescó que hay que tomar conciencia, que hay 

mucha gente desinformada con respecto al tema y se dicen cosas 

gue no son ciertas. " Hay que usar el sencido común y fijarse lo que 

hacen los países desarrollados c¡ue fumigan al lado de las casas. 

PROFERTIL 



"Lo gente se siente indefenso y tiene derecho a 

reclamar, aunque en algunos cosos apelan sin 

conocimientos", Edgardo Seguro. 

Pasa en BrasiJ,'Estados Unidos y Europa, usan Jos 

mismos productos gue nosotros y no tienen 

problemas", comentó el profesional. 

A su vez hizo una comparación entre un productor 

del norte de Inglaterra con uno del sudeste 

argentino. Indicó que el europeo, para producir 1 O 

mil kg de trigo en una hectárea utiliza 850 kg de 

urea, y hace 4 aplicaciones promedio de fungicidas y 

dos de insecticidas, codo en labranza convencional 

En efecto el argentino, para hacer la misma cantidad 

de kilos realiza 1 aplicación de fungicida, con 250 kg 

de urea )' sin aplicar insecticida, con labranza 

directa. 

Una ley que beneficie a todos 
Los involucrados en el secmr de las aplicaciones, 

piden por una ley aplicable y lógica, sin tener que 

llegar a la prohfüición. "Queremos los controles 

para poder seguir haciendo nuestro crabajo y que la 

producción siga desarrollándose normalmente. La 

gente debe tener la tranguilidad y seguridad de que 

lo que esramos haciendo no los daña a ellos, ni al 

medio ambiente", aseguró Sandro Peisino. 

Por su parte, Frola dijo que hay que pensar que las 

máquinas utilizadas son de precisión y hay que 

regularlas bien, usar las dosis adecuadas y medir Jos 

factores ambienta1es como la velocidad y dirección 

del viento, humedad relativa y temperatura. "Tiene 

que existir una receta agronómica, el producto tiene 

que salir del comercio con una receta y después 

tiene que haber otra para la aplicación. Tenemos 

toda la tecnología para hacer las cosas bien", opinó 

el ingeniero. 

Edgardo Seguro también propone su idea y piensa 

que "hay que ver cómo manejamos la frontera entre 

lo ruraJ y lo urbano. Lo urbano avanza sobre lo rural 

y debemos buscar estrategias, manejo de productos 

menos tóxicos, dosis adecuadas, trabajar cuando los 

vientos no van hacia las poblaciones y manejarse 

con sistemas que sirvan de barrera como bordos 

forestales". 

Tras un largo tiempo de discusiones y opiniones 

cruzadas, surgieron algunas ideas como la de 

susti tuir los productos químicos por una 

producción orgánica, con concroles biológicos. 

!\•luchas profesionales creen que dicho proceso será 

algo imposible, que necesita una gran cantidad de 

mano de obra y arrojará rendimientos muchísimo 

más bajos que los que se dan habirua1mcnte. 

Además se incrementarian Jos precios de los 

productos derivados en las góndolas. 
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"La sustituóón por controles biológicos va a 

ocurrir pero en un mediano o largo plazo", 

Cerios Adio Mcia Do Nascimien1o. 

"Me parece perfecco si quieren hacer agricultura 

orgánica, pero para el patio de mi casa. Ahora si 

c¡ueremos pasar a hacer producción orgánica a nivel 

nacional o mundial me parece una utopía, porque 

en vez de solucionar un problema vamos a crear 

otro que será la falta de alimentos", manifestó e.l 

asesor Frola. 

"Lo urbano avanza sobre lo rural y 

debemos buscar estrategos. manejo 

de productos menos tóxicos", 

Edgcrdo Seguro. 

Las distintas partes concuerdan en que la solución 

al problema es sentarse a debatir y llegar a un 

consenso entre todos. " Debe hacerse un debate del 

c¡ue surja una metodología que permita proteger a 

la población y seguir produciendo. Tenemos las 

herramientas, somos una provincia productiva, as_í 

c¡ue creo que podemos discutirlo y llegar a buen 

puerto", relató Edgardo Seguro. 

La opinión de Frola no se desvió tanco, y dijo que 

deberían reunirse los agentes de salud, los de 

producción, los políticos y Jos ambientalistas para 

llegar a un acuerdo. "Muchos de los problemas que 

se dan en la Argentina son producto de no llegar a 

un consenso y no saber que todos tenemos que tirar 

para el mismo lado. Todo se mueve gracias a la 

producción agropecuaria, tratemos de trabajar en 

conjunto sin que nadie se intoxique", indicó el 

ingeniero. 

La opinión de un extranjero 

En Brasil se da una siruación muy semejante a la 

nuestra, los ecologistas de la ciudad ejercen una 

gran presión sobre el Gobierno pero no ofrecen 

ninguna alternativa. 

En el país vecino se utilizan incluso más 

agroquímicos que acá, ya que gran parte de la 

agriculrura se realiza en clima tropical, por lo que el 

proceso vital es más intenso, hay más plagas 

invasoras sobre los cultivos, más insectos, 

enconces se deben usar más químicos defensivos. 

"Queremos los controles para poder 

seguir haciendo nuestro trobqo", 

Sondro Peisino 
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El médico Carlos Adilio Ma.ia Do Nascimiemo, 

empresario brasileño del sector agro-industrial 

desde 1965, cree que la sustirución de productos 

químicos por procesos biológicos será un 

hecho, pero demandará una gran cantidad de 

tiempo. 

"Es imposible prohibir las fumigaciones ahora, 

no podemos disminuir Ja producción. La 

sustirución por controles biológicos va a ocurrir 

pero en un mediano o largo plazo", dijo el 

profesional. 

Además comentó que la llamada revolució n 

verde ocurrida hace 40 años (adopción de 

insumos químicos en la agricultura), provocó un 

gran aumento de la productividad y para Uegar a 

producir los volúmenes actuales sin esos 

agroquímicos se deberla sembrar absoluca­

meme todo el planeta y el impacm ambiental 

seria muchísimo más grande. 

"Tiene que haber un proceso gradual, 

comandado por la ingcnieria genética, creando 

cultivares más productivos, producir más en el 

mismo área, pero con controles biológicos", 

sintetizó d médico brasilero. 

''Tenemos todo la 

tecnología poro 

hacer las cosas 

bien", 

Es1eban Frola 
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Se espera una gran campaña 

La SOJA 
pone PRIMERA 

Comienza una nueva campaña sojera con grandes condiciones 

climóticas y buenas perspectivas. Se espera una gran superficie 

sembrada y se habla ya de récords en cuanto a rindes. Alberto 

Malmantille de INTA habla al respecto y Miguel Calvo de Acsoja 

hace su anólisis. 

Llegó el momento de la soja y, tras la floja campaña 

ancerior, las expectativas son más que buenas. Los 

nichos de un mercado muy demandado y el 

pronóstico de un fin de año " iño" alientan al 

productor, o al menos lo iJusio nan para tener 

perspectivas de un buen año. 

Los perfiles de los lotes se han recargado más que 

bien y en muchos lugares ya se empezó a sembrar. 

El suelo se mantuvo algo frío hacia fines del pasado 

mes, debido a las seguidas precipitacio nes, pero de a 

poco comienza a levantar temperatura y las 

condiciones para la implantación son óptimas. 

Las lluvias en la zona son muy buenas y, aunque se 

temía o se teme aún a los excesos de agua, no se 

divisan en los campos encharcamientos o 

abundancia de agua. De igual manera, de continuar 

las precipitaciones hasta diciembre o enero, se 

convertirán en un problema. "En sectores con 

lomas serán un beneficio, pero los bajos Jo van a 

sufrir, los lotes más bajos tienen las napas llegando a 

superficie y son los c:¡ue tendrán inconvenientes con 

la abundancia de agua'', comentó el ingeniero 

agrónomo Alberto MalmantiUe de INTA Venado 

Tuerto. 

El ingeniero agrónomo José Rossi, también de 

INTA Venado Tuerto, anticipa c:¡ue este año el 

productor no va a tener que estar mirando hacia 

arriba permanentemente esperando por la lluvia, 

sino c:¡ue tendrá que tener los ojos puestos en el 

cultivo ya que será una campaña óptima para el 

desarrollo de enfermedades. 
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PARA SOJA, MAIZ Y GIRASOL 

Sí, ¿Puedo cubrir 
mi cultivo desde 

que nace? 

con Victoria Segans puede. 

fl,_.Tlñ ........ l'lllllC.-
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INSUMOS PARA TAMBO 

ACCEDA TAMBIEN A LA DIFERENCIA DE 
RENDIMIENTO POR CAMBIO DE CULTIVO 

Y A LA OPCION DE RESIEMBRA 

VICTORIA-
seGuRosll'll --
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"El terna sanitario se potencia cada vez más, hoy en 

día el productor tiene que tener un asesor de 

primera instancia. El costo de un asesor no incide en 

el número pero si en el resultado final", comentó el 

profesional. 

Generalmente en años llovedores corno este, no se 

tienen mayores inconvenientes con los insectos, 

pero sí hay que tener especial atención en el cerna de 

enfermedades. Vale reco rdar c¡ue en la campaña 

2009/2010, en la que abundaron las lluvias, los 

problemas principales surgieron con mancha ojo de 

rana. "Enfermedades fúngicas van a surgir y hay 

c¡ue tener mucho cuidado, los riesgos del clima 

siempre están. Esperemos que acompañe y sea una 

buena campaña, pero hay que tomar precauciones", 

elijo Miguel Calvo, presidente de Acsoja. 

Será entonces clave el monitoreo del cultivo, tanto 

para enfermedades corno para inseccos, para no 

tener mayores dificultades. 

En cuanto a estrategias, varían mucho. Los lotes que 

sufren las consecuencias del rnonocu1tivo de soja 

responderán mejo r a grupos de madurez largos, 

mientras que los campos en los c¡ue se trabaja con 

buenas tecnologías, rotación, fertilización y demás, 

serán adecuados para grupos de ciclo corto. 

"Sobre algún lote c¡ue no sea muy rendidor o c¡ue se 

encuentre con algunas adversidades, será mejor 

estirar un poco el ciclo del cultivo. Pero como pinta 

el año, las variedades de grupo más conos pueden 

llegar a ser las que mayor rendimiento obtengan", 

aseguró Malmantille. 

En cuanto a lo comercial y precios, se prevé un 

horizonte bueno, aunque no se vean las cifras que se 

vieron hace un par de meses, producto de fracasos 

de cosechas tanto en el sur como en el norte del 

continente. 

Miguel Calvo opina que es algo muy dinámko, todo 

lo contrario a una forografía que uno saca y 

permanece siempre del mismo modo. Habrá que 

tener visión de todo, ya que nadie asegura qué 

rumbo comarán los mercados, el futuro es incierco. 

"La soja mayo siempre tuvo un cliferencial de valor 

frente a los disponibles, porque el mercado sabía 

que iba a haber una superficie grande en Argentina y 

el resto de América, entonces aun así, a medida que 

se vayan dando los números de superficie y el clima 

acompañe, es probable que siga habiendo 

movimientos permanentes", dijo el profesional. 
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La superficie de soja en el depanamento será más 

que imporcame. Se estima que un 7 5 por ciento del 

área sembrada de cultivos será ocupada por la 

oleaginosa. Se ha incrementado mucho el área 

sojera debido a que en Ja zona hay una gran 

superficie de campos alquilados y se espera un año 

de buenos rendimientos. 

Los ú1timos números hablan del orden de 19,7 

millones de heccáreas como superficie esperada de 

siembra. Todo dependerá obviamente de las 

IUTA8YLÓPEZ .2600YENADOTUEITO . 
SlNTlFE . llGENTINl 

TU03462422346 . FlX034624lS970 
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Av. 12 de Octubre 626 
www.mecan-sa.com.ar 

condiciones climáticas, los excesos de agua que hay 

en algunas partes del país hacen que esa cifra pueda 

reducirse un poco, pero de igual forma aseguran 

más de 19,5 miJJones de hecráreas sembradas co n 

soja. 

Colvo y un anólisis mós profundo 

El presidente de Acsoja piensa que el concepco del 

valor agregado es una gran medida y Argentina ya la 

tiene bascanre en práctica. 
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Si se comparan las ventas de porotos directo entre 

los tres más grandes productores sojeros (Estados 

Unidos, Brasil y Argentina), se puede decir c¡ue 

nuestro país tiene el número más reducido, o sea 

c¡ue es el c¡ue más valor agregado le da al producto. 

El 18 por ciento de ventas de poroto directo tiene 

Argentina, mientras c¡ue Brasil y Estados Unidos 

superan la barrera del 50 por ciento en cales 

comercializaciones. 

"Argentina podría seguir agregándole valor en 

origen, haciendo alimentos derivados de las 

harinas, trabajando más los aceites, haciendo 

o leorresinas, hay una enorme cantidad de 

productos c¡ue pueden utihzarse, creo c¡ue ese 

proceso esta en marcha. Hay c¡ue apuntar al valor 

agregado, pero comarlo con un análisis muy 

profundo", dijo Calvo. 

Con respecco al tema de las restricciones al dólar, el 

productor no se encuentra ajeno, lo afecta como a 

cualc¡uier ciudadano. ''El dólar comercial, el de 4,70, 

cuando se Je aplica el 35 por ciento de retenciones 

obviamente tiene una detracción de valor enorme. 

Ese gran diferencial está afectando la rentabilidad 

porc¡ue los costos al productor le están subiendo 

enormemente", explicó el especialista y aseguró 

c¡ue Ja tasa de crecimiento de precios internos, es 

muy superior a la tasa de incremento del valor del 

dólar comercial menos el 35 por ciento. 

Es c¡ue el aumento de los costos internos ha sido 

más c¡ue importante en el último tiempo. Además 

de repuestos y combustible, se incrementó de 

manera considerable el monto del flete. Esto hace 

c¡ue cuanto más alejado estén los productores de los 

puertos, mayores sean las pérdidas de rentabilidad. 

Las ecuaciones del productor ciertamente han 

cambiado en forma notable. 

La siembra de la soja ya es parre del presente y 

muchos buscan revancha. El productor se va 

acostumbrando a luchar contra la naturaleza y 

también contra las adversidades del Gobierno. "El 

producto r es un individuo muy especial" así lo 

define Calvo, c¡uien asegura c¡ue en esta actividad a 

cielo abierto y con una gran carga impositiva, será 

importante una buena cobertura de precios y habrá 

c¡ue ser muycaucos. 
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~ 
Se espera una gran campaña 

¡,\'.· 

VICTORI~ Seguros, 
respaldo des:de la siembra 

1 
Lo compañía presentó su nuevo producto "Granizo Plus", que cubre 

los cultivos desde su nacimiento, y otros propuestos de cobertura 

poro el productor. Ademós, juan Ponso de INTA, disertó sobre 

malezas tolerantes o glifosoto y el control de lo romo negro. 

A principios del pasado mes, Victoria Seguros 

organizó una charla para técnicos y productores, 

con el fin de acercarles las nuevas propuestas de 

coberturas para Jos cultivos contra cualguier tipo 

de daños, e interiorizarlos en el cerna, haciendo 

hincapié en su nuevo producto "Granizo Plus", 

gue garantiza la cobertura completa durante todo 

el ciclo de los cultivos de maíz, soja y girasol. 

La jornada tuvo un temario extenso, que agrupó 

respaldos; seguros para cultivos, bienes y 

personas; granizo plus; coberturas aclicionales; 

perspectivas y tendencias agroclimáticas y estado 

de humedad del suelo. Finalizó con una 

disercación de "Malezas tolerantes a glifosato, 

biología y control de rama negra" a cargo del 

ingeniero agrónomo Juan Ponsa, de INTA 

Pergamino. 

El nuevo producto "Granizo Plus" es una póliza 

diseñada especialmente para el productor agrope· 

cuario, que cubre a los cultivos de maíz, soja y 

girasol de los daños provocados por el granizo 

desde el nacimiento de la planea. 

" Desde el momenco que emerge la planta estamos 

cubriendo el 100 por ciento de la suma asegurada, 

indemnizando, en caso de resiembra, los gastos en 

una determinada cantidad fija de quintales por 

hectárea, tanto para soja como para maíz. 

Adicionalmente a eso, una pérdida o disminución 

de rendimienco de acuerdo a la fecha en la cual se 
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produzca el siniestro", expLicó Leonardo Ratto, responsable 

de la división " Rjesgos Agrope-cuarios" de Vicroria 

Seguros. 

El productor tiene en sus manos la opción de decidir si 

resiembra o no el cultivo, y si no resiembra, cobra como 

indemnización el 100 por ciento del daño sufrido, en base a 

la totalidad de la suma asegurada sin importar el estado 

fenológico o altura de la planta. Es la principa1 ventaja con la 

que cuenta el producto."Destacamos ciue el cosco de esta 

cobertura es infimamente superio r a lo que es una cobertura 

tradicional de granizo", indicó Juan Pablo Caucino, 

represencance de la empresa en Venado Tuen o. 

El objetivo que busca Victoria Seguros a través de estas 

charlas es destacar y diferenciar sus productos por sobre el 

resto, o freciendo coberruras con costos muy competitivos, 

asegurando sus culcivos desde que nacen a1 100 por ciento 

de cobertura. "Queremos asesorar a1 productor para que 

contrate nuestros servicios apenas empieza a sembrar, así 

podrá aprovechar a1 máximo todas las ventajas de nuestros 

producros",dijo Ratto. 

Por otra parce, Juan Ponsa de 1 NT ¡\ Pergamino, remarcó en 

uamo a ma1ezas, que hayciue estar atentos y hacer controles permanencemence por nuevos nacimientos que 

' urgen luego del barbecho, días previos a la siembra. Además dio algunas claves para combatir maJezas 

uras, tolerantes aJ glifosato como la rama negra. 

"Las recurrentes Uuvias provocan nuevos nacimientos de malezas antes de empezar a sembrar. En algunos 

casos el agua no permite una buena labranza pero no es para desesperar, hay que tener un control 

permanente", expuso el profesiona1. 

Viccoria Seguros cuenta con una amplia trayectoria en el mercado agrícola, cubriendo todos los rubros del 

sector, brindándole a1 productor una permanente renovación de sus productos, que se adecúan a sus 

necesidades y economía. 

Para mas 1nformac1on técnicos y productores pueden contactarse llamando a los 

teléfonos 03462 15682809 / 03462 15418561 al mail rnuc no 'ah o o ronn o a lo pagino 

web de Victoria Seguros "· ........ , '-to· e '-º'11 e r 
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La ARGENTINA de hoy, 
análisis político y 

AGROPECUARIO 

1 

Una gran cantidad de público se acercó a la Sociedad Rural Venado Tuerto para 

participar de la jornada de charlas organizado por la entidad, en la que disertaron el 

escritor jorge Asís, el periodista y analista Carlos Etchepare y especialistas de CRA. 

El pasado miércoles 24 de octubre, se realizó en e l 

salón Capisano de Sociedad Rural Venado Tuerto, la 
jornada de charlas "La Argencina de ho)', análisis 

político y agro pecuario", q ue conró con 
disertaciones de diferentes especialiscas y un marco 

de púbUco que sobrepasó lo esperado. 
l\:lás de 300 personas asistieron al evento c¡uc 

comenzó alrededor de las 19.30, con la presentación 

de un convenio entre la Sociedad Rural y el diario E l 

Litoral de Santa Fe. Luego Juan Rey Kelly y María 
José Maistcrrcna de CRA, expusieron hicieron una 

nueva demostración del ciclo "D e la Tierra a la 

Mesa", evidenciando la brecha de precios existences 
entre lo c¡ue recibe un productor de trigo, naranja y 

leche, y lo que pagan Jos consumidores en las 
góndolas por Jos productos finales. 
Más tarde cuvo lugar la charla del periodista y analista 
de mercados granarios, Carlos Etchepare, quien 
planteó los perjuicios que sufre el producto r 
agropecuario debido a las políticas oficiales. Explicó 
la sicuación de los mercados internacionales y las 
repercusiones c¡ue tienen sobre el local y además 
manifestó la necesidad de reformular la defensa 
sectorial. 
"Una de las grandes falencias c¡ue estamos sufriendo 
es la falta de una adecuada defensa, una estrategia c¡ue 
permita afrontar esta realidad, donde tenemos un 
Gobierno que dice ser nacional y popular pero sólo 
favorece a las grandes empresas m ultinacionales", 
dijo el analista. 
El escrito r y periodista Jorge Asís, también dijo 
presente en dicho evento. En un extenso discurso, 
analizó algunos aspectos del Gobierno nacional, 
haciendo referencia a una mala praxis. Dijo, entre 
otras cosas, que muchos de los problemas ocurridos 
últimamente no hubiesen existido con la presencia de 

éstor y remarcó el error del kirchnerismo con 
Boudou. 

El auditorio se llenó de aplausos y algunas sonrisas 
cuando Asís, haciendo una comparación encre el 
menemismo y el actual Gobierno, dijo "nosocros al 
lado de éstos éramos motochorros". 
Aproximadamente a las 23 finalizó la jornada luego 
de c¡ue los profesionales respondieran algunas 

preguntas del público. 

De la Tierra a la Mesa, un ciclo que 

sigue dando de que hablar 
En marzo, CRA comenzó con esca iniciativa que 

permüe ver la brecha c¡ue existe entre los precios que 

recibe un productor agropecuario por la materia 

prima y lo que pagan los consumidores por los 

productos terminados. En la jornada de charlas 

o rganizada por la Sociedad Rural, se pudo ver dicha 

diferencia en productos como trigo, naranja y leche. 

Juan Rey Kelly, expuso además algunas claves que 

indican c¡ue nada tiene c¡ue ver el productor con la 

permanente inflación. "Los fletes, salarios y sobre 

todo alquileres inciden mucho en la inflación. El 

productor es un tomador de precios y no un 

formador como algunos creen'', dijo el profesional 

deCRA. 
Comentó que se podría achicar la brecha de precios si 

ocurriesen dos grandes cambios. Los productores 

deberían generar una mayor oferta y tendría que 

haber una política inflacionaria creíble. 

"Con una política adecuada, pudiendo volver a tener 

un superávit fiscal que regule de algún modo la oferta 

monetaria, se podrían reducir las expectativas de in­

flación y así morigerar la brecha", explicó Rey Kelly. 
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La producción agropecuaria 

moderna exige de un marcado 

profesionalismo. Cuando contrate a un 

ingeniero agrónomo asegurese que esté 

matriculado y habilitado. 

No es más caro y es mas seguro. 

AGROVETERINARIA 

@ . 
PIONEER • 

BCJNGE ........ .,_,.,, 

... ~4~0lEGi~~E 
~ INGENIEROS AGRÓNOMOS 1 Provincia de santa Fe - Ley 10.780 

Brown 425 - 03462-431897 • www.ciasle4.org.ar - Vdo. Tto. 
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o CKCPACK 
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CKc· 

Poder erradicante 
en mancha ojo de rana. 

CKC~9!A DaNii i'ii ,.._ 

Mayor espectro de control de 
hongos de suelo y aporte de nitrógeno. 

CKC SQJA 0 CKCFLOW 0 CKCMETALAXIL 
~ · SYmMIC 

Tratamiento de semillas de 
soja sistémico y de contacto. 

CKC; .~QJA 0 CKCFLOW 
.....,.;:¡e • SYSTEMIC 

Admlnistr.ctón yVentils: Montesquieu 520 {C1437FCF) C.A.BA 
TeVFax: (011) 4941·5777 (rotativas) · email : ckc@Ckc.com.ar 

Depósito Centnl: Av. Amancio Akorta 2655 (C1437HT8) C.A.8.A 
P!.ntli lndustri•I: Parque de Innovación Tecnológica INTA. Castelar 

www.ckc.com.ar ~•awf0<d, Keen• 
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