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Los productores lec hcr()s y
la BCR acordaron la creacion
de un mercado de lacteos
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CERDOS,

o / .
una buena opcion productlva

El consumo de carne de cerdo aumenta en la Argentina, la

genética es de excelencia y la rentabilidad es buena. Pero

iniciarse es complejo ya que la inversion de arranque es elevada.
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Empresa de Insumos y Servicios para el Campo

54 anos junto al Campo
12 de Octubre 972 - Venado Tuerto - (03462) 421431 - agroaereo@agroaereosaci.com.ar

Evolucién es volver a superarse.

Nueva AMAROK
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Hipélito Yrigoyen 1603 | Vdo. Tto.

Matassi e Imperiale S.A. @ Tel. (03462) 437500 y rotativas

e-mail: ventas@matassi.com.ar
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EDITORIAL

7 > £ s ?
Y hoy.... A qué jugamos:

Invito a los lectores a que hagan un ejercicio. No
justamente wno aérobico, pero puede pasar que al
terminar esta nota, aalguno le falte el aire.

Todos hemos realizado a lo largo de nuestra vida,
distintos juegos, todos ellos, desde los juegos de
mesa hasta los mas extremos tienen el mismo
objetivo final: GANAR.

Bueno, empecemos....no lo practiquemos en este
momento, pero recordemos algo de ellos. En los
juegos en equipo como el Rugby, es fundamental
para lograr el éxito, que cada uno de sus
integrantes desde el mds grande y corpulento
hasta el mas pequefio  participen y se
comprometan cada uno en su puesto y den
todo...todo, defendiendo con ufias y dientes cada
metro de terreno de juego. Para el que no conoce el
deporte y ve el partido desde afuera, creera que
s6lo es cuestion de tener fuerza, la realidad es que
el equipo se compone de diferentes talentos,
tamafio, intelecto, astucia y visién de la cancha
que muchas veces es dura, otras veces pantanosa y
la mayoria de la veces muy hostil. Para defender
los colores del equipo hay que jugarlo codo a
codo con sus pares y dejar que los mas
experimentados tomen la punta y el resto
acompaiie.

También estan los juegos individuales como el
tenis, que aunque persigue el mismo objetivo de
ganar, durante el desarrollo del partido el
jugador tiene que soportar solo las decisiones,
logros y derrotas con un altisimo costo emocional,
unainmensa...SOLEDAD.

CONEXI0N RURAL .

Gisela Gace
Es una publicacién con el apoyo dela | Lic. Mariano Vituli

Sociedad Rural de Venado Tuerto
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Ing. Agr. Miguel A. Cacciurr

Dra. CP. Ana Amdlia Delrio

gracion Profesional para
Agrodlimentario

Los productores fuimos jugadores de tenis durante
mucho tiempo, pero cuando nos agrupamos y
armamos un equipo, compuesto por pequefios,
grandes, fuertes y débiles logramos un triunfo
ejemplar e inédito. Parte del éxito fue gracias a su
hinchada compuesta por dirigentes, comer-
ciantes, transportistas, estudiantes y la ciudadania
en general que nos comprendié y apoyé
incondicionalmente. Todos entendimos que el
objetivo de ganar era uno solo: una Argentina
mejor para todos.

En el partido que nos toca jugar puede haber picos
de gloria y otros de no tanto esplendor, pero
sabemos que en toda actividad, deportiva,
publica y gremial es necesario armar un equipo
unido y conseguir una hinchada comprometida y
presente.

Es clave que para lograr el OBJETIVO,
entendamos que solo la UNION nos permitird
alcanzarlo, participando del juego y delegando a
los dirigentes la tarea paralacual fueron elegidos,
defendiendo las distintas cadenas de valor
(cereales, oleaginosas, carne, leche, et). No
siempre sus logros seran efectivos en lo inmediato
pero no olvidemos que la perseverancia y los
objetivos claros son lallave del éxito.

Si no lo entendemos asi miremos nuestros opo-
nentes y preparémonos para jugar a “la rayuela”,
saltando SOLOS a los obstaculos, a lamanchaoa
“la popa”, como dicen los chicos de ahora, o al
“juego de la silla” en el que los jugadores van
saliendo del juego segun les tocaen suerte.

Por Alejandro Giroy. Vice Pte. S.R.V.T.

FOTOGRAFIA

Conexién Rural

PUBLICIDAD Y ADMINISTRACION
San Martin 1450

Venado Tuerto. Sta. Fe

03462 15672788

03462 461360
conexionrural@conexionrural.com

Las notas firmadas no representan
necesariamente la opinién de la
Comisién Directiva de SRVT, ni de la
Direccién.

Se autoriza la reproduccién total o
parcial siempre que se cite la fuente.
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Se palpita

Al igual que el afio pasado, ExpoVenado tendra
lugar el fin de semana largo de agosto, del 18 al 20,
en la Sociedad Rural en el marco de su 75
aniversario. Sera la edicién nimero 76 de la
Exposicion Nacional de Agricultura, Ganaderia,
Granja, Industria y Comercio de Venado Tuerto.

Si bien falta poco més de dos meses para el evento,
la Sociedad Rural de Venado Tuerto se encuentra
trabajando fuertemente en lo que es la
organizacion del predio y los stands para los mas
de 300 expositores que se esperan este afio. “Al
igual que el afio pasa n este 2012 le daremos

relevancia a la parte ganadera, queremos que

Muestra Rural Regiondl

EXPOVENADO 2012

La muestra regional venadense tendrd lugar, como todos los afios, en
la Sociedad Rural de Venado Tuerto el fin de semana largo de
agosto. Serd del 18 al 20 y se esperan mds de 300 expositores. Carlos
Castagnani, presidente de SRVT, nos da un pantallazo de lo que serd
la edicién 76 de ExpoVenado. Ademds habla de los asuntos gremiales.

ExpoVenado sea un lugar en el que el productor y
la gente sepan que hay buena presencia ganade-
ra”, dijo Carlos Castagnani, presidente de SRVT.

Ademis remarco la participacién de las comunas
y municipios de la regién que acomparian a dicha
exposicion todos los afios, en busca de un evento
bien regional. Las comunas y municipios
participaran en forma activa con un stand que
hara hincapié en lo institucional, pero también
podrin incluir la parte cultural. Si en una
localidad hay algiin emprendimiento que es muy
chico y no puede llegar por si solo a la expo,

podra hacerlo con su comuna.

“Al igual que el afio pasado, en este 2012 le daremos relevancia a la parte ganadera”
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“Estamos tratando de afianzar el fuerte de la
expo, que es la parte regional, y tratamos de
que nos acompafien la mayor cantidad de
comunas y municipios posibles”; manifesto
Castagnani.
En el marco del cumpleafios nimero 75 de
SRVT, no se espera la reali 5n de algin
tipo de festejo o mencién en ExpoVenado, ya
que se vienen realizando los respectivos
homenajes actividades durante el
transcurso del afio, como la remodelacién
total del salén Marcos Ciani que se espera
tener medianamente listo para la fecha de la
exposicion y definitivamente terminado
antes de fin de afio.
Si bien este afio no es de importancia politica, ya
que se han realizado las diferentes elecciones el
afio anterior, se espera la compaiifa de la provincia
y todos los presidentes comunales de la region.
Nosotros hacemos una invitacion bien amplia,

destaco que nos van a acompaiiar autoridades de

nuestras entidades

J

Antonio Bonfatti junto a Carlos Castagnani
en la edicion de ExpoVenado 2011

La Sociedad Rural es sede de la Fiesta Nacional de
la Semilla, y como todos los afios se estara
realizando la eleccion de la Reina Nacional de la
Semilla en conjunto con un certamen de
fotografia. “Es un evento que a la gente le gusta
mucho, generalmente pre
nuestro predio, se realizan elecc

rentes lugares para luego participar aca”,

indico el ruralista.

CUIDALO. MUCHAS SE WAN

A QUERER SUBIR.

Ruta 8 y Dante Alighieri
Tel. (03462)427610/ 439563
Telefax (03462) 427034
Venado Tuerto - Sta. Fe
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“Estamos tratando de afianzar el fuerte de la expo, que es la parte regiona

Carlos Castagnani, destaca la fortaleza de
ExpoVenado de ser una muestra bien regional,
con mucha participacién del productor pero
sobre todo de la familia entera, donde todos van a
tener un lugar para distraerse, algo para ver, algiin
entretenimiegto. “Es un principio que no vamos a
abandonar, somos muy cuidadosos y queremos
que la muestra pueda ser visitada por todo el
publico”, expresé el dirigente.

Como es costumbre, las entradas seran muy

accesibles al igual que los costos de los stands. Al

"“Creo que
gremialmente se
esta trabajando
mucho, quizés a
veces no con los
resultados que

uno quisiera”

Carlos Castagnani

adquirir la entrada, el piblico automaticamente
participara del sorteo de un auto 0 Km. Ademis
habra muestras de saltos hipicos y partidos de
pato. La SRVT, analiza para esta edicién, la

posibilidad de incorporar algin especticulo

El pas
en el Campo de Pato “I

de Rio

Cero.

lo 5y 6 de mayo se llevé a cabo la Copa Fiat

Josefina” en la localidad

artistico. Todos los afios se realiza una encuesta
por medio del colegio Dante Alighieri, y en esta
oportunidad el piblico coincidié masivamente en
la realizacion de algin show.

“Tratamos de devolverle, a las casi 70 mil personas
que nos visitan afio a afio, un poco de lo mucho
que nos dan. Estamos con ansias de que llegue el
momento para ver como sale todo”, asegurd

Carlos Castagnani.

“Gremialmente estamos

trabagjando mucho”

La SRVT esta siempre muy atenta a todas las
tematicas del sector, del productor agropecuario y
también a problematicas en general. Como se
sabe, tiene una participacion muy activa en sus
tanto sea CARSFE a nivel
provincial, como CRA a nivel nacional. Una vez

entidades madre,

por mes se realizan viajes a Santa Fe y dos veces
por mes a Buenos Aires, por lo que cuenta con un
dinamismo muy importante, manteniéndose
siempre cerca de los acontecimientos y decisiones
provinciales y nacionales.

“Creo que gremialmente se esta trabajando
mucho, quizas a veces no con los resultados que
uno quisiera, pero se esta poniendo toda la

voluntad para tratar de lograr beneficios para la

familia agropecuaria” concluyé Castagnani. “

ticiparon dos equipos del
Campo de Pato Sociedad Rural Venado Tuerto,
uno integrado por Santiago y Tomas Berrueta,
Martin Ibafiez y Marcos Rodriguez en el torneo
mediana ventaja 12-6; y Leandro Agusti, Carlos
Castagnani (hijo), Sabino Ravera y Juan Manuel
Goren el torneo Novicios y Cero Gol, obteniendo

estos iltimos el 1° puesto.
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Planificacién agropecuaria

Se viene la

nueva CAMPANA

Por: Ing. Agr., Miguel A gel Cacciurri
Mat. Prof.: 40- iasfe TV, E-mail: me-agro@powervt.com.ar
Se presenta la nueva campafa con muchos interrogantes, desde lo
climdtico, hasta lo econémico, financiero y politico. Las variables son
muchas y no podemos descuidar ninguna. El conocimiento de los
recursos productivos de la empresa es el pilar fundamental para

lograr una correcta planificacién de la produccién.

Todas las campafias productivas tienen siempre
alguna particularidad que la diferencia de las
anteriores. El clima siempre protagonista, los
precios que cambian abruptamente antes de la
cosecha, insumos que no se consiguen o que
aumentan desmesuradamente, etc. Si bien hay
modelos de simulacion y predicciones para
mercados, clima, y plagas, hay cuestiones que son
propias a laempresa y es responsabilidad de quien
ladirige tener en cuenta las mismas.

Es de suma importancia hacer un repaso por lo
que se hizo la campafia pasada, dado que la
revision de los datos sirve para detectar los aciertos
y los errores de todas las acciones que se hicieron
en cada uno de los lotes, desde la eleccién de la
variedad, las aplicaciones de fitosanitarios, los
momentos de laboreo, etc.

Para esto, es elemental llevar un registro escrito de
la evolucién del cultivo. No es necesario tener un
complejo sistema informatizado, para comenzar
basta con tener un cuaderno donde podamos
anotar las novedades que van ocurriendo. Con
estos datos, detectados los errores y aciertos,

podremos comenzar a planificar la nueva

10|

campafia. Esta nueva campafia tiene una
caracteristica particular: climaticamente, los
suelos de la region central del pais se encuentran
con muy buena reserva hidrica, situacién que no
tuvimos el afio anterior. Pero por otra parte, los
bajos rindes de la gruesa complican las reservas

econémicas.

({Cémo afrontamos la nueva
campafia con las reservas
financieras y econémicas escasas?

Lo primero que se nos ocurre, es salir a buscar
financiacién para los insumos y las labores. La
financiacién de los insumos siempre ha sido la
clave para la produccién en nuestro pais, ya sea a
través de los distribuidores, las compaiifas y
ultimamente los bancos, con los adelantos de
forwards y las tarjetas agropecuarias.

Otra alternativa es aumentar el drea sembrada
para obtener un mayor beneficio y asi afrontar no
s6lo los compromisos de la nueva campaiia, sino
también alguna posible inversion o algin saldo
que pudiera haber quedado de la campaiia

anterior.

@
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Es aqui donde comienza otro anlisis: ¢Realmente
vale la pena aumentar el drea sembrada para hacer
mas de lo mismo? En principio la idea es por lo
menos atendible y si los rindes en campos
alquilados han sido buenos en un afio como este,
no es para despreciarlo.

¢Qué sucede cuando el resultado no fue el
esperado? En este afio los rindes en muchos casos
no logran cubrir los costos de produccién y de
alquiler. Y en funcién de cémo haya sido esta
caida, por mis que la préxima campafia sea
excelente, posiblemente no compense las mermas
deesteario.

Entre las alternativas, en principio se destaca
revisar los costos de produccién. Es muy comiin
buscar buenos precios para los insumos, ademas
lograr algin descuento extra por una compra no
estd de mds. Ahora bien, es importante “pelear el
precio” del insumo cuando este influye sobre el
costo de produccién de manera significativa, pero
cuando la incorporacién o no del mismo no
cambia en demasta el costo de produccién, no
tiene sentido entrar en la discusién. Lo {nico que
logramos es desgastar la relacién con nuestro
proveedor.

El principal insumo de la agricultura en nuestro
pais es el alquiler del campo. Hoy insume en
algunos casos desde el 45 al 55 por ciento del rinde
para afios normales y ni que hablar en afios
complicados como este. Es asi como pasa a ser el
insumo de mayor peso en el presupuesto de
siembra y cualquier cambio que hagamos en él va
a impactar significativamente en el resultado
final.

Entonces, ¢vale la pena aumentar el drea de
siembra? La respuesta luego de este simple andlisis
es simple, si nos fue bien por supuesto, sino, hay
que buscar otras variantes. En principio estin
apareciendo cultivos alternativos que pueden
remplazar muy bien a los cldsicos trigo, maiz y
soja. Pero dado a que son cultivos a los que atin no
les tenemos la mano, no podriamos remplazar
por completo los cultivos tradicionales.

¢Qué hacemos entonces? La alternativa valida es

con ¢l campo

la renegociacién de los contratos de alquiler,
buscando una reduccién en el precio y/o
apuntando al pago en cuotas. Lo mds importante,
volver al porcentaje de la cosecha. El duefio del
campo que lo da en alquiler debe comprender que
el resultado no es dnicamente atribuible a la
calidad del campo, sino a una serie de variables
que entra en juego en la produccidn agricola.

Otra cuestion a tener en cuenta es la cantidad de
hectireas que estamos dispuestos a trabajar.
Sembrar muchas hectireas no nos asegura una
mayor rentabilidad, aunque

tengamos las herramientas para

trabajarlas. Ademis, ¢podremos

estar revisando todas las hectireas en

tiempoy forma?

Aqui es donde cobra importancia el e
seguimiento que le hacemos a los

lotes: el monitoreo. Este afio fue >

muy particular, nos encontramos
con situaciones que requirieron un
seguimiento pormenorizado de los
lotes. Las plagas, si bien tienen un
comportamiento determinado, este afio fueron
muy explosivas y de la noche a la mafiana nos
encontramos con el lote invadido por las mismas
sin saber qué hacer.

El monitoreo de los lotes es una herramienta
fundamental a la hora de comenzar la
produccién. Esta actividad nos permite detectar
los ataques de plagas a los cultivos y anticiparnos a
su control. De esta manera, el retorno de la
inversién es sumamente positivo.

Si tenemos en cuenta el costo de los tratamientos
fitosanitarios mas el costo del monitoreo, en
funcién del dafio que ocasionan las plagas, lo que
en principio parece ser un gasto termina siendo la
inversién de mayor rentabilidad*al momento de
cosechar.

En sintesis, para la préxima campaifia, lo
fundamental es replantearnos lo hecho hasta
ahora con nuestro asesor de confianza, desde el

manejo técnico hasta el resultado econdmico. A

partir de alli podremos comenzar de nuevo.

|11
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Busca su lugar en el mercado cérnico.

CERDOS,

una buena opci(’)n
productiva

El consumo de carne porcina crece de a poco en Argentina y busca

sustituir a los cortes vacunos, que cada vez aumentan mds sus

precios. Hoy la produccién porcina es altamente rentable, aunque la

dificultad es el comienzo, insertarse en este campo no es nada facil ya

que implica grandes costos. La genética avanza a gran velocidad y la

inseminacién artificial no logra ganar terreno.

La produccién de cerdos es una muy buena
opcion, tiene una buena rentabilidad y es un
sector que crece diariamente en nuestro pais. El
consumo de su carne, trata de hacerle frente al de
la vacuna, que debido a sus costos reduce su
demanda continuamente.

Lo dificil de sortear a la hora de producir cerdos,
es el comienzo, la instalacion de un criadero. Para
ello se requiere de mucho conocimiento, de
fuentes confiables de asesoramiento y consulta, de
un gran entusiasmo, pero sobre todo se necesita
una gran cantidad de dinero y la predisposicion a
unagran inversion.

Instalar un criadero hoy en dia, implica hacerlo
con todos los avances tecnolégicos disponibles ya
que no se puede hacer una cria a campo abierto,
dado que en este Gltimo sistema los niveles de
calidad y carne magra nunca seran los mismos que
los de una cria bajo galpon.

Un criadero disponible para todas las etapas de

produccién, desde el nacimiento hasta la venta,

12|

tiene un costo de instalacion de 6.000 délares por
madre. Mis especificamente, el costo es de 800
pesos por metro cuadrado. Eso implica techos,
ventilacién, automatizacion de agua y comida,
pisos especiales, cimaras, entre otros insumos.
Finalizada dicha instalacién, los costos de
mantenimiento son despreciables. Si bien los hay,
no influyen de manera significativa sobre la
produccién.

“Se ha mejorado mucho el tema de instalaciones y
es un gran avance ya que hoy instalar un criadero
de cerdos implica una gran inversion, los costos
son muy altos y lamentablemente si por alguna
razén se decide terminar con el criadero, esas
instalaciones no sirven para otra cosa”, explico
Jorge Garnero, presidente de Sociedad Rural
Chaiiar Ladeado.

El cerdo puede comercializarse como lechén a los
pocos dias de haber nacido y también como
cachorro, pero es un animal que se comercializa
principalmente como capén, cuando se encuentra

@
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“Se ha mejorado mucho el tema de instalaciones y es un gran avance ya que hoy
instalar un criadero de cerdos implica una gran inversién” Jorge Garnero

entre 90 y 110 Kg. Por encima de esos kilos, la
venta se hace trabajosa, el animal produce mas
grasa que carne y pierde calidad. Ademais, las
madres y padrillos que se descartan por cualquier
tipo de inconvenientes, son requeridos por la
industria para la fabricacién de fiambres y
embutidos.
Con respecto al precio, el cerdo no tiene un
mercado formador como Liniers en la hacienda
vacuna, y esta sujeto a la oferta y demanda,

muchas veces determinado por los niveles de

importacion. Cuando se abren las puertas al
ingreso de carne fresca de Brasil, la cotizacién
desciende bruscamente, mientras que cuando el
abastecimiento de la industria surge de la
produccién nacional, se torna lo suficientemente
rentable.

“Nosotros tratamos solo la categoria capon, entre
95 y 110 Kg, ni mas ni menos de eso. El precio
varia de acuerdo a la calidad y los diferentes
quilajes, pero estamos pagando entre 8,60 y 9

pesos con IVA incluido”, apunté Mauro Ferrari,

Avda, 50 y Calle 67 - Villa Canas - Sta. Fe
Tel. (03462) 450604 - 451546/549
www.compans.com.ar
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encargado de personal y ventas en el frigorifico
“Camilo Aldao”, precisamente de esa localidad.
En el tema precios, no hay que dejar de lado los
costos de produccién, los cuales varian segin el
plan sanitario de cada productor. De igual manera,
podriamos decir que hoy en dia estan entre 5 y
5,80 pesos porkilo.

“Para los precios, es fundamental el hecho de que
no se inlporte carne. Argen[ina deben’a serun pﬂis
exportador y no importador de carne de cerdo ya
que tiene las condiciones ideales para serlo”,

aseguré Garnero.

Carne porcina vs carne vacuna

En el mundo se consumen aproximadamente 216
millones de toneladas de carne, de las cuales 96 a
104 millones son de cerdo, por lo que con el 45 por
ciento es la carne mas consumida a nivel global.
En cambio en Argentina, los niimeros no dicen lo
mismo. La carne porcina no tiene una constante y
lo que mas se demanda es la carne vacuna.
Igualmente el cerdo ha tenido un avance
importante en estos ultimos afios, pero
escasamente esta en 9 kilos por persona por afio,
de los cuales no mas de 4 kilos corresponden a
consumo de carne fresca, aunque comparandolo
con ladécada anterior, es un avance grandisimo.
“Lo de consumir carne vacuna mas que nada es
una costumbre. Es el hibito de las amas de casa o

cocineras de ir al supermercado y comprar, para

cocinar, carne de vaca. Hay que ir incorporando

de a poco la carne de cerdo en ese hibito para
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poder insertarla en la dieta”, dijo Ferrari. Ademas
agregd que esta convencido de que cuando
alguien prueba la carne de cerdo, no tiene vuelta
atrds, sabe que es buena y rica y si el precio es
menor al de la carne vacuna, comenzari a
sustituirlade a poco.

Generalmente el cerdo es consumido en un alto
porcentaje en forma de fiambre, en embutidos,
pero paulatinamente va creciendo, se va
instalando el corte de carne fresca en la dieta de
los argentinos. De a poco se van derribando
ciertos mitos de que la misma fuera mala para la
salud y los precios van torciendo voluntades,
equilibrando cada vez mis el consumo de
diferentes carnes.

“pol’ (’l Prfci() df 1«\ carne vacuna, se incrfmfn[(,)
bastante el consumo de carne porcina. La gente de
a poco se va dando cuenta que es tan rica y
nutritivacomo la de la vaca. Hoy la carne de cerdo
es de excelente calidad y eso es fundamental para
el consumo”, sefialé Garnero.

Afios atrés los sistemas pastoriles de engorde le
hacian una gran diferenciaala carne porcina. Con
aquel sistema, la carne vacuna tenfa un gran sabor,
era mucho mas rica que la de cerdo y se fue
generando el mencionado habito.

“Hemos pasado a estos sistemas en que la carne
vacuna tiene un gusto totalmente distinto al de
hace unos afios con el sistema pastoril. Ahora no
se ven grandes diferencias y eso le favorece a la

carne de cerdo”, remarcé Mauro Ferrari.

“La variabilidad genética se pierde dia a dia, aproximadamente 150 razas de todo
tipo de animal desaparecen por afio” Edgar Mondino
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“Ha habido un cambio muy grande
a nivel genética y ha mejorado
mucho la cdlidad de la carne de
cerdo en estos Ultimos afios *

Mauro Ferrari

Genética e inseminacién artificial
Un tema muy importante en la produccién de
cerdos, es la genética. En el Gltimo tiempo hubo
grandes cambios con respecto a esto, se han
producido grandes avances y de alli se reflejan las
mejoras en la calidad de la carne.

“La variabilidad genética se pierde dia a dia,
aproximadamente 150 razas de todo tipo de
animal desaparecen por afio, pero no tengo dudas
que la genética de cerdos es la que mas ha avanzado
en nuestro pais. Se nota demasiado y genera
mucha diferencia con otros animales porque antes
se avanzé muy poco y ahora mejora
constantemente”, manifesté Edgar Mondino,
doctor en ciencias veterinarias, duefio de la cabafia
de cerdos Che Tapuy, de la localidad de Achiras,
Cérdoba. Por su parte, Ferrari afiadié que “ha
habido un cambio muy grande a nivel genética y
ha mejorado mucho la calidad de la carne de cerdo
en estos Gltimos afios. No asi la del vacuno, que a
mi parecer se mantiene siempre constante”.

O‘ ro pun[o innovﬂdol' en l(\ Cri:\ﬂza de CE[’dOS es l-l

inclusion de la inseminacién artificial. Es una

técnica ya vieja, pero relativamente nueva en
nuestro pais. No muchos productores eligen dicha
opcidn, debido a sus elevados costos, delicado
manejo y bajos conocimientos sobre el tema.
Igualmente hay productores que trabajan
seriamente en este campo y algunos criaderos
hacen las veces de centro de inseminacién,
teniendo animales en pensionado como se trabaja
con los toros en los centros de inseminacién
artificial para bovinos.

También se empieza a meter de a poco en los
grandes criaderos, ya que al tener una gran
cantidad de madres, la implementacién de esta
practica reproductiva se hace econémicamente
viable. “Cuando un criadero tiene mds de 200
madres, la inseminacién artificial podriamos decir
que ya es econdomicamente viable. Es de gran
utilidad para uniformar las tropas, dado que el
cerdo es como cualquier negocio, se trata de tener
cantidad, calidad y continuidad, entonces la
inseminacién permite uniformar las tropas y esto
tiene resultados muy aleatorios”, explicé
Mondino.

Proximo remate
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Renovacién de convenios

CKC seguiré trabajando
en conjunto con el INTA

Recientemente se produjo la renovacién de los
convenios entre la firma CKC y el INTA, dando
continuidad a un plan de trabajo que ya viene
implementando desde hace mas de 10 afios.

Por un lado se ratificé la presencia de la planta
fabril de CKC dentro del Parque de Innovacion
Tecnoldgica del INTA Castelar, y por el otro, se
renovo la continuidad de la Asistencia Técnica
mediante la cual, el Instituto de Microbiologia y
Zoologia Agricola de Castelar (IMYZA),
supervisa cada una de las etapas de produccién y
analiza la calidad del producto antes de ser
comercializado.

La marca CKC esta presente en el mercado desde
hace mas de 40 afios, y a partir del afio 2000
comenzd una nueva etapa. Se firmaron los
convenios con una institucion publica de gran
envergadura como es el INTA, para trabajar
mancomunadamente y plasmar una sinergia que

posibilite brindarle herramientas innovadoras y

de excelente calidad al productor agropecuario.

16|

“Estamos muy contentos, ya que esto constituye
algo de suma trascendencia para nosotros. Es una
caracteristica Unica y distinta que tiene CKC, que
posibilita brindarle una doble garantia al
productor agropecuario, un doble control. Ese es
nuestro objetivo primario; que el productor
agropecuario pueda acceder a productos de
excelencia”, aseguré Andrés Kocmur, presidente
de Laboratorios CKC ArgentinaS.A.

Por su parte, Roberto Lecuona, director del
IMYZA, dijo que este proceso comenzé hace
muchos afios con la asistencia técnica necesaria
para poner a punto la planta, que fue creciendo y
ha dado y dara muchos frutos. “Estamos muy
agradecidos por esta relacién que tenemos con la
empresa. Esto es un muy buen ejemplo de comolo
publico y lo privado se complementan, y ambas
partes pueden verse beneficiadas”, expresd
Lecuona.

El INTA acostumbra a vincularse con diferentes

empresas, tanto en la parte vegetal como animal.

@
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Se suelen realizar Convenios de
Vinculacién Tecnoldgica, y de
Investigacion y Desarrollo, como lo

es en este caso. “Gracias a ello

podemos plasmar muchas investiga-

ciones para que lleguen al productor

de una forma mas rapida y precisa.

Buscamos crear conocimiento y

beneficiar al productor, no sélo alos

grandes productores, sino a la

totalidad de los mismos”, asegurd

Juan Carlos Salerno, director

interino del INTA Castelar.

INTA Castelar tiene una alta

capacidad técnica en lo relacionado a

la produccién agropecuaria. Esta constituido por
5 institutos: el de Biotecnologia, Virologia,
Patobiologia, de Microbiologia y Zoologia
Agropecuaria y el de Genética. Esa capacidad le
permite estar presente en muchos de los temas
agropecuarios y tener muchos convenios de
vinculacién, tanto con el sector piiblico como con
el sector privado. “En este caso la vinculacion se
produjo con Laboratorios CKC, y sus productos
cuentan con la calidad que marcan las normas y
son corroborados por la institucion”, indico
Salerno.

Laboratorios CKC Argentina S.A., tiene una
gama muy amplia de productos, principalmente
biolégicos, llamados cominmente Inoculantes y

Promotores de Crecimiento (PGPR), siendo su

MONITOREO DE ALARMAS

INTRUSION - INCENDIO - CIRCUITO
CERRADO de TELEVISION

CALIDAD Y SERVICIO
ATENCION POST VENTA

producto emblematico el CKC
Liquid Soja, a base de Bradyrhizo-
bium japonicum.
Hace 4 afios, lanz6 al mercado un
producto innovador que combina
dos microrganismos en un mismo
medio estéril: “Por un lado se
promueve el desarrollo radicular y
vegetativo, y por el otro la solubili-
zacién de fésforo. Es de destacar que
son productos ecoldgicos no
contaminantes”, apunté Kocmur.
Asimismo CKC tiene en carpeta
nuevos trabajos en investigacién y
desarrollo. Es asi que firm6é un
convenio de confidencialidad con el Instituto de
Genética para el desarrollo de nuevos productos,
acordando paralelamente un programa de trabajo
para la realizacién de ensayos a campo.
Conjuntamente, participa de un Programa de
Responsabilidad Social Empresaria (RSE), por el

cual colabora con la fundacién ArgenINTA para

la concrecién de programas de capacitacién para

estudiantes universitarios en las Gltimas etapas de
sucarrera.

“Es una forma de devolver todos los beneficios
que se ‘()grﬂn nli.'diﬂn[k’ estos COn\'EniOS. POCO a
poco van a ver la luz diferentes investigaciones, y
podremos felizmente plasmarlas en el mercado”,
concluyé el presidente de Laboratorios CKC
ArgentinaS.A. [\

SEGURIDAD ELECTRONICA

con ¢l campo




De la Tierra a la Mesa
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Cada vez es mayor
la brecha de precios

Se redlizé la presentacién de la tercera entrega del ciclo “De la Tierra

a la Mesa”, disefiado por Confederaciones Rurales Argentinas, que

comenzé en el mes de

En esta tercera entrega del informe de CRA del
ciclo De la Tierra a la Mesa los técnicos de la
entidad analizaron los precios que perciben, en
promedio, los productores agropecuarios por los
alimentos que producen y lo que pagan los
consumidores por yerba mate, carne aviar, aceite

de girasol, arroz y cebolla.

Carne aviar

-El productor recibe por un kilo de pollo vivo 0,68
pesoy porunkilo al rinde 0,76 peso.

-Por un kilo de pollo entero, el consumidor paga

en gondola 11,5 pesos, 1400 por ciento superior es

el precio que paga el consumidor con respecto a lo

que percibe el productor.

-Por un kilo de pechuga de pollo, el consumidor

paga en gondola 32 pesos. En una

suprema de pollo, 4100 por

. ciento superior es el precio

que paga el consumidor.
-Por un kilo de pata y
muslo, el consumidor

paga en gondola 16 pesos,

zo y se llevard a cabo durante todo el afio.

2000 por ciento superior es el precio que paga el
consumidor con respecto a lo que percibe el
productor.

-En el 2011 se faend un total de 683 millones de
cabezas, Entre Rios y la provincia de Buenos Aires

son los principales polos productivos.

Cebolla

Por un kilo de cebolla, el consumidor paga en
gondola 4,5 pesos, y el productor recibe 0,52 peso.
Es 800 por ciento superior el precio

que paga el consumidor con

respecto a lo que percibe el

productor.

Provincia de Buenos Aires y

en mucha menor medida

Santiago del Estero y Rio Negro son las
principales productoras.

El sector horticola es determinante para el
Producto Bruto Agricola de algunas regiones,
como la del valle bonaerense del Rio Colorado,
implicando el 75 por ciento del mismo. La cebolla

representa el 95 por ciento del PBA horticola.

@
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roz

Por un kilo de arroz, el consumidor paga en
gondola 7,50 pesos. El productor recibe 0,95 peso
por un kilo y 1,46 pesos del kilo

al rinde.

El 410 por ciento superior
es el precio que paga el
consumidor con respec-

toalo que percibe el productor.

Entre Rios, Corrientes y Santa Fe son las tres
principales provincias productoras en ese orden.
El gasoil ocupa el 25 por ciento del total de los
costos que tiene el productor arrocero.

Argentina es uno de los paises con menor

consumo per capita.

Por un kilo de .yerba mate, el consumidor paga en
gondola 22 pesos, y el productor recibe 6,90 pesos
porunkilo.

Es 220 por ciento superior el precio que paga

el consumidor con respecto a lo que percibe

el productor.

Misiones es la principal productora

con el 90 por ciento del mercado. La

sigue Corrientes con el 10 por

ciento.

En una superficie cultivada de

—
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204.220 has., trabajan 17.500 productores que en
su gran mayoria poseen una superficie, c6mo

maximo, de 10 Has.

Aceite de girasol

El consumidor paga en géndola 11 pesos por litro,

y el productor recibe 3,70 peso por un kilo.

Esto quiere decir que 200 por ciento

superior es el precio que paga el

consumidor con respecto a lo que percibe

el productor.

Argentina es el cuarto productor

mundial de aceite de girasol

con el 9 por ciento de

participacién en el merca-

do. U

Argentina es el tercer vl

exportador mundial con un 16

por ciento de participacion en el mercado.

Buenos Aires concentra mas de la mitad de la

superficie sembrada (52 por ciento),
seguida por La Pampa (18 por ciento),
Santa Fe (10 por ciento) y Chaco (10
por ciento).
El precio del aceite de girasol al
consumidor se triplico desde 2008.
~ Mientras que el precio al productor esta

por debajo de 2008. Q

Hoy con 100 pesos en el bolsillo un consumidor puede comprar el 50 por ciento
menos de alimentos en comparacién con el 2008.

2008

- 4 Botellas de aceite de 1 litro
- 4 Cqjas de arroz (1Kilo)

- 2 Kilos de cebolla

- 4 Kilos de pollo entero

- 4 Paquetes de yerba mate (1 Kilo)

2012

- 2 Botellas de aceite de 1 litro
- 2 Cdjas de arroz (1Kilo)

- 1 Kilo de cebolla

- 2 Kilo de pollo entero

- 2 Paquetes de yerba mate (1 Kilo)

Fuentes de informacién: asociaciones de consumidores, cadenas de mperm@dos. &l Mercado
Central de Buenos Aires, productores, almacenes, verdulerifas, carnicerfas y corredores.
Fuente: CRA

20|

con ¢l campo




WWW.CONEXIONRURAL.COM

PA%?AR@

Semillas de Calidad

s una marca registrada de
Pioneer Hi-Bred. La semilla marca BioGene™
es distribuida por Pannar® Semillas S.R.L

Nueva linea
de maices
de alto
rendimiento

Mitre 745 (2600) Venado Tuerto - Santa Fe - Argentina
Tel/Fax: (03462) 461646/426535
www.pannar.com.ar pannar@pannar.com.ar

El mejor servicio en auxilio del Automotor.

Servicio las 24hs.

con camila hetaLIe
Maxima seguridad en traslado.
Concesionarios.

Talleres integrales.

Empresas de Asistencia.
Compaiias de Seguro.
Mandatarias.

Logisticas.

Coleccionistas, etc.

Tel: (03462) 15-616120

E-Mail: gaposauxilio@gmail.com - Murphy - Sta. Fe

- -

CONSULTORES
ASOCIADOS

Contabilidad - Auditoria
Seguridad Social - Contratos

Analisis de Gestion - Impuestos

Chacabuco 743 - Tel.: 03462 436401/ 402 - Telefax: 03462 436403
E-mail: conasoc@powervt.com.ar - 2600 Venado Tuerto - Sta. Fe

EN
48, f
www.mariasalas.com.ar

mariasala m. 2




Buscando

Estudian crear-un-mercado-fisico-de lcteos
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TRANSPARENCIA

Los productores lecheros y la BCR acordaron la creacién de un

mercado de lacteos, tratando de formadlizar las transacciones por

medio de contratos supervisados. Se pone en marcha una gran

Finalmente la Bolsa de Comercio de Rosario
parece interesada en resolver el problema del
sector lechero y aprob¢ la propuesta que habian
presentado, h a tres afios, diferentes
entidades de la lecheria, de la necesidad de un
mercado fisico de licteos. Es un trabajo a largo
plazo y se ird avanzando de a poco, paso a paso,
para que la leche finalmente pueda tener su
mercado, al igual que los cereales.

“LaBCR tiene como misién la construccién de
mercados para generar transparencia en las
transacciones. Nosot logramos  sensibili-

zarlos para que eso ocurra en el tema lacteo”,

campana de difusién para poner al tanto atodo el sector.

apuntd el ingeniero agrénomo Eduardo Garcia
Maritano, presidente de Plassaco.
Muchos productores suelen equiparar mercado
con precio, pero son dos cosas distintas. El
precio equitativo surge de mercados que
funcionan institucionalmente, donde los
agentes que operan en él, lo hacen con precios
que representan la realidad comercial del
momento.

1ando se trabaja en forma institucionalizada,
todos los integrantes negocian tranquilos, sin
esperar que alguien les pueda modificar o quitar

algo de lo que deberian recibir”, dijo Maritano.

“La BCR tiene
como misién, la
construccion de
mercados para
generar transpa-
rencia en las

transacciones.

con ¢l campo
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Elarmado de un mercado institucional requiere
4 pasos fundamentales: Primero se debe tener
un bien negociable definido, no se puede
comprar y vender o ponerle precio a algo que no
se sabe qué es. Luego, se comienza a poner un
precio y el promedio de las operaciones que se
realizan sobre ese bien transable, forma la
pizarra, el precio de referencia. El tercer paso es
la formalizacion de la transaccion, debe haber

un consentimiento de ambas partes, un

RUNCIMAN 57 . TEL 03462 425919

“Cuando se trabaja
en forma instituciona-
lizada, todos los
integrantes negocian

tranquilos”

contrato. Por Gltimo, se necesita un arbitro, un
tercero que sea capaz de imponer justicia para
obtener la transparencia deseada.

“Por el momento, dimos un gran paso con la
Bolsa, ellos estin de acuerdo en empezar a
trabajar para armar un mercado que tenga estos
cuatro pasos por lo que vamos por buen
camino”, indicé el dirigente.

Lo que hara la Bolsa de Comercio de Rosario, es

crear un tribunal lacteo para que aquellos que

e Modelos standard para hogares edy oficinas.
Sistemas especiales

COMrCios e i
Equipos especiales para zonas muy frias.

usmas.

- VENADO TUERTO




“Veremos que hacen aquellas

empresas que dicen ser serias

cuando se les pida firmar un
contrato supervisado por la Bolsa”

estén de acuerdo en firmar contratos, estén al
tanto de que contaran con un arbitraje. Si por
alguna razon, una de las partes no cumple con
las pautas indicadas, la BCR comunica a todo el
sector sobre lo sucedido y los involucrados
perderian seriedad.

Lo primordial para los productores lecheros y la
Bolsa, es que se puedan formalizar las
U'Jnsd((i()nk’s pi)r n]CdiO d(' ]O§ l‘ﬂCﬂCiOﬂddOi
contratos, por lo que comenzaran trabajando
fuertemente en eso, para lograr la transparencia
deseada por el sector. “Lo que se hace hoy con la
IL'Ch(‘ €s i]k’g.ll ya qll(’ no se p\l(‘de COmPrﬂI' 4
vender a través de contratos verbales, porque
uno siempre sale beneficiado”, manifesto el
presidente de Plassaco. Ademas, agregd que se
Sdhﬁ) qUL‘ L'l LIUL‘ no (l\lik’ll\ ﬁrn].lr 0 no esté de
acuerdo con esto, es porque no esta dispuesto a

cumplir los contratos.

“Veremos qué hacen aquellas empresas que

WWW.CONEXIONRURAL.COM

dicen ser serias cuando se les pida firmar un
contrato supervisado por la Bolsa”, expresd
Maritano.

La Bolsa logré un instrumento instituciona-
lizado con el Rosgan, el mercado ganadero, y fue
mucho mas ripido que en este caso. Es que en
aquel sector ya habia muchos elementos de
antemano como remates televisados, consig-
natarias y productos tipificados. En el tema
lechero no hay nada y el avance se dara
lentamente.

La Bolsa comenzara con el ofrecimiento de estos
contratos en forma voluntaria y sin obligar a
nadie. También se pondri en marcha una
campaiia de difusién muy grande, parallegarala
totalidad de los productores y despejar cualquier
tipo de dudas. “Hay que explicar bien como sera
esto, que en realidad va a ser lo mismo que pasa
con IU\ CL‘[’(‘.I‘L'\“, .1\L'gur6 L’l prOl’L’Si()ﬂAl.

En cuanto a los diferentes mercados a nivel
mundial, Garcia Maritano expres6 que lo que
P.\SJ en /\l'g(‘n[ind, no se dd en llillgun.\ otra
parte del mundo y el mercado de cereal local
tiene caracteristicas nicas. “No existe en otra
parte del mundo una entidad, que hace de
ln(’t“.\Ll()l' entre (\l’L’rl.\ Y d(‘mﬂﬂdd. con un
capital tan fuerte como es la Bolsa en nuestro
pais”, explicé el profesional y agregd que los
europeos, l].\(k’ d(‘\ O tres JI‘]OS, ll(‘gdn)n a ].]
conclusion que necesitan formalizar las
transacciones entre productor e industria con

contratos, pero no avanzan porque no tienen un

arbitraje. {¥

con ¢l campo
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Cosecha fina
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Muchas dudas,
poco TRIGO

Debido a las problemdticas de comercializacién del trigo, para la

préxima campafia se prevé un porcentaje de produccién demasiado

bgjo de dicho cultivo. Ricardo Pozzi, integrante de CREA, comenta

sobre los problemas que podrian surgir debido a esto y menciona

algunas alternativas.

Se espera para esta campafia de cosecha fina, una
merma muy importante en cuanto a la
produccién de trigo a pesar de las excelentes
condiciones para su implantacién. Es que el
sistema comercial no muestra cambios y los
productores no se convencen de hacer el cultivo.
A nivel sur de Santa Fe, se puede decir que s6lo del
20 al 25 por ciento de la superficie de cosecha fina
va a ser sembrada con trigo. “Creo que se va a
sembrar en situaciones donde los lotes lo requieran
por su fertilidad, a partir de esto podemos
confirmar una merma muy grande en la
implantacion de este cultivo”, explicé el ingeniero
agronomo Ricardo Pozzi, integrante de CREA y
asesor privado.
Segtin estadisticas del MinAgri, desde el afio 1969
nunca ha habido 5
campafias seguidas de trigo con
menos de 5 millones de
hectareas sembradas, como
viene sucediendo desde la
% campafia 2008/2009

hasta la actual. “Es un

problema politico mds que econdmico, al no
existir un plan agricola nacional serio en el cual se
pueda confiar, los productores estan atados y no se

animan a producir trigo”, apuntd el profesional.

“Es un problema politico més que
econdémico, al no existir un plan

agricola nacional”

Hoy en dia las condiciones de humedad del suelo y
los datos para el resto del afio prometen que habria
muy buenos rendimientos y muy buena
produccién, pero los productores no tienen la
certeza de cuindo van a poder vender el trigo, ni
c6mo lo van a vender y a qué precios. Y si hoy se
analiza el margen de lo que pueda llegar a dejar el
cultivo, basicamente es negativo. “El mundo esta
subvencionando el cultivo de trigo, los franceses
reciben 400 délares por hectirea, lo mismo ocurre
en Canada y en Australia, pero lamentablemente
no aca y con esta situacion la gente directamente

no vaasembrar, es entendible”, sefial6 Pozzi.
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“Lo que estamos haciendo con todo esto y con la soja es una exportacién de fertilidad”

El cultivo de trigo es de mucha importancia
teniendo en cuenta la fertilidad del suelo, deja
residuos como rastrojos que son fundamentales
para recomponer la materia organica del suelo,
que genera cambios primordiales en la estabilidad
del suelo y suabsorcion de agua.

Su relacion carbono-nitrégeno es muy alta y esa
ventaja hace que devuelva fertilidad al suelo. “Lo
que estamos haciendo con todo esto y con la soja
es una exportacion de fertilidad, un regalo de

fertilidad al mundo sin poder devolverlo”,

0BRAS
EDUCACION
CONTENCION

SOCIAL
SALUD

manifest$ el referente de CREA. No seria tan
relevante dejar de sembrar trigo un afio, pero
como se menciond anteriormente, ya hace varias
campafias que se viene disminuyendo el irea
sembrada con este cereal. Lo mismo comienza a
pasar con cebada y se prevé que pasara con maiz.

“Si vamos a terminar todos con soja, imaginense
en unos afios una especie de suelos pelados,
susceptibles al planchado, el pisoteo, al golpe de la
gota de agua en el suelo. La soja basicamente no

dejanadaen el suelo”, indicé el asesor privado.

CONENJON RURAL




El cultivo de trigo se caracteriza por

ser bien federal ya que se extiende

desde la regién norte de Santa Fe,

hasta el sur de la provincia de

Buenos Aires. En la medida que

uno avanza hacia el norte, los
rendimientos van disminuyendo,

pero la cantidad de residuos que va

dejando aumenda. Es que en esa

zona produce menos grano y deja

mas rastrojo, una caracteristica

muy importante para un lugar donde los suelos
son mais susceptibles que en la zona centro. “Si
rinde poco, el precio esta bajo y encima no se lo
van a dejar vender, la gente directamente va a
abandonar el trigo en esa zona”, remarcé Pozzi.
En el sudeste del pais, practicamente toda la zona
se va a dedicar a la cebada este afio, un cultivo que
desde el punto de vista de la fertilidad es
practicamente lo mismo que el trigo.

Debido a esta problematica, en el ambiente
empiezan a sonar diferentes alternativas para la

préxima campafia. En mayor niimero se habla de

cebada, pero también suenan las posibilidades de
hacer colza, garbanzo, lenteja y arvejas entre
otras. “En general creo que es muy poca la gente
que vaa hacer otros cultivos, no vaa pasar mas alla
deun 5 porciento”, dijoelingeniero.

En el nimero anterior de Conexién Rural, se
mencioné la alternativa del garbanzo y sus
dificultades para producirlo.

En esta oportunidad, Pozzi da un pantallazo de

otra opcion, la colza. “En colza se necesita mucha
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experiencia ya que es un cultivo
muy delicado, tiene la semilla
muy chica y tiene problemas de
control de malezas, enferme-
dades e insectos. Hay que
conocer este tipo de problemas,
estudiarlos y saber cémo
manejarlos”, explicé el profe-
sional.
También hizo alusién a que el
margen final es excelente, pero
uno no puede remplazar el 100 por ciento de la
superficie de un dia para el otro, se necesita de un
tiempo de transicién.
Para redondear el tema de alternativas, Pozzi
mencioné las legumbres. “Las legumbres se
pueden hacer siempre y cuando el afio sea
relativamente seco y se disponga de sitios parejos
donde no haya estancamientos de agua ya que son
cultivos muy sensibles y donde aparece un
charquito, aparece una enfermedad”, expres6 el
integrante de CREA.

Para finalizar se refiri6 al trato del Gobierno para

“El mundo estd
bvencionando el cultivo

de trigo, los franceses

reciben 400 délar

hectérea’

con este tema del trigo y su importancia en la
fertilidad. “En el mes de abril fue la Reunién
Nacional y Latinoamericana de la Asociacién
Ciencias de Suelo y no asistio ni el presidente del
INTA, ni el ministro de Agricultura, ni el
gobernador o alglin remplazante de Buenos Aires
que fue la provincia sede. Eso marca a las claras el
poco interés que existe, a nivel nacional, del
cuidado del recurso mas importante que tenemos

los argentinos”, concluyd el asesor.
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Recambio dirigencial

La region CREA Sur de Santa Fe, tiene nuevo
coordinador: Santiago Gallo reemplazara en el
cargo a Jorge Minteguiaga, en una zona muy
amplia ubi en el centro del pais, en la que se
encuentran muchos grupos CREA con mas de 20
afios de antigiiedad.
“Tengo muchas pectativas, hay mucha
a, mucha riqueza humana para poder
7 ejercitar la metodologia de compartir
vivencias e y enriquecerse mutu
afirmé Gallo. El nuevo coordinador

-

Nuevo coordinador

CREA dela Regién Sur
de Santa Fe

El ex asesor de CREA Cafiada Secaq, Santiago Gallo, sustituird a Jorge
Minteguiaga en la coordinacién de la regién CREA del Sur de Santa Fe.
Hablé con Conexién Rural de las expectativas, objetivos y actividades en

mente y ademds hace un pantallazo del fin de la cosecha gruesa.

encontraba trabajando como asesor en CREA
Cafiada Seca, que abarca la zona sur de Cérdoba,
llegando hasta la localidad de Laboulaye; el sur de
Santa Fe, hasta Rufino y norte de Buenos Aires,
hastalalocalidad de Villegas.

El dirige

ambito donde se pueda intercambiar lo técnico y

emarcd que pretenden generar un
también lo empresarial, y ademas buscarin la
vinculacién con otras instituciones como
universidades, INTA y todo el medio donde esta

inserto el campo.

'i'exlur;zs \ colores que ra'mll')iav;l“;u ;vlzda G ra fl a t 0

con el campo




“Tengo muchas
expectativas, hay

mucha experiencia”

Santiago Gallo
L

“Estas son las dos grandes lineas que vamos a
tratar de llevar a cabo, volcando la experiencia de
todos”, aseguro Gallo.

Las diferentes regiones CREA, organizan todos
los meses distintos Congresos zonales y Jornadas
de Actualizacién Técnica (JAT). En estos eventos,
se indaga sobre cuestiones técnicas y
coyunturales, asi como aquellas ligadas a la
organizacién. “En mayo hicimos la Jornada de
Actualizacion Técnica de trigo, y més adelante

llevaremos a cabo las de maiz y soja. Ademas en

octubre habra un congreso zonal donde van a

7
i

participar todas las empresas de la
region”, anticipé el nuevo coor-
dinador.

En varias oportuni-

dades hemos hablado

de la sequia que se

sufrié este afio y los problemas que le

ocasiond la misma a las cosechas de soja y maiz,

reduciendo marcadamente los rindes esperados.

Santiago Gallo coment6 que la zona més afectada

fue el sur de Santa Fe y sur de Cérdoba, mientras

que mas hacia el norte se divisaron algunas
mejoras.

“Desde Venado Tuerto hasta La Carlota se podria

\
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decir que fue la zona mais afectada,
principalmente en maiz, donde se vieron rindes
muy desparejos, con lotes de 0 a 100 quintales.
Hacia la zona de Rosario, el promedio fue un
poco mas alto y ya en la zona de Arenales fue
bastante mejor, principalmente en soja que fue la
menos afectada”, explicé Gallo.

En cuanto a soja de segunda, la cosecha estd
bastante avanzada y comienzaa llegar a su fin con
clertas mejoras respecto a la de primera. “Si uno
mira el promedio del afio pasado con respecto a

éste, el impacto mas alto fue en soja de primera.

“Esto tiene un impacto econémico
muy fuerte, sobre todo en campos

alquilados”

Las lluvias de febrero y marzo hicieron mejorar a
las sojas de segunda sembradas mas tarde”,
expreso el técnico.

Con respecto al niimero total de toneladas a
cosechar, principalmente en maiz donde quedan
algunas hectareas por trillar, las tendencias siguen
siendo hacia abajo comparindolas con las
perspectivas que habia en un principio. Se espera
entre un 10 y 15 por ciento menos de lo que
habian dicho las bolsas.

“Esto tiene un impacto econémico muy fuerte,
sobre todo en campos alquilados. Si uno suma los
valores de alquileres y lo que cuesta hacer el
cultivo, el mas caro por cierto, se obtienen

pérdidas muy grandes”, concluyé Gallo.

“Desde Venado Tuerto
hasta La Carlota se
podria decir que fue la
zona més afectada,

principalmente en

! maiz”
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La produccién agropecuaria
moderna exige de un marcado
profesionalismo. Cuando contrate a un
ingeniero agrénomo asegurese que esté
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5 NUEVO RHIZOFLO PREMIUM TRIGO.
EL UNICO BIOFERTILIZANTE CON DOS PROMOTORES DE CRECIMIENTO.

A SIMPLE VISTA

mayor desarrollo radicular y vegetativo.
mayor crecimiento y p ion fi itari
mejor ap! i de agua y nutri

mejor respuesta del cultivo a distintos factores de estrés.
excelente aporte de nitrégeno.

Gptima solubilizacion del fosforo.

LABORATORIOS CKC ARGENTINA S. A.

Administracién y Ventas: Montesquieu 520 (C1437FCF) CABA. Depésito Central: Av. Amancio Alcorta 2655 (C1437HTB) CABA
Tel/Fax: (011) 4941-5777 (rotativas) - email : cke@ckc.com.ar Planta Industrial: Parque de Innovacion Tecnoldgica INTA Castelar

CKC www.ckc.com.ar
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