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EDITORIAL 
Y hoy .... A qué jugamos? 

Invito a los lecrores a que hagan un ejercicio. No 

justamente wno aérobico, pero puede pasar que al 

terminar esta nota, a alguno le falte el aire. 

Todos hemos realizado a lo largo de nuestra vida, 

distintos juegos, todos ellos, desde los juegos de 

mesa hasta los más extremos tienen el mismo 

objetivo final: GANAR. 

Bueno, empecemos .... no lo prnctiquemos en este 

momento, pero recordemos algo de ellos. En los 

juegos en equipo corno el Rugby, es fundamental 

para lograr el éxito, que cada uno de sus 

integrantes desde el más grande y corpulento 

hasta el más pequeño participen y se 

comprometan cada uno en su puesto y den 

todo ... todo, defendiendo con uñas y dientes cada 

metro de terreno de juego. Para el que no conoce el 

depone y ve el panido desde afuera, creerá que 

sólo es cuestión de tener fuerza, la realidad es que 

el equipo se compone de diferentes talentos, 

tamañ_o, intelecto, astucia y visión de la cancha 

que muchas veces es dura, otras veces pantanosa y 

la mayoría de la veces muy hostil. Para defender 

los colores del equipo hay que jugarlo codo a 

codo con sus pares y dejar que los más 

experimentados tomen la punta y el resto 

acompañe. 

También están los juegos individuales como el 

tenis, que aunque persigue el mismo objetivo de 

ganar, durante el desarrollo del partido el 

jugador tiene que soportar solo las decisiones, 

logros y derrotas con un altÍsimo cosro emocional, 

una inmensa .... SOLEDAD . 

con ~IDO RURAL 1 ~~:A~. 
Es uno publicooón con el opoyo de lo Le. Monono Vitulli 
Sooedod Rural de Venado iJerto T.S.P Forundo Sorri>es 

COLABORAOÓN 

Los productores fuimos jugadores de tenis durante 

mucho tiempo, pero cuando nos agrupamos y 
armamos un equipo, compuesto por pequeños, 

grandes, fuertes y débiles logramos un triunfo 

ejemplar e inédito. Parte del éxito fue gracias a su 

hinchada compuesta por dirigentes, comer· 

ciantes, transportistas, esmdiantes y la ciudadanía 

en genernl que nos comprendió y apoyó 

incondicionalmente. Todos entendimos que el 

objetivo de ganar era uno solo: una Argent ina 
mejor para todos. 

En el partido que nos toca jugar puede haber picos 

de gloria y otros de no tanto esplendor, pero 

sabemos que en toda actividad, deportiva, 

pública y gremial es necesario armar un equipo 

unido y conseguir una hinchada comprometida y 

preseme. 

Es clave que para lograr el OBJ ETIVO, 

entendamos que solo la UNIÓN nos permitirá 

alcanzarlo, participando del juego y delegando a 

los dirigentes la tarea para la cual fueron elegidos, 

defendiendo las distintas cadenas de valor 

{cereales, oleaginosas, carne, leche, et.). No 

siempre sus logros serán efectivos en lo inmediato 

pero no olvidemos que la perseverancia y los 

objetivos claros son la llave del éxiro. 
Si no lo entendemos así miremos nuestros opcr 

nemes y preparémonos para jugar a "la rayuela", 

saltando SO LOS a los obstáculos, a la mancha o a 

"la popa", como dicen los chicos de ahora, o al 

"juego de la silla" en el que los jugadores van 

saliendo del juego según les toca en suerte. 

Por Alejandro Giroy. Vice Ptc. S.R.V.T. 
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Muestra Rural Regional 

Se palpita 
EXPOVENADO 2012 

Lo muestro regional venodense tendrá lugar, como todos los años, en 

lo Sociedad Rural de Venado Tuerto el fin de semana largo de 

agosto. Será del 18 al 20 y se esperan más de 300 expositores. Carlos 

Costognoni, presidente de SRVT, nos do un pontollozo de lo que será 

lo edición 76 de ExpoVenodo. Además hablo de los asuntos gremiales. 

Al igual que el año pasado, Expo Venado tendrá 

lugar el fin de semana largo de agosto, del 18 al 20, 

en la Sociedad Rural en el marco de su 75 

aniversario. Será la edición número 76 de la 

Exposición Nacional de Agricultura, Ganadería, 

Granja, Industria y Comercio de Venado Tuerto. 

Si bien falta poco más de dos meses para el evento, 

la Sociedad Rural de Venado Tuerto se encuentra 

trabajando fuertemente en lo que es la 

organización del predio y los stands para los más 

de 300 expositores que se esperan este año. "Al 

igual que el año pasado, en este 2012 le daremos 

relevancia a la parte ganadera, queremos que 

Expo Venado sea un lugar en el que el productor y 

la gente sepan que hay buena presencia ganade­

ra", dijo Carlos Castagnani, presidente de SRVT. 

Además remarcó la participación de las comunas 

y municipios de la región que acompañan a dicha 

exposición todos los años, en busca de un evento 

bien regional. Las comunas y municipios 

participarán en forma activa con un stand que 

hará hincapié en lo institucional, pero también 

podrán incluir la parte cultural. Si en una 

localidad hay algún emprendimiento que es muy 

chico y no puede llegar por si solo a la expo, 

podrá hacerlo con su comuna. 
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.. Estamos tratando de afianzar el fuerte de la 

expo, que es la parte regional, y tratamos de 

que nos acompañen la mayor cantidad de 

comunas y municipios posibles"; manifestó 

Castagnani. 

En el marco del cumpleaños número 75 de 

SRVT, no se espera la realización de algún 

tipo de festejo o mención en Expo Venado, ya 

que se vienen realizando los respectivos 

homenajes y ac tividades durante el 

transcurso del año, como la remodelación 

total del salón Marcos Ciani que se espera 

tener medianamente listo para la fecha de la 

exposición y definitivamente terminado 

ames de fin de año. 

Si bien este año no es de imponancia política, ya 

que se han realizado las diferentes elecciones el 

año anterior, se espera la compañía de la provincia 

y todos los presidentes comunales de la región. 

"Nosotros hacemos una invitación bien amplia, 

destaco que nos van a acompañar autoridades de 

nuestras entidades madre como CARSFE 

CRA", apuntó el presidente de SRVT. 

la Semilla, y como todos los años se estará 

realizando la elección de la Reina acional de la 

Semilla en conjunto con un cenamen de 

fotografía ... Es un evento que a la gente le gusta 

mucho, generalmente previo a la elección en 

nuestro predio, se realizan elecciones en 

diferentes lugares para luego participar acá", 

indicó el ruralista. 
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"Estamos trotando de of1onzor el fuerte de lo expo, que es lo porte regional" 

Carlos Castagnani, destaca la fortaleza de 

Expo Venado de ser una muestra bien regional, 

con mucha participación del productor pero 

sobre todo de la familia entera, donde todos van a 

tener un lugar para distraerse, algo para ver, algún 

entretenimieQto. "Es un principio que no vamos a 

abandonar, somos muy cuidadosos y queremos 

que la muestra pueda ser visitada por todo el 

público", expresó el dirigente. 

Como es costumbre, las entradas serán muy 

accesibles al igual que los costos de los stands. Al 

adquirir la entrada, el público automáticamente 

participará del sorteo de un auto O Km. Además 

habrá muestras de saltos hípicos y partidos de 

pato. La SRVT, analiza para esta edición, la 

artístico. Todos los años se realiza una encuesta 

por medio del colegio Dante Alighieri, y en esta 

oportunidad el público coincidió masivamente en 

la realización de algún show. 

"Tratamos de devolverle, a las casi 70 mil personas 

que nos visitan año a año, un poco de lo mucho 

que nos dan. Estamos con ansias de que llegue el 

momento para ver como sale todo", aseguró 

Carlos Castagnani. 

"Gremialmente estamos 

trabajando mucho" 
La SRVT está siempre muy atenta a todas las 

temáticas del sector, del productor agropecuario y 

también a problemáticas en general. Como se 

sabe, tiene una participación muy activa en sus 

entidades madre, tanto sea CARSFE a nivel 

provincial, como CRA a nivel nacional. Una vez 

por mes se realizan viajes a Santa Fe y dos veces 

por mes a Buenos Aires, por lo que cuenta con un 

dinamismo muy importante, manteniéndose 

siempre cerca de los acontecimientos y decisiones 

provinciales y nacionales. 

"Creo que gremialmente se esta trabajando 

mucho, quizás a veces no con los resultados que 

uno quisiera, pero se está poniendo toda la 

voluntad para tratar de lograr beneficios para la 
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Todas las campañas productivas tienen siempre 

alguna particularidad que la diferencia de las 

anteriores. El clima siempre protagonista, los 

precios que cambian abruptamente antes de la 

cosecha, insumos que no se consiguen o que 

aumentan desmesuradamente, etc. Si bien hay 

modelos de simulación y predicciones para 

mercados, clima, y plagas, hay cuestiones que son 

propias a la empresa y es responsabilidad de quien 

la dirige tener en cuenta las mismas. 

Es de suma impon ancia hacer un repaso por lo 

que se hizo la campaña pasada, dado que la 

revisión de los datos sirve para detectar los aciertos 

y los errores de todas las acciones que se hicieron 

en cada uno de los lotes, desde la elección de la 

variedad, las aplicaciones de fi tosanitarios, los 

momeo tos de laboreo, etc. 

Para esto, es elemental llevar un registro escrito de 

la evolución del cultivo. o es necesario tener un 

complejo sistema informatizado, para comenzar 

basta con tener un cuaderno donde podamos 

anotar las novedades que van ocurriendo. Con 

estos datos, detectados los errores y acien os, 

podremos comenzar a planificar la nueva 

101 

campaña. Esta nueva campaña tiene una 

característica particular: climáticamente, los 

suelos de la región central del país se encuentran 

con muy buena reserva hídrica, situación que no 

tuvimos el año anterior. Pero por otra pan e, los 

bajos rindes de la gruesa complican las reservas 

económicas. 

¡Cómo afrontamos la nueva 
campaña con las reservas 

financieras y económicas escasasl 

Lo primero que se nos ocurre, es salir a buscar 

financiación para los insumos y las labores. La 

financiación de los insumos siempre ha sido la 

clave para la producción en nuestro país, ya sea a 

través de los distribuidores, las compañías y 

últimamente los bancos, con los adelantos de 

forwards y las tarjetas agropecuarias. 

O tra alternativa es aumentar el área sembrada 

para obtener un mayor beneficio y así afrontar no 

sólo los compromisos de la nueva campaña, sino 

también alguna posible inversión o algún saldo 

que pudiera haber quedado de la campaña 

anterior. 
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Es aquí donde comienza otro análisis: ¿Realmente 

vale la pena aumentar el área sembrada para hacer 

más de lo mismo? En principio la idea es por lo 

menos atendible y si los rindes en campos 

alquilados han sido buenos en un año como este, 

no es para despreciarlo. 

¿Qué sucede cuando el resultado no fue el 

esperado? En este año los rindes en muchos casos 

no logran cubrir los costos de producción y de 

alquiler. Y en función de cómo haya sido esta 

caída, por más que la próxima campaña sea 

excelente, posiblemente no compense las mermas 

de este año. 

Entre las alternativas, en principio se destaca 

revisar los costos de producción. Es muy común 

buscar buenos precios para los insumos, además 

lograr algún descuento extra por una compra no 

está de más. Ahora bien, es importante "pelear el 

precio" del insumo cuando este influye sobre el 

costo de producción de manera significativa, pero 

cuando la incorporación o no del mismo no 

cambia en demasía el costo de producción, no 

tiene sentido entrar en la discusión. Lo único que 

logramos es desgastar la relación con nuestro 

proveedor. 

El principal insumo de la agricultura en nuestro 

país es el alquiler del campo. Hoy insume en 

algunos casos desde el 45 al 55 por ciento del rinde 

para años normales y ni que hablar en años 

complicados como este. Es así como pasa a ser el 

insumo de mayor peso en el presupuesto de 

siembra y cualquier cambio que hagamos en él va 

a impactar significativamente en el resultado 

final. 
Entonces, ¿vale la pena aumentar el área de 

siembra? La respuesta luego de este simple análisis 

es simple, si nos fue bien por supuesto, sino, hay 

que buscar otras variantes. En principio están 

apareciendo cultivos alternativos que pueden 

remplazar muy bien a los clásicos trigo, maíz y 

soja. Pero dado a que son cultivos a los que aún no 

les tenemos la mano, no podríamos remplazar 

por completo los cultivos tradicionales. 

¿Qué hacemos entonces? La alternativa válida es 

la renegociación de los contratos de alquiler, 

buscando una reducción en el precio y/o 

apuntando al pago en cuotas. Lo más importante, 

volver al porcentaje de la cosecha. El dueño del 

campo que lo da en alquiler debe comprender que 

el resultado no es únicamente atribuible a la 

calidad del campo, sino a una serie de variables 

que entra en juego en la producción agrícola. 

O tra cuestión a tener en cuenta es la cantidad de 

hectáreas que estamos dispuestos a trabajar. 

Sembrar muchas hectáreas no nos asegura una 

mayor rentabilidad, aunque 

tengamos las herramientas para 

trabajarlas. Además, ¿podremos 

estar revisando todas las hectáreas en 

tiempo y forma? 

Aquí es donde cobra importancia el 

seguimiento que le hacemos a los 

lotes: el monitoreo. Este año fue 

muy particular, nos encontramos 

con situaciones que requirieron un 

seguimiento pormenorizado de los 

lotes. Las plagas, si bien tienen un 

comportamiento determinado, este año fueron 

muy explosivas y de la noche a la mañana nos 

encontramos con el lote invadido por las mismas 

sin saber qué hacer. 

El monitoreo de los lotes es una herramienta 

fundamental a la hora de comenzar la 

producción. Esta actividad nos permite detectar 

los ataques de plagas a los cultivos y anticiparnos a 

su control. De esta manera, el retorno de la 

inversión es sumamente positivo. 

Si tenemos en cuenta el costo de los tratamientos 

fi tosanitarios más el costo del monitoreo, en 

función del daño que ocasionan las plagas, lo que 

en principio parece ser un gasto termina siendo la 

inversión de mayor rentabilidad'al momento de 

cosechar. 

En síntesis, para la próxima campaña, lo 

fundamental es replantearnos lo hecho hasta 

ahora con nuestro asesor de confianza, desde el 

manejo técnico hasta el resultado económico. A 

partir de allí podremos comenzar de nuevo. 

J n 



La producción de cerdos es una muy buena 

opción, tiene una buena rem abilidad y es un 

sector que crece diariamente en nuestro país. El 

consumo de su carne, trata de hacerle frente al de 

la vacuna, que debido a sus costos reduce su 

demanda continuamente. 

Lo difícil de sortear a la hora de producir cerdos, 

es el comienzo, la instalación de un criadero. Para 

ello se requiere de mucho conocimiento, de 

fuentes confiables de asesoramiento y consulta, de 

un gran entusiasmo, pero sobre todo se necesita 

una gran cantidad de dinero y la predisposición a 

una gran inversión. 

Instalar un criadero hoy en día, implica hacerlo 

con todos los avances tecnológicos disponibles ya 

que no se puede hacer una cría a campo abierto, 

dado que en este último sistema los niveles de 

calidad y carne magra nunca serán los mismos que 

los de una cría bajo galpón. 

Un criadero disponible para todas las etapas de 

producción, desde el nacimiento hasta la venta, 

tiene un costo de instalación de 6.000 dólares por 

madre. Más específicamente, el costo es de 800 

pesos por metro cuadrado. Eso implica techos, 

ventilación, automatización de agua y comida, 

pisos especiales, cámaras, entre otros insumos. 

Finalizada dicha instalación, los costos de 

mantenimiento son despreciables. Si bien los hay, 

no influyen de manera significativa sobre la 

producción. 

"Se ha mejorado mucho el tema de instalaciones y 

es un gran avance ya que hoy instalar un criadero 

de cerdos implica una gran inversión, los costos 

son muy altos y lamentablemente si por alguna 

razón se decide terminar con el criadero, esas 

instalaciones no sirven para otra cosa", explicó 

Jorge Garnero, presidente de Sociedad Rural 

Chañar Ladeado. 

El cerdo puede comercializarse como lechón a los 

pocos días de haber nacido y también como 

cachorro, pero es un animal que se comercializa 

principalmente como capón, cuando se encuentra 



entre 90 y 110 Kg. Por encima de esos kilos, la 

venta se hace trabajosa, el animal produce más 

grasa que carne y pierde calidad. Además, las 

madres y padrillos que se descan an por cualquier 

tipo de inconvenientes, son requeridos por la 

industria para la fabricación de fiambres y 

embutidos. 

Con respecto al precio, el cerdo no tiene un 

mercado formador como Liniers en la hacienda 

vacuna, y esta sujeto a la oferta y demanda, 

muchas veces determinado por los niveles de 

importación. Cuando se abren las puertas al 

ingreso de carne fresca de Brasil, la cotización 

desciende bruscamente, mientras que cuando el 

abastecimiento de la industria surge de la 

producción nacional, se torna lo suficientemente 

rentable. 

" osotros tratamos solo la categoría capón, entre 

95 y 110 Kg, ni más ni menos de eso. El precio 

varía de acuerdo a la calidad y los diferentes 

quilajes, pero estamos pagando entre 8,60 y 9 

pesos con IVA incluido", apuntó Mauro Ferrari, 
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encargado de personal y ventas en el frigorífico 

.. Camilo Aldao", precisamente de esa localidad. 

En el tema precios, no hay que dejar de lado los 

costos de producción, los cuales varían según el 

plan sanitario de cada productor. De igual manera, 

podríamos decir que hoy en día están entre 5 y 

5,80 pesos por'kilo. 

.. Para los precios, es fundamental el hecho de que 

no se importe carne. Argentina debería ser un país 

exportador y no importador de carne de cerdo ya 

que tiene las condiciones ideales para serlo", 

aseguró Garnero. 

Carne porcina vs carne vacuna 
En el mundo se consumen aproximadamente 216 

millones de toneladas de carne, de las cuales 96 a 

104 millones son de cerdo, por lo que con el 45 por 

ciento es la carne más consumida a nivel global. 

En cambio en Argentina, los números no dicen lo 

mismo. La carne porcina no tiene una constante y 

lo que más se demanda es la carne vacuna. 

Igualmente el cerdo ha tenido un avance 

importante en estos últimos años, pero 

escasamente esta en 9 kilos por persona por año, 

de los cuales no más de 4 kilos corresponden a 

consumo de carne fresca, aunque comparándolo 

con la década anterior, es un avance grandísimo. 

.. Lo de consumir carne vacuna más que nada es 

una costumbre. Es el hábito de las amas de casa o 

cocineras de ir al supermercado y comprar, para 

cocinar, carne de vaca. Hay que ir incorporando 

de a poco la carne de cerdo en ese hábito para 

poder insertarla en la dieta", dijo Ferrari. Además 

agregó que está convencido de que cuando 

alguien prueba la carne de cerdo, no tiene vuelta 

atrás, sabe que es buena y rica y si el precio es 

menor al de la carne vacuna, comenzará a 

sustituirla de a poco. 

Generalmente el cerdo es consumido en un alto 

porcentaje en forma de fiambre, en embutidos, 

pero paulatinamente va creciendo, se va 

instalando el corte de carne fresca en la dieta de 

los argentinos. De a poco se van derribando 

ciertos mitos de que la misma fuera mala para la 

salud y los precios van torciendo voluntades, 

equilibrando cada vez más el consumo de 

diferentes carnes. 

.. Por el precio de la carne vacuna, se incrementó 

bastante el consumo de carne porcina. La gente de 

a poco se va dando cuenta que es tan rica y 

nutritiva como Jade la vaca. Hoy la carne de cerdo 

es de excelente calidad y eso es fundamental para 

el consumo", señaló Garnero. 

Años atrás los sistemas pastoriles de engorde le 

hacían una gran diferencia a la carne porcina. Con 

aquel sistema, la carne vacuna tenía un gran sabor, 

era mucho más rica que la de cerdo y se fue 

generando el mencionado hábito. 

..Hemos pasado a estos sistemas en que la carne 

vacuna tiene un gusto totalmente distinto al de 

hace unos años con el sistema pastoril. Ahora no 

se ven grandes diferencias y eso le favorece a la 

carne de cerdo", remarcó Mauro Ferrari. 



Genética e inseminación artificial 

Un tema muy importante en la producción de 

cerdos, es la genética. En el último tiempo hubo 

grandes cambios con respecto a esto, se han 

producido grandes avances y de allí se reflejan las 

mejoras en la calidad de la carne. 

"La variabilidad genética se pierde d ía a día, 

aproximadamente 150 razas de todo tipo de 

animal desaparecen por año, pero no tengo dudas 

que la genética de cerdos es la que más ha avanzado 

en nuestro país. Se nota demasiado y genera 

mucha diferencia con otros animales porque antes 

se ava n zó muy p oco y a hora m ejora 

constantemente", manifestó Edgar Mondino, 

doctor en ciencias veterinarias, dueño de la cabaña 

de cerdos C he Tapuy, de la localidad de Achiras, 

Córdoba. Por su parte, Ferrari añadió que "ha 

habido un cambio muy grande a nivel genética y 

ha mejorado mucho la calidad de la carne de cerdo 

en estos últimos años. No así la del vacuno, que a 

mi parecer se mantiene siempre constante". 

Otro punto innovador en la crianza de cerdos es la 

inclusión de la inseminación artificial. Es una 
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técnica ya vieja, pero relativamente nueva en 

nuestro país. No muchos productores eligen dicha 

opción, debido a sus elevados costos, delicado 

manejo y bajos conocimientos sobre el tema. 

Igualmente hay productores que t rabajan 

seriamente en este campo y algunos criaderos 

hacen las veces de centro de inseminación, 

teniendo animales en pensionado como se trabaja 

con los toros en los centros de inseminación 

artificial para bovinos. 

También se empieza a meter de a poco en los 

grandes criaderos, ya que al tener una gran 

cantidad de madres, la implementación de esta 

práctica reproductiva se hace económicamente 

viable. "Cuando un criadero tiene más de 200 

madres, la inseminación artificial podríamos decir 

que ya es económicamente viable. Es de gran 

utilidad para uniformar las tropas, dado que el 

cerdo es como cualquier negocio, se trata de tener 

cantidad, calidad y continuidad, entonces la 

inseminación permite uniformar las tropas y esto 

tiene resultados muy aleato rios", explicó 

Mondino. 
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Recientemente se produjo la renovación de los 

convenios entre la firma CKC y el lNTA, dando 

continuidad a un plan de trabajo que ya viene 

implementando desde hace más de 10 años. 

Por un lado se ratificó la presencia de la planta 

fabril de CKC dentro del Parque de Innovación 

Tecnológica del lNTA Castelar, y por el otro, se 

renovó la continuidad de la Asistencia Técnica 

mediante la cual, el Instituto de Microbiología y 

Zoología Agrícola de Castelar (IMYZA), 

supervisa cada una de las etapas de producción y 

analiza la calidad del producto antes de ser 

comercializado. 

La marca C KC está presente en el mercado desde 

hace más de 40 años, y a panir del año 2000 

comenzó una nueva etapa. Se firmaron los 

convenios con una institución pública de gran 

envergadura como es el INTA, para trabajar 

mancomunadamente y plasmar una sinergia que 

posibilite brindarle herramientas innovadoras y 

de excelente calidad al productor agropecuario. 
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"Estamos muy contentos, ya que esto constituye 

algo de suma trascendencia para nosotros. Es una 

característica única y distinta que tiene CKC, que 

posibilita brindarle una doble garantía al 

productor agropecuario, un doble control. Ese es 

nuestro objetivo primario; que el productor 

agropecuario pueda acceder a productos de 

excelencia", aseguró Andrés Kocmur, presidente 

de Laboratorios CKC Argentina S.A. 

Por su parte, Robeno Lecuona, director del 

IMYZA, dijo que este proceso comenzó hace 

muchos años con la asistencia técnica necesaria 

para poner a punto la planta, que fue creciendo y 

ha dado y dará muchos frutos. "Estamos muy 

agradecidos por esta relación que tenemos con la 

empresa. Esto es un muy buen ejemplo de como lo 

público y lo privado se complementan, y ambas 

partes pueden verse beneficiadas", expresó 

Lecuona. 

El fNTA acostumbra a vincularse con diferentes 

empresas, tanto en la pane vegetal como animal. 
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Se suelen realizar Convenios de 

Vinculación Tecnológica, y de 

lnvestigación y Desarrollo, como lo 

es en este caso. "Gracias a ello 

podemos plasmar muchas investiga­

ciones para que lleguen al productor 

de una forma más rápida y precisa. 

Buscamos crear conocimiento y 

beneficiar al productor, no sólo a los 

grandes productores, sino a la 

totalidad de los mismos", aseguró 

Juan Carlos Salerno, director 

interino del INTA Castelar. 

INTA Castelar tiene una alta 

producto emblemático el CKC 

Liquid Soja, a base de Bradyrhiz.o­

bium japonicum. 

capacidad técnica en lo relacionado a '---------" 

Hace 4 años, lanz.Ó al mercado un 

producto innovador que combina 

dos microrganismos en un mismo 

medio estéril: "Por un lado se 

promueve el desarrollo radicular y 

vegetativo, y por el otro la solubili­

z.ación de fósforo. Es de destacar que 

son productos ecológicos no 

contaminantes", apuntó Kocmur. 

Asimismo CKC tiene en carpeta 

nuevos trabajos en investigación y 

desarrollo. Es así que firmó un 

la producción agropecuaria. Está constituido por 

5 institutos: el de Biotecnología, Virología, 

Patobiología, de Microbiología y Zoología 

Agropecuaria y el de Genética. Esa capacidad le 

permite estar presente en muchos de los temas 

agropecuarios y tener muchos convenios de 

vinculación, canto con el sector público como con 

el sector privado. "En este caso la vinculación se 

produjo con Laboratorios CKC, y sus productos 

cuentan con la calidad que marcan las normas y 

son corroborados por la institución", indicó 

Salerno. 

Laboratorios CKC Argentina S.A., tiene una 

gama muy amplia de productos, principalmente 

biológicos, llamados comúnmente Inoculantes y 

Promotores de Crecimiento (PG PR), siendo su 

convenio de confidencialidad con el lnstituto de 

Genética para el desarrollo de nuevos productos, 

acordando paralelamente un programa de trabajo 

para la realización de ensayos a campo. 

Conjuntamente, participa de un Programa de 

Responsabilidad Social Empresaria (RSE), por el 

cual colabora con la fundación ArgenlN TA para 

la concreción de programas de capacitación para 

estudiantes universitarios en las últimas etapas de 

su carrera. 

"Es una forma de devolver todos los beneficios 

que se logran mediante estos convenios. Poco a 

poco van a ver la luz diferentes investigaciones, y 

podremos felizmente plasmarlas en el mercado", 

concluyó el presidente de Laboratorios CKC 

Argentina S.A. 

SEGURIDAD ELECTRONICA 



En esta tercera entrega del informe de CRA del 

ciclo De la Tierra a la Mesa los técnicos de la 

entidad analizaron los precios que perciben, en 

promedio, los productores agropecuarios por los 

alimentos que producen y lo que pagan los 

consumidores por yerba mate, carne aviar, aceite 

de girasol, arroz y cebolla. 

Carne aviar 
·El productor recibe por un kilo de pollo vivo 0,68 

peso y por un kilo al rinde 0,76 peso. 

·Por un kilo de pollo entero, el consumidor paga 

en góndola 11 ,5 pesos, 1400 por ciento superior es 

el precio que paga el consumidor con respecto a lo 

que percibe el productor. 

·Por un kilo de pechuga de pollo, el consumidor 
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paga en góndola 32 pesos. En una 

suprema de pollo, 4100 por 

ciento superior es el precio 

que paga el consumidor. 

·Por un kilo de pata y 

muslo, el consumidor 

paga en góndola 16 pesos, 

2000 por ciento superior es el precio que paga el 

consumidor con respecto a lo que percibe el 

productor. 

-En el 20 11 se faenó un total de 683 millones de 

cabezas, Entre Ríos y la provincia de Buenos Aires 

son los principales polos productivos. 

Cebolla 
Por un kilo de cebolla, el consumidor paga en 

góndola 4,5 pesos, y el productor recibe 0,52 peso. 

Es 800 por ciento superior el precio 

que paga el 

respecto a lo que percibe el 

productor. 

Provincia de Buenos Aires y 

en much a menor medida 

Santiago del Estero y Río Negro son las 

principales productoras. 

El sector hortícola es determinante para el 

Producto Bruto Agrícola de algunas regiones, 

como la del valle bonaerense del Río Colorado, 

implicando el 75 por ciento del mismo. La cebolla 

representa el 95 por ciento del PBA hon ícola. 

6t> 
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683 familias más en la provincia, ya cuentan con su casa propia. 
Seguimos construyendo nuestro hábitat. Seguimos creciendo. 
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Arroz 
Por un kilo de arroz, el consumidor paga en 

góndola 7,50 pesos. El productor recibe 0,95 peso 

por un kilo y 1,46 pesos del kilo 

al rinde. 

El 410 por ciento superior 

es el precio que paga el 

consumidor con respec· 

to a lo que percibe el productor. 

Entre Ríos, Corrientes y Santa Fe son las tres 

principales provincias productoras en ese orden. 

El gasoil ocupa el 25 por ciento del total de los 

costos que tiene el productor arrocero. 

Argentina es uno de los países con menor 

consumo per cápita. 

Yerba mate 
Por un kilo de Yerba mate, el consumidor paga en 

góndola 22 pesos, y el productor recibe 6,90 pesos 

por un kilo. 

Es 220 por ciento superior el precio que paga 

el consumidor con respecto a lo que percibe 

el productor. 

Misiones es la principal productora 

con el 90 por ciento del mercado. La 

sigue Corrientes con el 10 por 

ciento. 

204.220 has., tr.tbajan 17.500 productores que en 

su gran mayoría poseen una superficie, cómo 

máximo, de 10 Has. 

Aceite de girasol 
El consumidor paga en góndola 11 pesos por litro, 

y el productor recibe 3,70 peso por un kilo. 

Esto quiere decir que 200 por ciento 

superio r es el precio que paga el 

consumidor con respecto a lo que percibe 

el producto r. 

Argentina es el cuarto productor 

mundial de aceite de girasol 

con el 9 por cien to de..-­

panicipación en el merca- -

do. .,, 
A rgentina es el tercer 

exportador mundial con un 16 

por ciento de participación en el mercado. 

Buenos Aires concentra más de la mitad de la 

superficie sembrada (52 por ciento), 

seguida po r La Pampa {18 por ciento), 

Santa Fe (10 por ciento) y Chaco (10 

por ciento). 

El precio del aceite de girasol al 

consumidor se triplicó desde 2008. 

Mientras que el precio al productor está 

por debajo de 2008. 

Fuentes de informoción: asociaciones de consumidores, cadenas de supermercados, el Mercado 

Central de Buenos Aires. productores. olmocenes. verdulerfos. cornicerfos y corredores. 

Fuente:CRA 
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Finalmente la Bolsa de Comercio de Rosario 

parece interesada en resolver el problema del 

sector lechero y aprobó la propuesta que habían 

presentado, hace ya tres años, diferentes 

entidades de la lechería, de la necesidad de un 

mercado físico de lácceos. Es un trabajo a largo 

plazo y se irá avanzando de a poco, paso a paso, 

para que la leche finalmente pueda tener su 

mercado, al igual que los cereales. 

"La BCR tiene como misión la construcción de 

mercados para generar transparencia en las 

transacciones. Nosotros logramos sensibili­

zarlos para que eso ocurra en el tema lácteo", 

apuntó el ingeniero agrónomo Eduardo García 

Maritano, presidente de Plassaco. 

Muchos productores suelen equiparar mercado 

con precio, pero son dos cosas distintas. El 

precio equitativo surge de mercados que 

funcionan institucionalmente, donde los 

agentes que operan en él, lo hacen con precios 

que representan la realidad comercial del 

momento. 

"Cuando se trabaja en forma institucionalizada, 

todos los integrantes negocian tranquilos, sin 

esperar que alguien les pueda modificar o quitar 

algo de lo que deberían recibir", dijo Maritano. 
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El armado de un mercado institucional requiere 

4 pasos fundamentales: Primero se debe tener 

un bien negociable definido, no se puede 

comprar y vender o ponerle precio a algo que no 

se sabe qué es. Luego, se comienza a poner un 

precio y el promedio de las operaciones que se 

realizan sobre ese bien transable, forma la 

pizarra, el precio de referencia. El tercer paso es 

la formalización de la transacción, debe haber 

un consentimiento de ambas partes, un 

contrato. Por último, se necesita un árbitro, un 

tercero que sea capaz de imponer justicia para 

obtener la transparencia deseada. 

"Por el momento, dimos un gran paso con la 

Bolsa, ellos están de acuerdo en empezar a 

trabajar para armar un mercado que tenga estos 

cuatro pasos por lo que vamos por buen 

camino", indicó el dirigente. 

Lo que hará la Bolsa de Comercio de Rosario, es 

crear un tribunal lácteo para que aquellos que 



---------------------- WWW.CONEXIONRURALCOM 

ll 1 . 1 ' ... , 

" ' " 11' - -. {'' ' .-., .. 
11111 'J'. ,,,_J 

' ~\r 
'Veremos que hacen aquellas 

empresas que dicen ser serias 

cuando se les pida firmar un 

contrato supervisado por la Bolsa" 

estén de acuerdo en firmar contratos, estén al 

tanto de que contarán con un arbitraje. Si por 

alguna razón, una de las partes no cumple con 

las pautas indicadas, la BCR comunica a todo el 

sector sobre lo sucedido y los involucrados 

perderían seriedad. 

Lo primordial para los productores lecheros y la 

Bolsa, es que se puedan formalizar las 

transacciones por medio de los mencionados 

contratos, por lo que comenzarán trabajando 

fuertemente en eso, para lograr la transparencia 

deseada por el sector. "Lo que se hace hoy con la 

leche es ilegal ya que no se puede comprar y 

vender a través de contratos verbales, porque 

uno siempre sale beneficiado", manifestó el 

presidente de Plassaco. Además, agregó que se 

sabe que el que no quiera firmar o no esté de 

acuerdo con esto, es porque no está dispuesto a 

cumplir los contratos. 

qué hacen 

dicen ser serias cuando se les pida firmar un 

contrato supervisado por la Bolsa", expresó 

Maritano. 

La Bolsa logró un instrumento instituciona­

lizado con el Rosgan, el mercado ganadero, y fue 

mucho más rápido que en este caso. Es que en 

aquel sector ya había muchos elementos de 

antemano como remates televisados, consig­

natarias y productos tipificados. En el tema 

lechero no hay nada y el avance se dará 

lentamente. 

La Bolsa comenzará con el ofrecimiento de estos 

contratos en forma voluntaria y sin obligar a 

nadie. También se pondrá en marcha una 

campaña de difusión muy grande, para llegar a la 

totalidad de los productores y despejar cualquier 

tipo de dudas. "H ay que explicar bien como será 

esto, que en realidad va a ser lo mismo que pasa 

con los cereales", aseguró el profesional. 

En cuanto a los diferentes mercados a nivel 

mundial, García Maritano expresó que lo que 

pasa en Argentina, no se da en ninguna otra 

parte del mundo y el mercado de cereal local 

tiene características únicas. "No existe en otra 

parte del mundo una entidad, que hace de 

mediador entre ofena y demanda, con un 

capital tan fuerte como es la Bolsa en nuestro 

país", explicó el profesional y agregó que los 

europeos, hace dos o tres años, llegaron a la 

conclusión que necesitan formalizar las 

transacciones entre productor e industria con 

contratos, pero no avanzan porque no tienen un 

arbitraje. 
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Cosecha fina 

Muchas dudas, 
poco TRIGO 

Debido a los problemáticas de comercialización del trigo, para la 

próximo campaña se prevé un porcentaje de producción demasiado 

bajo de dicho cultivo. Ricardo Pozzi, integrante de CREA, comenta 

sobre los problemas que podrían surgir debido a esto y menciona 

algunas alternativas. 

Se espera para esta campaña de cosecha fina, una problema político más que económico, al no 

merma muy importante en cuanto a la existir un plan agrícola nacional serio en el cual se 

producción de trigo a pesar de las excelentes pueda confiar, los productores están atados y no se 

condiciones para su implantación. Es que el animan a producir trigo", apuntó el profesional. 

sistema comercial no muestra cambios y los 

productores no se convencen de hacer el cultivo. 

A nivel surde Santa Fe, se puede decir que sólo del 

20 al 25 por ciento de la superficie de cosecha fina 

va a ser sembrada con trigo. "'Creo que se va a 

sembrar en situaciones donde los lotes lo requieran 

por su fenilidad, a panir de esto podemos 

confirmar una merma muy grande en la 

implantación de este cultivo", explicó el ingeniero 

agrónomo Ricardo Pozzi, integrante de CREA y 

asesor privado. 

Según estadísticas del MinAgri, desde el año 1969 

nunca ha habido 5 

"Es un problema político más que 

económ1co, al no ex1st1r un plan 

agrícola naoonol" 

Hoy en día las condiciones de humedad del suelo y 

los daros para el resto del año prometen que habría 

muy buenos rendimientos y muy buena 

producción, pero los productores no tienen la 

certeza de cuándo van a poder vender el trigo, ni 

cómo lo van a vender y a qué precios. Y si hoy se 

analiza el margen de lo que pueda llegar a dejar el 

cultivo, básicamente es negativo. "El mundo está 

subvencionando el cultivo de trigo, los franceses 

hectáreas sembradas, como reciben 400 dólares por hectárea, lo mismo ocurre 

11,;f.J.~~~i\JI!:\!~\ viene sucediendo desde la en Canadá y en Australia, pero lamentablemente 

campaña 2008/ 2009 no acá y con esta situación la gente directamente 

hasta la actual. "Es un no va a sembrar, es entendible", señaló Pozzi. 



El cultivo de trigo es de mucha importancia 

teniendo en cuenta la ferti lidad del suelo, deja 

residuos como rastrojos que son fundamentales 

para recomponer la materia orgánica del suelo, 

que genera cambios primordiales en la estabilidad 

del suelo y su absorción de agua. 

Su relación carbono.nitrógeno es muy alta y esa 

ventaja hace que devuelva ferti lidad al suelo. "Lo 

que estamos haciendo con todo esto y con la soja 

es una exportación de fert ilidad, un regalo de 

fertilidad al mundo sin poder devolverlo"', 

manifestó el referente de CREA. No sería tan 

relevante dejar de sembrar trigo un año, pero 

como se mencionó anteriormente, ya hace varias 

campañas que se viene disminuyendo el área 

sembrada con este cereal. Lo mismo comienza a 

pasar con cebada y se prevé que pasará con maíz. 

"Si vamos a terminar todos con soja, imagínense 

en unos años una especie de suelos pelados, 

susceptibles al planchado, el pisoteo, al golpe de la 

gota de agua en el suelo. La soja básicamente no 

deja nada en el suelo", indicó el asesor privado. 
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El cultivo de trigo se caracteriza por 

ser bien federal ya que se extiende 

desde la región norte de Santa Fe, 

hasta el sur de la provincia de 

Buenos Aires. En la medida que 

uno avanza hacia el norte, los 

rendimientos van disminuyendo, 

pero la cantidad de residuos que va 

dejando aumell(a. Es que en esa 

zona produce menos grano y deja 

más rastrojo, una característica 

muy importante para un lugar donde los suelos 

son más susceptibles que en la zona centro. "Si 

rinde poco, el precio está bajo y encima no se lo 

van a dejar vender, la gente directamente va a 

abandonar el trigo en esa zona", remarcó Pozzi. 

En el sudeste del país, prácticamente toda la zona 

se va a dedicar a la cebada este año, un cultivo que 

desde el punto de vista de la fertilidad es 

prácticamente lo mismo que el trigo. 

Debido a esta problemática, en el ambiente 

empiezan a sonar diferentes alternativas para la 

próxima campaña. En mayor número se habla de 

cebada, pero también suenan las posibilidades de 

hacer colza, garbanzo, lenteja y arvejas entre 

otras. "En general creo que es muy poca la gente 

que va a hacer otros cultivos, no va a pasar más allá 

de un 5 por ciento", dijo el ingeniero. 

En el número anterior de Conexión Rural, se 

mencionó la alternativa del garbanzo y sus 

dificultades para producirlo. 

En esta oportunidad, Pozzi da un pantallazo de 

otra opción, la colza. "En colza se necesita mucha 
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experiencia ya que es un cultivo 

muy delicado, tiene la semilla 

muy chica y tiene problemas de 

control de malezas, enferme­

dades e insectos. Hay que 

conocer este tipo de problemas, 

estudiarlos y saber cómo 

manejarlos", explicó el profe­

sional. 

También hizo alusión a que el 

margen final es excelente, pero 

uno no puede remplazar el 100 por ciento de la 

superficie de un día para el otro, se necesita de un 

tiempo de transición. 

Para redondear el tema de alternativas, Pozzi 

mencionó las legumbres. "Las legumbres se 

pueden hacer siempre y cuando el año sea 

relativamente seco y se disponga de sitios parejos 

donde no haya estancamientos de agua ya que son 

cultivos muy sensibles y donde aparece un 

charquito, aparece una enfermedad", expresó el 

integrante de C REA. 

Para finalizar se refirió al trato del Gobierno para 

con este tema del trigo y su importancia en la 

fertilidad. "En el mes de abril fue la Reunión 

Nacional y Latinoamericana de la Asociación 

Ciencias de Suelo y no asistió ni el presidente del 

INTA, ni el ministro de Agricultura, ni el 

gobernador o algún remplazante de Buenos Aires 

que fue la provincia sede. Eso marca a las claras el 

poco interés que existe, a nivel nacional, del 

cuidado del recurso más importante que tenemos 

los argentinos", concluyó el asesor. 



La región CREA Sur de Sama Fe, tiene nuevo 

coordinador: Santiago Gallo reemplazará en el 

cargo a jorge Minteguiaga, en una zona muy 

amplia ubicada en el centro del país, en la que se 

encuentran muchos gmpos CREA con más de 20 

años de antigüedad. 

"Tengo muchas expectativas, hay mucha 

experiencia, mucha riqueza humana para poder 

explorar y ejercitar la metodología de compartir 

vivencias e ideas y enriquecerse mutuamente", 

afirmó Gallo. El nuevo coordinador ya se 

encontraba trabajando como asesor en CREA 

Cañada Seca, que abarca la zona sur de Córdoba, 

llegando hasta la localidad de Laboulaye; el sur de 

Santa Fe, hasta Rufino y norte de Buenos Aires, 

hasta la localidad de Vi llegas. 

El dirigente remarcó que pretenden generar un 

ámbito donde se pueda intercambiar lo técnico y 

también lo empresarial, y además buscarán la 

vinculación con otras instituciones como 

universidades, rNTA y todo el medio donde esta 

inserto el campo. 
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"Estas son las dos grandes líneas que vamos a 

tratar de llevar a cabo, volcando la experiencia de 

todos", aseguró Gallo. 

Las diferentes regiones C REA, organizan todos 

los meses distintos Congresos zonales y Jornadas 

de Actualización Técnica Q A T). En estos eventos, 

se indaga sobre cuestio nes técnicas y 

coyunturales, así como aquellas ligadas a la 

organización. "En mayo hicimos la Jornada de 

Actualización Técnica de trigo, y más adelante 

llevaremos a cabo las de maíz y soja. Además en 

octubre habrá un congreso zonal donde van a 

participar todas las empresas de la 

región", anticipó el nuevo coor­

dinador. 

En varias oportuni­

dades hemos hablado 

de la sequía que se 

sufrió este año y los problemas que le 

ocasionó la misma a las cosechas de soja y maíz, 

reduciendo marcadamente los rindes esperados. 

Santiago Gallo comentó que la zona más afectada 

fue el sur de Santa Fe y sur de Córdoba, mientras 

que más hacia el norte se divisaron algunas 

mejoras. 

"Desde Venado Tuerto hasta La Carlota se podría 

301 

decir que fue la zona más afectada, 

principalmente en maíz, donde se vieron rindes 

muy desparejos, con lotes de O a 100 quintales. 

Hacia la zona de Rosario, el promedio fue un 

poco más alto y ya en la zona de Arenales fue 

bastante mejor, principalmente en soja que fue la 

menos afectada", explicó Gallo. 

En cuanto a soja de segunda, la cosecha está 

bastante avanzada y comienza a llegar a su fin con 

ciertas mejoras respecto a la de primera. "Si uno 

mira el promedio del año pasado con respecto a 

éste, el impacto más alto fue en soja de primera. 

"Esto tiene un impacto económico 

muy fuerte, sobre todo en campos 

alquilados" 

Las lluvias de febrero y marzo hicieron mejorar a 

las sojas de segunda sembradas más tarde", 

expresó el técnico. 

Con respecto al número total de toneladas a 

cosechar, principalmente en maíz donde quedan 

algunas hecd.reas por trillar, las tendencias siguen 

siendo hacia abajo comparándolas con las 

perspectivas que había en un principio. Se espera 

entre un 10 y 15 por ciento menos de lo que 

habían dicho las bolsas. 

"Esto tiene un impacto económico muy fuerte, 

sobre todo en campos alquilados. Si uno suma los 

valores de alquileres y lo que cuesta hacer el 

cultivo, el más caro por cierto, se obtienen 

pérdidas muy grandes", concluyó Gallo. 
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La producción agropecuaria 

moderna exige de un marcado 

profesionalismo. Cuando contrate a un 

ingeniero agrónomo asegurase que esté 

matriculado y habilitado. 

No es más caro y es mas seguro. 

Esunconsefodtl 
111.. ~COLEGIO DE 
" INGENIEROS AGRÓNOMOS 1 Provincia de Santa Fe· Ley 10.780 
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NUEVO RHIZOFLO PREMIUM TRIGO. 
EL ÚNICO BIOFERTILIZANTE CON DOS PROMOTORES DE CRECIMIENTO. 

Admwm.ct6n y Yentu: Montnquleu 520 (Cl 437fCF) CA.a.A. 
Tell'Fu:(01 1)4941 ·S777(rotatlvas)·emaff :~ 

mayor desarrolle> raellcular y vegetativo. 
mayor Cl8CmiBnlD y prol8cci6f1 lllosanftarla. 
mejor aprovechamlenlo de agua y nutrientes. 
mejor l8llllllSfa del culllvo a distintos factlll8s de eslrés. 
excelente aporte de nllr6Qeno. 
Optima SOlublllzaclOO del fósforo. 

o.p6sho c.ntnl: Av. AINndo AkClfUI 2655 (C1·07Hlll) CA8.A 
l'tant. lndusuW: ~de lnnovldófl TecnológlQ INTA c.ut.Ur 

www.ckc.com.ar 
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