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La última reunión ordinaria de la Mesa Nacional 

tuvo lugar en Rosario y Conexión Rural tuvo la 

oportunidad de dialogar con Andrés Egli, 

integrante de la Mesa Nacional de Lechería por 

CRA. Comentó entonces que se estuvo 

evaluando el anuncio del Gobierno nacional de 

un acuerdo llevado a cabo con algunas cámaras y 

usinas de leche sobre un determinado aumento 

del precio del producto que para ellos es 

insignificante, por lo que el 28 de marzo en 

Rafaela se inició una movilización (NdeR: al 

cierre de esta edición se estaba desarrollando con 

una gran cantidad de participantes). 

Lo que se reclama es que el aumento del 7% del 

mes de marzo, no concuerda con el 15% que 

habían acordado las cámaras de Santa Fe y 

Córdoba con los productores en el mes de enero, 

además era un aumento que la industria ya había 

anunciado. Piden que los compradores se 

disputen la leche que necesitan y paguen precios 

viables para todos. 

"Se necesita transparencia, que la industria si 

puede pagarlo lo pague y no que se pongan de 

acuerdo entre ellos para arreglar otra cosa. 

Queremos saber lo qué se está cobrando en 

distintos lugares, cuál es la calidad de la leche, y 

que se implementen políticas que le permitan a la 

industria equiparse e invenir, y así lograr que el 

crecimiento que tuvimos en 2011 pueda repetirse 

o acercarse en 2012. C recimiento que, mayori· 

tariamente, tiene que dirigirse a la exportación", 

manifestó Egli. 

Existe una gran diferencia entre los dos extremos 

de ésta cadena. Por un lado el incremento en los 

últimos años de los precios en las góndolas, y por 

otro el reclamo de los productores por un 

aumento en el precio que no están obteniendo. 
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Al respecto, Egli comentó que cuando hablan de 

transparencia también se refieren a esto, ya que 

el consumidor en las góndolas cada vez paga 

más aumentos pero ellos no reciben ese 

mis'mo incremento en el precio inicial 

de la leche, el cual se está manejando 

entre 1,40 y 1,50 peso. En algunos 

casos, ciertos productores reciben 

más, otros menos, pero se maneja 

en esa banda. 

"No decimos que siempre sea un 

problema de venta de la fábrica, 

sabemos que muchas veces hay 

industrias que pueden tener algún problema, 

pero no en todo momento y realmente eso 

tampoco se conoce muy bien. Hay que reconocer 

que hubo algunos aumentos sobre los meses de 

enero y febrero, pero estamos hablando que los 

incrementos de costos son mucho más 

significativos que los de precios en lo que va del 

año", agregó Egli. 

Sabemos que el productor lechero corre con 

c iertas desventajas, constantemente está 

entregando un producto que no sabe por cuánto 

lo va a vender ni cómo y cuándo se lo van a pagar. 

Es un producto perecedero que debe entregarse 

rápidamente y no es posible almacenarlo en el 

tambo. Por eso los productores de leche hace un 

tiempo que vienen requiriendo cienas políticas 

que los favorezcan. No tienen dudas que la salida 

al crecimiento es la exponación y aseguran que el 

mercado interno está bien abastecido, que se 

puede aspirar a mejorar su distribución, pero lo 

que está faltando es crecer en la exportación. 

"H abría que apuntar a que las Pymes puedan 

incrementar la exportación y que las grandes 

industrias también puedan invenir y hacer un 

crecimiento en capacidad instalada y mantener 

este crecimiento que tan bien ponderó nuestra. 

Presidenta", dijo Egli. 

Además se refirió al problema que enfrentan los 

tambos de menor escala. En tal sentido, afirmó 

que existe una gran diferencia entre tambos de 

mayor extensión o llevados a cabo en campos 

propios con respecto a tambos pequeños o 

instalados en campos alquilados. Estos últimos 

son los primeros que sufren el tema de la 

competencia y no quieren dejar de ser 

productores de algo que es realmente interesante 

y viable. 
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"Habría que apuntar o que los Pymes puedan ~ ..... 
incrementar lo exportación" 

El dirigente también hizo alusión a que no sólo se 

quejan por el precio de la leche sino que, además, 

tienen muchos puntos que proponer, entre otras 

cosas, para que las políticas sean más adecuadas y 

ayuden al mantenimiento y crecimiemo de la 

cadena productiva. 

Luego concluyó "La idea es no bajar los brazos y 
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luchar por esta transparencia, por este creci­

miento no sólo en los grandes. Nuestro país 

proclama políticas de distribución de ingresos, de 

crecimiento de los más débiles y este es uno de los 

lugares en el que si el precio es justo el más débil es 

viable, si el precio es injusto sólo resisten los más 
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Pedro Courreges, titular de Agroaéreo; Alberto Malmantille, ingeniero 

del INTA Venado Tuerto; Martin Fraguio, director de MAIZAR 

Argentina y Miguel Colvo, presidente de AC:SOJA, hacen un anólisis 

profundo sobre las campañas de maíz y soja. Detalles sobre los 

impactos de la sequía, rindes y también algo de lo que se viene: la 

siembra de trigo y la campaña de maíz para el próximo año. 

Seguramente este sea el peor de los últimos años 

para los diferentes cultivos de la zona, la sequía los 

afectó demasiado, sobre todo en diciembre y 

enero, y las lluvias que vinieron después 

complicaron la cosecha. Sin dudas el más 

perjudicado es el maíz ya que tuvo muy pocas 

precipitaciones sobre el inicio, por lo que los 

rindes van a estar demasiado afectados y muy por 

debajo de las expectativas para la zona. Todo 

dependiendo del híbrido que se haya sembrado, la 

calidad del lote y obviamente la fecha de siembra. 

"Se ven diferencias de rlnde muy significativas en 

distintas zonas y también a veces en el mismo 

campo o lote. Como se esperaba, los primeros 

rindes fueron bastante malos, entre 30 y 50 

quintales. No obstante1 quiero aclarar que 

también hay productores que han levantado lotes 

de 100 quintales", explicó Pedro Courreges, 

titular de Agroaéreo Venado Tuerto. Además 

agregó que muchos lotes aparentan ser muy 

buenos pero al examinarlos más de cerca, 

abriendo las panojas, se puede observar que las 

espigas tienen muy pocos granos. 

Paralelamente, el ingeniero del fNTA Venado 

Tuerto Alberto Malmantille, aseguró que "los 

lotes de maíz que se cosecharon en el sur del 

departamento arrojaron rindes de 35 quintales, lo 

cual es muy bajo para la rona. Teniendo en cuenta 

lo que son los costos para este cultivo, en campos 

propios se puede llegar a solventar bastante bien 

pero en campos alquilados se podría decir que es 

todo pérdida". 

"El rendimiento nacional estaría por debajo de los 6 mil kilogramos, que sería 
mós o menos como el de 2008", señaló Mortln Frogufo 
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"Los primeros rindes 
fueron bastante malos, 

entre 30 y 50 quintales" 

Se estima que el área sembrada ronda los 4 

millones 900 mil hectáreas y el área comercial 

alrededor de 3 millones 700 mil hectáreas. Al 

respecto, el director de MAIZAR Argentina, 

Martín Fraguío pronosticó que "si se habla de 

unas 22 millones de toneladas en total, teniendo 

en cuenta el área sembrada, el rendimiento 

nacional estaría por debajo de los 6 mil kilos, que 

sería más o menos como el de 2008" 

En cuanto a soja también se observan situaciones 

muy dispares con cultivos muy buenos y otros no 

tanto. Sin dudas que mucho tiene que ver el 

accionar de la lluvia sobre ellos. Hay datos de la 

ciudad de Casilda donde se estuvieron 

cosechando algunos lotes y los resultados no 

pasan los 30 quintales, por lo que se está 

empezando a ver una depresión del rinde bastante 

importante. 

"Las lluvias de febrero y marro favorecieron 

mucho a la soja y pudieron compensar un poco la 

falta de plantas y chauchas que se veía. Las sojas 

de segunda están bastante buenas ya que les llovió 
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oportunamente y si no hela temprano habrá 

rindes buenos. En general se va a notar una 

disminución del rinde promedio en la wna pero 

no será tan importante como la del maíz", 

manifestó Courreges. 

Otro problema es la abundancia de lluvia, si bien 

los cultivos estaban necesitando agua, las grandes 

precipitaciones no lo favorecen. Comienzan a 

ve"e granos hinchados por la humedad y 

aumenta la cantidad de grano dañado, chuw o 

podrido. Además de haber lotes listos para 

cosechar que deben posponerse por la continua 

lluvia. 

En cuanto a enfermedades se vio poco este año, se 

empezó a ver sobre el final algo de mancha ojo de 

rana y bacteriosis, salvo sojas de segunda que no 

corren con la misma suerte. 

"Se ven muchas enfermedades en sojas de 

segunda y un importante ataque de chinches. 

Igualmente el cultivo está muy bien, lo que se 

sembró en diciembre tuvo un llenado de granos 

bastante importante y se estiman buenos rindes. 
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En cambio las sojas que se sembraron a mediados 

de enero se atrasaron bastante y van a rendir un 

poco menos. También habrá que estar muy alerta 

a las heladas tempranas", dijo Malmantille. 

Para hablar de números, podemos decir que se 

esperan una.s 46 millones de toneladas, 

aproximadamente, entre las casi 19 millones de 

hectáreas sembradas en el país. Antes de la 

campaña, las expectativas eran llegar a los 53 

millones de toneladas y la merma de r inde que se 

espera hace subir de a poco el precio del cultivo. 

"'Los números de los que se está hablando han 

generado un estímulo que, mediante un juego de 

oferta y demanda, hace que se recuperen mucho 

los niveles del precio de la soja. Si se hace una 

"Con estos rindes en campos 

alquilados se podría decir 
que es todo pérdida" 

Aberto Malrnontie, 

ingeniero del INTA 

Venado Tuerto 

proyección, esto es sumamente positivo para el 

productor, el país y la sociedad. Ojalá los buenos 

precios duren y sigan creciendo", dijo Miguel 

Calvo, presidente de ACSOJA. 

Campaña de maíz 2012/2013 

Si hablamos de la próxima campaña del maíz, la 

que se estaría sembrando en este 2012 para 

cosecharse en 2013, se puede decir que las 

condiciones serían inmejorables. Está lloviendo 

bien, hay muy buena humedad y los 

meteorólogos anticipan que no va a faltar agua 

como faltó este año, por lo que técnicamente sería 

un año ideal para implantar gramíneas. Pero el 

productor se enfrenta a un gran problema que es la 

comercialización. Si el gobierno cierra la 

exportación y sigue con la política de privilegiar 

12 f 

el consumo interno, va a ser muy complicado y se 

empieza a hablar de que va a disminuir el área. 

"'Los productores que alquilan van a estar muy 

complicados, no van a tener los fondos necesarios 

para financiarse y deberán pactar alquileres a 

largo plazo o buscar financiación en los 

proveedores. Pero lo que se está hablando de la 

disminución del área no creo que se de, es un 

cultivo necesario para el país y para el productor 

mismo en la rotación", dijo Pedro Courreges. 

Es muy importante para el productor que el 

mercado de maíz mejore rápidamente para poder 

recibir el valor real del producto. Si esto ocurriera, 

aún con rindes no tan buenos, se podrían cubrir 

los gastos de siembra y producción. "En otros 

países los circuitos comerciales internos apuntan 

a que todo sea más flexible y transparente para 

que nadie pueda tomar una posición dominante, 

no hay costos de transacción o de riesgos y el 

consumidor termine pagando un buen precio. En 

Argentina eso está costando mucho", aclaró 

Fraguío. 

Se aproxima la siembra de trigo 

Por otra parte, se viene la siembra del trigo y los 

problemas para el productor se incrementan aún 

más en este cultivo. Es una zona en la que se hace 

bastante trigo generalmente, pero hace un par de 

años que el área viene disminuyendo notable­

mente y el año pasado se pudo ver un 40% menos 

que en el 2009. 
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"Ojaló los buenos precios duren 
y sigan creóendo" 

Miguel Calvo 

Por pane del gobierno no se ven señales de 

mejorar la rentabilidad, el mercado está cerrado y 

todavía hay cosechas del año pasado sin vender 

por lo que los productores tienen cierta 

incertidumbre, no saben qué hacer y buscan 

alternativas. Mucha gente esta pensando en 

sembrar garbanzo, lenteja o colza aunque sean 

"Los cultivos alternativos también tienen una 

difícil comercialización y se necesita un 

monitoreo mucho más intensivo que en trigo ya 

que tienen muchas enfermedades y un problema 

muy grande que son los insectos. Con los precios 

que tiene la arveja hoy, para equiparar al trigo 

debería rendir alrededor de 30 quintales pero no 

es fácil llegar a ese rinde en arveja", explicó 

Malmantille. 

También se espera que, como viene sucediendo, 

aumente nuevamente el área de cebada. 

Indudablemente es una muy buena alternativa 

para el trigo y sus problemas de comercialización. 

"La cebada es un cultivo que está rindiendo muy 

bien, se adapta muy bien al suelo y además 

entrega el lote 15 o 20 días antes que el trigo ya que 

se cosecha antes, con lo cual se puede implantar 

una soja de segunda con anterioridad y tener 

expectativas de mejores rindes. Yo creo que es 

factible que este cultivo siga creciendo", aseguró 

Courreges. 



Cristian Amuchóstegui, presidente de la Bolsa de Comercio de Rosario 

analiza la situación de los mercados de granos en Argentino. Asegura que 

la mejor opción son los mercados institucionalizados y presenta un plan de 

capacitación que la Bolsa les propone a los productores. También habla de 

la campai'la de trigo y el futuro del precio de los granos. 

"Los mercados de granos no están funcionando 

bien, salvo algunos productos como la soja, que es 

lo que mejor funciona¡ el sorgo, el girasol y la 

cebada que está empezando a marchar gracias al 

volumen que tiene. Pero por otra parte los 

mercados tradicionales como trigo y maíz están 

bastante afectados por medidas oficiales que 

restringen su desarrollo y el productor está 

obteniendo un precio más bajo", explicó Cristian 

Amuchástegui, presidente de la Bolsa de 

Comercio de Rosario. 

La comercialización de estos dos cultivos es un 

dolor de cabeza para los productores, ya que dadas 

las condiciones del mercado, con limitación de 

exportaciones, se genera una sobreoferta y el 

productor se ve obligado a resignar entre SO y 60 

dólares en trigo y unos 40 o 50 dólares por 

tonelada en el maíz. Eso implica una porción muy 

importante de sus ingresos. 

Se sabe que además de la comercialización de 

granos en mercados institucionalizados, el 

productor puede llevar a cabo una venta directa. 

Sucede que p o r una conveniencia de 

determinados momentos. el productor elije esa 

opción que le da ventajas que el mercado no le 

estaría ofreciendo. Pero si hacemos un planteo a 

largo plaw, al productor realmente le beneficiaría 

que haya un mercado transparente con un precio 

de referencia que pueda guiarlo en sus decisiones 

de siembra y producción. 
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"Los mercados de granos 

no estón funcionando bien" 

En Argentina hay muchos productos que no 

tienen mercado, tales como el arroz, el garbanzo y 

la leche entre Qtros. En esos casos el productor 

tiene que enfrentarse mano a mano con el 

comprador y, evidentemente, no está todo el día 

comercializando, no es un especialista y necesita 

ciertas referencias. 

.. La formación del mercado a través de corredores 

hace que haya una concentración de la oferta 

capaz de poder enfrentar a la demanda 

concentrada que busca comprar barato. De esta 

manera el negocio es más equiparado que el de la 

demanda con productores medianos y pequeños 

que pierden la pulseada y resignan mucho precio. 

Pero el tema del maíz y el trigo tiene que ver con 

decisiones polhicas que llegan desde el Gobierno 

nacional", dijoAmuchástegui. 

Hoy en día, la interferencia producida por las 

limitaciones a la exportación, hace que no haya 

forma de comercializar dichos productos. El 

productor no puede vender y si vende está 

obligado a resignar una parte muy importante del 

precio. La campaña de trigo se aproxima y 

Arnuchástegui comenta sobre las respuestas del 

gobierno al proyecto de Agricultores Federados 

Argentinos, al cual estuvieron acompañando 

agregándole criterios propios de la Bolsa. 

.. Realmente tuvimos una ilusión muy grande, el 

ex ministro de agricultura Julián Domínguez 

parecía que en definitiva compraba ese proyecto. 

Después en la práctica hemos vuelto a los 

permisos de exportación en forma parcializada y 

direccionada a determinadas firmas. Entonces el 

mercado no funciona, porque cuando el gobierno 

libera, el comprador ya adquirió a precios mucho 

más bajos y no sale a comprar al mercado", aclaró 

el presidente de la Bolsa de Comercio de Rosario. 

Aseguró que es un problema que se viene dando 

desde hace varios años y sería momento de re 

pensar el sistema, ya que no funciona bien ni para 

el productor ni para el país . .. Nosotros hemos 

propuesto un sistema muy sencillo. Se estima 

cuanto se va a producir, se reserva lo que se 

"El negocio del maíz y el trigo tiene que 

ver con decisiones políticas que Megan 

desde el Gobierno Nacional" 

necesita para harina de pan y el resto se abre. 

Cuando el estado cree que puede faltar cierra y 

listo. Mientras tanto el mercado estaría 

funcionando eficientemente y no tendría el 

productor la pérdida que hoy tiene", manifestó 

Amuchástegui. 

Todo eso hace que el desánimo de los productores 

de trigo sea cada vez más alto. Se siembra trigo 

porque es importante para la rotación de los lotes 

y en algunas zonas no se puede hacer otro cultivo. 

Pero últimamente están tomando mucha fuerza 

otras alternativas como la cebada, el garbanzo y la 

colza. En cuanto al tema del mercado de granos, la 

Bolsa de Comercio de Rosario, está presentando 

un plan de capacitación disponible para los 

productores agropecuarios. 



Varias claves que develan la importancia del 

mercado e instruyen acerca de las ventajas que este 

presenta, con material escrito y varios videos que 

se encuentran colgados en la web de la Bolsa, 

además van a estar llegando a todo el interior del 

país para hablar con los productores en jornadas 

técnicas. 

"Queremos demostrar la importancia del 

mercado para despertar esa necesidad de 

capacitación en el productor. H ay siete libros que 

están online y a quien le resulte interesante, 

después le ofrecemos un examen final para poder 

evaluar si el aprendizaje fue completo y sino 

repasarlo", explicó Amuchástegui. 

Para finalizar, el presidente de la Bolsa de 

Comercio, se refi rió a los precios de granos que los 

últimos meses están teniendo una recomposición 

y han ido recuperando niveles que tuvieron hace 

algunos años. "A pesar de la crisis financiera que 

ha habido en el mundo, los granos se han 

"El mercado no funciono, porque 

cuando el gobierno libero, el 

comprador yo adquir ió o precios 

mucho mós bajos" 

mantenido en un piso que no se pudo perforar 

hacia abajo y ahora se están recuperando, la 

demanda existe y va en aumento. Yo calculo que 

hay un buen panorama para varios años", 

SEGURIDAD ELEClllONICA 
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Mucho se ha hablado de cómo inciden e impactan los tributos 

en el sector agropecuario, fundamental es definir los escenarios 

de distintos tiempos donde los productores que son los actores 

se encuentran: 

Nivel de precios en el piso de la media histórica. 

Desinterés del mundo por los commodities, en 
especial agrícolas. 

Bajos niveles de tributación y rentabilidad baja o 
nula en todo tipo de producción. 

Escenario sin retenciones. El productor "toma" 
casi un 100% del precio internacional. 

Mercados de granos libres. 

Nivel de precios superior a la media histórica, en 

el pasado inmediato. Actual escenario en baja y 
con alta volatilidad. 

Altos niveles de tributación elevada, en especial 
para propietarios. 

Políticas agrícolas limitantes de la demanda. 
Intervención distorsiva en trigo-maíz. Resulta­
dos negativos en carnes. 

Repartición paulatina de la inversión productiva. 
Ausencia del Estado en la comercialización de los Políticas de incentivo sólo en el aspecto 
granos y las carnes. financiero. 

Altos costos de insumos para la industria Mayor capaci1ación en manejo de mercado de los 
agroalimentaria. productores y mayor soporte de las estructuras 

comerciales. 
Ausencia de inversión de todo tipo. 

Ausencia de todo tipo de financiación. 

Baja capacitación en manejo de mercado de los 

productores. 

Costo de la energía bajo en relación a los costos 
internacionales. 

is ¡ 

Escenario favorable para industrialización de 

productos primarios. 

Costo de la energía bajo en relación a los costos 
externos. Paulatina eliminación de subsidios. 
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Q ueremos también definir cuál es la presión tributaria respecto del PBI 

~. 
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Y por último la distribución y estructura de esta carga tributar ia: 
ESTRUCTURA DE LA CARGA TRJBUTARJA 

Conformocion de la cargo tributario 

1 

IMPUESTOS % 

Retenciones exportaciones 

Derecho lmport. S/lnsumos 

Impuestos a la Ganancia producción 

Impuestos a la Gananoo titular Campo 

Ganancia Mínima presunta producción 

BS. Personales Producción 

BS Personales Campo 

Impuesto lnmobrl1ano 

Impuestos Ingresos Brutos 

Taso General Inmuebles Rurales 

Impuestos Déb1tos/Créd1tos 

Total 

Como podrá observarse, las retenciones a las 

exportaciones son las que más impactan en la 

rentabilidad del productor, y en segundo lugar el 

impuesto a las ganancias.-
Pues bien quizás la pregunta que se harán todos 

los productores y atento a la proximidad de los 

vencimientos es ¿qué t ributos-impuestos recaen 

sobre la actividad? Los podemos clasificar en dos 

grandes áreas: 

A) Tributos que alcanzan directamente al 

productor 
Ganancias 

Ganando Mínima Presunto 

Bienes Personales 

Impuestos sobre Débitos y Créditos 
Impuesto al Valor Agregodo 
Impuesto sobre los combustibles líquidos 

Impuestos Provinciales y Municipales 

B) Tributos que alcanzan indirectamente al 

productor 
Retenciones a los exportaciones 

Derechos de importación sobre insumos 

Ingresos brutos a los insumos y servicios. 

Desarrollaremos un breve cuadro de codo uno 

de ellos 

1 /Impuesto a las Ganancias 

importante resulta destacar como la presión fiscal 

20 

52.80% 

1,10% 

13.60% 

26,80% 

0,00% 

0,10% 

0,00% 

0,30% 

2,80% 

0.40% 

2.10% 

100,00% 

año tras año va creciendo, analizando un ejemplo 

decimos: 

- un productor de 2500 qq de soja en w na núcleo 

- en el año 2000 pagaba un 12.09 % de impuesto a 

las ganancias y que equivalían a 302.33 quintales 

y 
- en la actualidad 25.57 % y que equivalen a 

639.32 quintales 

21 impuesto a la Ganancia Mínima Presunta 

G rava con el 1 % el valor de los activos afectados a 

las actividades agrícolas 

3/ Impuesto a los bienes Personales 

Para personas físicas en bienes personales los 

inmuebles rurales se encuentran exentos y en 

ganancia m ínima presunta gravado como 

inmueble rural. 

En el caso de sociedades comerciales, tributan el 

impuesto como responsables sustitutos con una 

alícuota del 0,5%. Sociedades de hecho 

exclusivamente agropecuarias o Sociedades 

civiles, exentas, lo que implica aplicar una alícuota 

a cada uno de los socios de hasta el 1,25 %en vez de 

la señalada. 

Fuerte impacto esperado en la revaluación de 

inmuebles rurales en razón de la alícuota 

creciente. 
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4/ Impuesto a las transacciones financieras 

Impuesto a los Débitos y Créditos 

Grava débitos y créditos bancarios con una carga 

totaldel l,2 %. 

En la actualidad la recaudación por este impuesto 

asciende a la suma de 3.000 millones de pesos 

aproximadamente. 

Por último y a manera de conclusión: 

Podríamos mencionar cada uno de los tributos 

arriba aludidos que integraría la masa fiscal que 

tributa el sector, y como claro t rascendente 

decimos que el apon e tributario anual que realiza 

la producción y expon ación granaria en Santa Fe, 

la industriali-zación y otras actividades conexas al 

sector llámese corretaje, acopio, almacenamiento, 

transporte, maquinaria agrícola entre otros 

asciende: 

Impuestos N:tc101ulcs) O.EX. S 24.078AOl.540 99.21% 

lm mestos Prm incblcs S l 92A58.272 8.79 "lo 

También creemos interesante 

reflejar cómo se compone la 

rentabilidad productiva en el 

siguiente grafico: 

ESTRUCTURA INGRESOS SOJA ÚLTIMOS 10 AÑOS 
- - - --- Re:ntabidad 

265,11 
4% 

Costo 
3.8"7,76 
55% 



"Hemos aprendido que enfrentados no hemos 

logrado nada, enfrentados las únicas que 

ganaron fueron 5, 7, 10 grandes firmas que se 

quedaron con todo". Contundente, la certera 

afirmación no surgió de la desestabilizadora voz 

de algún referente de la "patronal gremial 

agropecuaria". Q uien pronunció esas palabras fue 

la presidenta C ristina Fernández, el pasado 1 de 

marzo en la apertura de las sesiones ordinarias del 

Congreso de la N ación. 

Durame el extenso discurso de más de tres horas, 

Fernández dedicó un significativo espacio al sector 

agropecuario donde, entre argumentaciones 

falaces, reconoció su importancia. 

Dijo, por ejemplo, que " la producción de soja 

será similar al promedio de las ú ltimas cinco 

campañas, es decir valores cercanos a los 48 

millones de toneladas. Estas son buenas noticias 

no solamente para los productores, son buenas 

noticias para los 40 millones de argentinos". En 

su estrategia discursiva, la frase apuntaba a 

ningunear los efectos de la sequía pero no deja de 

ser una aceptación de que es ella una de las 

principales interesadas en la expansión del 

denostado "yuyo", con el que al fin de cuentas 

financia el "modelo". 

"En el sector agrícola vamos a tener récord de 

granos"; "en leche no solamente hemos 

mejorado el consumo per cápita sino que hemos 

batido récord de producción"; "hay una 

importante recomposición de vientres en 

materia de vacunos", se vanaglorió la Presidenta. 

Intentó, claro, atribuir estos méritos a su gobierno 

y no a los productores, pero ese argumento cae por 

su propio peso o más bien por el absurdo, y para 

muest ra basta un botón. 
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"Jamás los productores han tenido el precio 

vivo como lo han tenido ahora, gracias 

también a las políticas que hemos desarro­

llado", afirmó Fernández sin ponerse colorada. 

El precio subió al costo de una reducción de unos 

10 millones de cabezas en el stock ganadero y la 

salida del sistema de miles de productores. 

Moreno lo hizo. La magia de la comunicación, la 

crisis como oponunidad, lo malo se puede 

maquillar como bueno. 

En otro párrafo, la jefa de Estado mencionó que 

no se puede dejar a un sector como el agrope-

cuario - "tan importante por su volumen, por 

su dinamismo, por su inversión, por la 

investigación y tecnología" - en manos de Dios, 

argumentando a favor de la imposición de un 

seguro agropecuario multiriesgo. Probablemente 

tenga razón pero, de acuerdo a lo expresado 

después, tal seguro no va ser necesario. En 

defin itiva, "este febrero ha venido muy 

lluvioso, debe ser porque cumplimos años los 

Kirchner", dijo la mandataria. Afonunados 

todos y todas, para qué encomendarnos a Dios si 

están ellos de nuestro lado. 



En el marco de la Expoagro desarrollada en la 

ciudad de Junín, del 7 al 9 de marzo, las 

autoridades de la Sociedad Rural de Venado 

Tueno, acompañadas por funcionarios regionales 

y municipales realizaron el lanzamiento oficial de 

Expo Venado 2012. 

El anuncio fue realizado por el presidente de la 

SRVT, Carlos Casragnani, quien ante la prensa 

nacional describió: "En la Sociedad Rural 

tenemos un eslogan que es que la expo 'es el lugar 

donde se encuentra la región', porque de las más 

de 30 comunidades que integran el departamento 

General López, más de 20 siempre nos 

acompañan, mostrando la parte cultural y los 

pequeños emprendimientos de cada localidad". 

En este sentido, el dirigente remarcó que 

"Expo Venado no es una muestra local, sino que 

apuntamos a que sea una muestra regional. En la 

actualidad contamos con cerca de 350 expositores, 

y este año se desarrollará del 18 al 20 de agosto". 

Por otra parte, el presidente de la Sociedad Rural 

recordó que la ciudad de Venado Tueno fue 

declarada sede de la Fiesta Nacional de la Semilla, 

por lo cual se realiza anualmente la elección de la 

reina, y los principales semilleros que trabajan en 

el país tienen su stand en la muestra. 

Castagnani apuntó, además, que una importante 

participación en la organización de la exposición 

anual tiene el Ateneo Juvenil, que también cuenta 

con representación en la Comisión Directiva de la 

Rural. 

A su turno, el secretario de Desarrollo Productivo 

de la Municipalidad de Venado Tuerto, profesor 

Lorenzo Pérez, en representación del intendente, 

José Luis Freyre, explicó que "el gobierno 

municipal desde hace varios años ha planteado 

como política fundamental la integración de las 

actividades del sector público con el sector 

privado, y en este caso esta alianza con la Sociedad 

Rural para promover esta muestra que expresa 

todo el potencial productivo del campo de nuestra 

región". 

Al igual que Castagnani, Pérez desctacó el 

carácter regional de la Expo Venado, al expresar 

que "Venado Tuerto por sus características y por 

su ubicación, es un punto de concentración de 

~por! s~;-características y por 

su ub1eac1ón, es un punto de concentracrón 

de toda la región", Lorenzo Perez 

toda la región. Esto la Sociedad Rural lo ha 

entendido muy bien y por eso permite que rodas 

las actividades relacionadas con el campo, la 

industria y el comercio tengan un espacio para 

expresarse•. 
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Representación regional 

En representación de las distintas localidades de la 

región que se suman cada año a la muestra 

agroindustrial venadense, el presidente comunal 

de Santa Isabel, Mario Kovasevic comentó: "En 

nombre de las comunas e intendencias quiero 

agradecer a Carlos Castagnani por invitarnos a 

estar presentes en la muestra. Quiero destacar el 

crecimiento notable que ha tenido la exposición 

año a año, y esto me lleva a concluir que un agro 

sin industria, hace que no crezca la industria, y lo 

mismo a la inversa. Agro e industria son dos cosas 

que tienen que ir acompasadas para que puedan 

crecer en forma pareja. La demostración de que 

esto se puede hacer es la exposición de Venado 

Tuerto". 

~~~~:;.. ·' 
"Estoy convencido que los entidades 

y los ínstitucioneS suP*i;~~~'ci!i~~rsonos. 
pero también estOy Co·;~nádci'tq~:-1~ . 
personas son las ·qu'e Íe~:dan uno impronta 

~"' ª "" _;,.-;,., .•. ··~·~· •- . 

en un momento ~determinado" R~bén Ferrero 

A renglón seguido el jefe comunal argumentó que 

"para los pueblos Expo Venado es una vidriera 

donde tenemos la posibilidad de mostrar lo que 

producimos en las pequeñas comunidades. Por 

eso el agradecimiento de los pueblos de la región 

por esta posibilidad que nos da la Sociedad Rural 

de Venado Tuerto". 

Otro de los dirigentes de la región que participó 

del lanzamiento de ExpoVenado 2012 en 

Expoagro, fue el presidente comunal de 

posibilidad de participar en la muestra venadense, 

describió que "nosotros presentaremos todo lo 

que es el trabajo de artesanos y microempren­

dedores, y también haciendo conocer lo que se 

trabaja desde la Comuna, especialmente en lo que 

se hace desde la Secretaría de Cultura y Educación 

con la organización de la Olimpiada Cultural 

provincial y nacional. Desde ya descontamos el 

éxito de esta nueva edición de Expo Venado, y 

para lograrlo estaremos trabajando codo a codo 

con la gentede Venado Tuerto". 

Cerrando la conferencia de prensa el presidente de 

Confederaciones Rurales Argentinas (CRA), 

Rubén Ferrero, comentó que "antes como 

presidente de Carsfe (Confederación de 

Asociaciones Rurales de Santa Fe) me tocaba 

recorrer las exposiciones rurales en la provincia, y 

ahora como titular de CRA me toca hacerlo por 

todas las muestras del país, y lo que uno rescata y 

valora de cada una es el trabajo que hay en una 

ciudad, una región, para mostrar lo mucho y lo 

bueno que hay en cada lugar. Además es un 

ejemplo de unión que hay entre el campo y la 

ciudad". 

Por último, Ferrero razonó: "Estoy convencido 

que las entidades y las instituciones superan a las 

personas, pero también estoy convencido que las 

personas son las que les dan una impronta en un 

momento determinado. Carlos Castagnani me 

acompañó en Carsfe como secretario, y 

actualmente lo hace en el mismo cargo en CRA. 

Se como trabaja él y toda su comisión, y la gente 

del Ateneo, y por eso estoy seguro que la 

¡2s 
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Se analizaron los precios que reciben los 

productores y que pagan los consumidores por 
manzanas. duraznos, carne porcina, pan y 

medialunas. 

CRA presentó la primera de las jornadas 
mensuales del ciclo De la Tierra a la Mesa, donde 

expondrá a lo largo del año, de la mano de 
técnicos y productores, la gran brecha que existe 

entre lo que perciben, en promedio, los 

productores agropecuarios por los alimentos que 
producen y lo que pagan los consumidores en las 
góndolas de hipermercados, supermercados y 
almacenes. 

Manzanas por kg. en fresca: 
El consumidor paga en 

góndola 14 pesos. El 

productor recibe 1,8 pesos. 

700% superior es el precio que 
paga el consumidor con respecto 

a lo que percibe el productor. 

Duraznos por kg. en fresca 
El consumidor paga en góndola 15 pesos. El 

productor recibe 1,7 pesos. 

800% superior es el precio que paga el 

consumidor con respecto a lo 

que percibe el productor. 

Durazno en lata 
Producto de campo durazno por 
kg. 

Producto en góndola lata de durazno en 

almíbar: 
Por cada lata de durazno el consumidor paga en 

góndola 14 pesos. El productor recibe 0,47 

pesos por el durazno necesario para producirla. 
2. 900% superior es el precio que paga el 

consumidor con respecto a lo que percibe el 
productor. 

Triga pan 
P roducto de campo: trigo 
pan 

P roducto en góndola: pan 
francés por kg. 

El consumidor paga en góndola, 
en promedio, 10 pesos por kg. de 

pan. El productor recibe por su trigo 0,67 pesos 
para producir un kg. de pan. 

l.400% superior es el precio que paga el 
consumidor con respecto a lo que percibe el 
productor por el trigo para su elaboración. 

Triga medialunas 
Producto de campo: trigo calidad panadera 
P roducto en góndola: medialuna manteca por 

docena. El consumidor paga en góndola 21 
pesos por una docena de medialunas. El 

productor recibe 0,18 pesos por el trigo 

necesario para la producción de una docena de 
medialunas.1 l.000% superior es el precio que 
paga el consumidor con respecto a lo que 
percibe el productor por el trigo para su 
elaboración. 
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Porcinos 
Producto de campo: capón Condusiones: 
Producto en góndola: matambre por kg. 
El consumidor paga en góndola 60 pesos por el 

kg. de matambre. El productor recibe 8,3 pesos 
por kg vivo vendido. 

Los consumidores pagan como mínimo 
400% más respecto de lo que perciben los 
productores por los productos relevados. 
Los productores agropecuarios no son 
formadores de precios; no influyen en el 
encarecimiento de la '"mesa de los 
argentinos", y no son responsables de la 
inflación. 

500% superior es el precio que paga el 
consumidor con respecto a lo que percibe el 

productor precio al rinde. 

capón 

Producto: bondiola 

por kg. 

Los productores y consumidores son los 
eslabones más perjudicados de la cadena. 

El precio de la materia prima incide un 
10% en promedio en el precio final al 
consumidor. 

El consumidor paga 

en góndola 47 por el kg. de bondiola. 

El productor recibe 8,3 pesos por kg vivo 

vendido. 

500% superior es el precio que paga el 
consumidor con respecto a lo que percibe el 
productor precio al rinde. 

AKRON 
LAS MEJORES CONDICIONES 

PARA COMPRAR 

Fuente: Confederaciones Rurales Argentinas 

Tolvas Autodescargables, Embolsadora de Granos Secos, Extractor 
Autotrailer de Granos, Mixer Vertical, Acoplados Tolva para Semillas 
y Fertilizantes, Carros Compactadores de Forrajes y Esparcidores de 
Estiércol, Tanques Esparcidores de Efluentes liquidas, Cabezales 
Maiceros, Palas Niveladoras de Arrastre, Manipuladores 
Telescópicos. 

g.~~~~~.~ót<!~ AKRON 
San F~nclsco · Córdoba 
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En la previa del Forum Outlook 20 12, el 

Departamento de Agricultura de los Estados 

Unidos (USDA) pronosticó un crecimiento 

global de la economía a una tasa anual del 3,3% 

para los próximos 10 años. No obstante C hina, 

India y los países emergentes continuarían su 

ritmo de incremento a casas superiores. La 

Federación de Acopiadores viajó especialmente a 

EE.UU. a participar del prestigioso seminario. 

A escasos días de que comience una nueva edición 

del Forum Outlook, el USDA emitió una serie de 

proyecciones, entre las que se destacó que para 

Estados Unidos "se espera una tasa anual de 

crecimiento del 2,5%, lo que reduciría su 

participación en el producto total del 26% al 

24%", explicó desde Estados Unidos Raúl Dente, 

asesor general de la Federación de Acopiadores. 

Japón y la Unión Europea, en tanto, verían 

limitado su crecimiento por razones estructurales 

y por la crisis de la eurozona. 

Como todos los años, el D epartamento de 

Agricultura de los Estados Unidos realiza el 

Forum Outlook, un encuentro donde los 

referentes internacionales del sector presentan sus 

perspectivas a corto, mediano y largo plazo. 

"Las proyecciones a largo plazo (2021) del USDA 

constituyen escenarios posibles, a partir de 

supuestos sobre la macroeconomía interna e 

internacional, política y climática, sin considerar 

posibles situaciones de shock", aclaró D ente. 

Entre las estimaciones previas difundidas por la 

dependencia gubernamental norteamericana se 

destacó también un posible crecimiento de la 

28 I 

población mundial a una tasa del 1 % anual, contra 

el 1,2% de la última década. En el caso de los países 

en desarrollo la expansión de la clase media 

urbana aportaría fuerza a la demanda de 

alimentos. 

En general las proyecciones reflejan, en el corto 

plazo, un ajuste de la situación de oferta y 

demanda, respondiendo a los precios récords para 

commodities registrados en años recientes. "Por 

ello, la producción aumentaría en el corto plazo, 

con un consecuente impacto a la baja en los 

precios; en tanto a largo plazo se espera poder 

retornar al crecimiento sostenido, a partir de un 

fuerte recrudecimiento de la demanda con 

aumento en el consumo, comercio y precios de los 

productos agrícolas", aclaró Dente. 

Granos en EE.UU. 

Para el maíz, el USDA anticipó un fuerte 

aumento en el área sembrada y cosechada en 

EE.UU., llegando a 38 y 35 millones de hectáreas, 

respectivamente. Considerando los ri ndes 

promedio, esta superficie permitiría proyectar 

una producción de 362 millones de toneladas, en 

comparación con las 313 millones de la última 

campaña. 

Si bien se estima también un aumento de la 

demanda, los stocks finales aumentarán 20 

millones de toneladas, llevando la relación 

stock! consumo de 6,7% al 12%. 

"Por ello, se espera que los precios pagados a los 

productores serán menores a los promedios de la 

actual campaña 2011/2012, pasando de 264 
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USS/ Ton. a 197 U$S/Ton. para el próximo ciclo. 

La caída se trasladará a la campaña 2013/ 2014 con 

precios del orden de los 170 USS/ Ton., para luego 

comenzar a crecer, previéndose alrededor de 183 

USS/Ton. al final de la década", aseguró el 

enviado especial de la Federación de Acopiadores. 

En cuanto al trigo, también se estima un aumento 

en el área sembrada y cosechada para el ciclo 

2012/13, llegando a 23 y 19 millones de hectáreas 

respectivamente. La producción podría alcanzar 

las 58 millones de toneladas, con un incremento 

de 3 millones respecto de la campaña actual. Ante 

una demanda muy parecida, los stocks finales 

ascenderían a 24 millones de toneladas, elevando 

la relación stocks/ consumo de 38,5% a casi 41 %. 

En este sentido, Dente explicó que .. los precios 

promedio de la campaña 2012/13 para los 

productores bajarían de USS/Ton. 270 a 

USS/ Ton. 220, pudiendo continuar levemente la 

caída al ciclo siguiente (U SS/Ton. 210) para crecer 

levemente y sostenerse hasta el final del ciclo". 

Para la soja, el USDA previó una leve 

disminución del área sembrada y cosechada, 

llegando a aproximadamente 30 millones de 

hectáreas. Sin embargo, la producción ascendería 

a 87,S millones de toneladas, es decir un 5% más 

respecto de la campaña anterior. 

De todas formas y como se espera una demanda 

superior, los stocks finales y la relación 

stocks/ consumo no se moverían mayormente. 

Como ocurriría con el maíz y el trigo, .. los precios 

201' 2020 

al productor cederían, pasando de USS/Ton. 460 

al orden de los USS/Ton. 404 en la próxima 

campaña 2012/ 13, para sostenerse alrededor de 

estos valores durante el ciclo". 

Carnes y biocombustibles 

Por otro lado, el USDA proyectó una merma en la 

producción total de carnes rojas y blancas en 

EEUU en 2012 y 2013, lo que combinado con 

exportaciones crecientes hará caer el consumo per 

cápita de carnes en ese país. 

.. El ciclo sin embargo cambiará en 2014, 

previéndose aumentos de producción total 

inducidos por los mejores precios y una baja en el 

costo de los forrajes. Paralelamente, el alza en la 

producción traería aparejada una caída de los 

precios a partir del 2014, de aproximadamente 

10%, para luego recuperarse hacia los finales del 

ciclo 2021 ",anticipó el asesor de la Federación de 

Acopiadores. 

En cuanto a los biocombustibles, todo hace 

pensar que no se reinstalarán los subsidios al 

etanol en EE.UU., y que la prod,ucción seguirá 

demandando alrededor del 36% del mercado total 

del maíz. 

La demanda internacional, en tanto, seguiría 

firme con potenciales incrementos en las 

producciones de EE.UU., la UE, Brasil y 

Argentina, conservando estos últimos 2 países el 

podio de principales exportadores mundiales de 

etanol y biocombustibles, respectivamente. 
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RENOVACJ()N DE AUTORID:\Dl:S 
u ;. o "" 76 

El pasado 19 de marzo Sociedad Rural Venado 
Tuerto renovó autoridades en el marco de la 
Asamblea General Ordinaria Nº 76. Después de la 
lectura de la memoria a cargo del presidente de la 
institución, Carlos Castagnani, y de la exposición 
del balance general cerrado al 31 de diciembre de 
20 11 , se presentó la lista única quedando 
conformada la Comisión Directiva de la siguiente 
manera: 
Preside nte / Castagna n i , Carlos; Vice­
Presidente/ Aramendi, Tomás; Tesorero/ 
Zampana, Sergio; Secretario/ Zuza, Gabriela ; 
Vocal Titular/ Martín, Enrique - Sánchez de 
Bustamante, Eduardo - Roma, H ernán -
Landaburu, Roberto - Covernton, Federico -
Banchio, Ezequiel - De Elia, Eduardo; Vocal 
Suplente/ Alvado, Nanci -Roca, Walter - Cardoso, 
Edgardo - Gallo, Germán; Revisor de cuenta 
Titular/ Blanc Codina, Paula - Boyle, Esteban -
Guiroy, Alejandro; Revisor de cuenta suplente/ 
Boyle, Patricio- Pereyra, Pedro 
Cabe mencionar que los cargos de la comisión 
directiva por vencimiento de mandaro que se 
renovaron fueron: vice presidente, cuatro vocales 
titulares, cuatro vocales suplentes, tres revisores de 
cuentas titulares y dos revisores de cuenta 
suplentes, y por renuncia del mandato de un vocal 
titular. 

Reconocimiento de Manuel Cabanellas 
En la lectura de la Memoria, el presidente de la 
entidad, Carlos Castagnani dedicó un párrafo 
especial "a un gran amigo y colaborador de la 
institución, Manuel Cabanellas". Este momento 
de la Asamblea estuvo cargado de emotividad y 
gratos recuerdos relatados por Castagnani: 
"Manuel fue un gran defensor de la actividad 
gremial, de la ruralidad, de las instituciones. Cada 
vez que tuvo la oponunidad estuvo con nosotros. 
Su acompañamiento fue constante, en las 
celebraciones como en los momentos más duros. 
Un gran hombre que dejó su huella en la tierra, un 

hombre de bien, honesto, frontal, con mucha 
experiencia y de arraigadas convicciones. N uestro 
reconocimiento y compromiso en la continuidad 
de la tarea que durante tamos años llevó adelante". 
Caban ellas, dirige nte agropecuar io de 
trascendencia, falleció el viernes 24 de febrero 
pasado a los 69 años, en Pilar, Buenos Aires. Sus 
restos fueron inhumados en su ciudad natal, 
Rosario. 
Su tarea comenzó a desarrollarse desde muy 
temprano y lo llevó a presidir, en diferentes etapas 
de su vida, Confederaciones Rurales Argentinas 
(CRA), la Confederación de Asociaciones Rurales 
de Santa Fe {Carsfe) y la Sociedad Rural de Rosario. 
Un hombre destacado por su determinación, su 
primer trabajo fue en un campo en Las Rosas, en la 
década del 60. Luego se iniciaría como tambero, 
actividad que llevaría adelante durante toda su 
vida. Por esos años también daba sus primeros 
pasos como dirigente rural en la comisión de 
acciones gremiales de la Sociedad Rural de Rosario. 
Esa misma determinación que lo caracterizaba 
desde joven lo ayudó a conseguir muchos años 
después, junto a otros dirigentes, la unificación de 
las dos confederaciones que aglutinaban a las 
sociedades rurales del sur y el norte santafesino 
{Card o y Carzor, respectivamente) en 2001, dando 
nacimiento a Carsfe. Cabanellas fue presidente de 
Carzor y, después de la unificación, fue 
vicepresidente de Carsfe de 2003 a 2005 y 
presidente de 2005 a 2007. Al momento de su 
fallecimiento ejercía nuevamente desde hacía 
algunos meses la vicepresidencia de la entidad 
santafesina. 
En CRA, fue vicepresidente entre 1983 y 1987, 

cuando Raúl Romero Peris era presidente de la 
entidad. Luego ejerció la presidencia, de 1993 a 
1995 y de 1995 a 1997. En mayo de 2000 tuvo que 
asumir nuevamente la presidencia de la agrupación 
tras la muerte del entonces presidente, Juan Corea, 
y de 2002 a 2003 ejerció su último mandato como 
presidente. 

Nuevo convenio 
La Comisión Directiva de la Sociedad Rural Venado Tuerto, encabezada por su presidente, Carlos 
Castagnani, rubricó en las últimas semanas un nuevo convenio de beneficios mutuos con empresas 
del medio. En esta ocasión se trata de la firma UDS AGRO SRL, la empresa otorgará a los socios de 
SRVT un descuento del 5% (cinco) en productos de la man:a NOVA por J:ago contado. De esta forma 
los socios de la Sociedad Rural Venado Tuerto acceden a más beneficios.'-' 
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moderna exige de un marcado 

profesionalismo. Cuando contrate a un 

ingeniero agrónomo asegurese que esté 

matriculado y habilitado. 

No es más caro y es mas seguro. 

EsunCOMejodel 
.. .... COLEGIO DE 
' ... INGENIEROS AGRÓNOMOS 1 Provlnda de Santa Fe - Ley 10.780 

Brown 425 - 03462-431897 · - .ciasfe4.org.ar · Vdo. Tto. 
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